LednE. (2009). Delineando complejos cognitivos: la
produccion cientifica de las disciplinas econdmicas

en América Latina. Contaduria Universidad de Antioquia,
54,79-115.

Delineando complejos cognitivos: la
produccion cientifica de las disciplinas
economicas en América Latina

Edison Fredy Leon Paime

Docente investigador, miembro del Grupo de Estudios Contables de
la Universidad Militar Nueva Granada y estudiante del Doctorado
Interinstitucional en Educacién de la Universidad Distrital
Francisco José de Caldas.

edison.leon@unimilitar.edu.co

Clasificacion JEI: NOO, 120




Delineando complejos cognitivos: la produccion cientifica de las disciplinas
econdomicas en América Latina

Resumen: Este documento desarrolla una aproximacion a las caracteristicas de la produccion cientifica
de las disciplinas economicas en el drea latinoamericana. El objetivo es plantear unas lineas de
comprension sobre el estado, los retos y las dificultades que tienen este tipo de especialistas dentro de la
estructura del sistema superior universitario. El texto inicia exponiendo algunos argumentos acerca del
establecimiento de las comunidades universitarias alrededor de las ciencias economicas, el desarrollo
general de la universidad latinoamericana, los mecanismos de interaccion para el trabajo cientifico
en términos de complejos cognitivos, para, finalmente, proponer algunas observaciones basadas en la
confrontacion de estadisticas sobre la produccion e impacto de las ciencias economicas en la region.
Palabras clave: ciencias economicas, sistemas de educacion superior, mercado y universidad,
complejos cognitivos

Outlining cognitive complexes: the scientific production of the economic disciplines in
Latin America

Abstract: This article develops an approach to the characteristics of scientific production of the
economic disciplines in the Latin-American area. The aim is to set out leanings of comprehension about
the condition, the challenges and the difficulties that this kind of specialist have inside the structure
of the higher education system. The text first presents several arguments about the establishment of
university communities around the economic sciences, the general development of the Latin-American
universities, and the mechanisms of interaction for the scientific work in terms of cognitive complexes.
Finally, this article proposes several observations based on the comparison of the statistics on the
production and impact of the economic science in the region.

Key words: economic science, higher education system, market and university, cognitive complexes

Délimitation des complexes cognitifs: la production scientifique des disciplines
économiques en Amérique Latine

Résumé: Ce document développe une approximation aux caractéristiques de la production scientifique
des disciplines économiques en Amérique Latine. Le but est de proposer des lignes de compréhension
sur l’état, les défis et les difficultés que ce genre de spécialistes ont dans la structure du systéme
supérieur universitaire. D abord, le texte présente quelques arguments a propos de la mise en place
des communautés universitaires autour des sciences économiques, le développement général de
["université latino-américaine, les mécanismes d’interaction pour le travail scientifique en termes de
complexes cognitifs ; pour, finalement, proposer quelques observations fondées sur la confrontation de
statistiques sur la production et l'impact des sciences économiques dans la région.

Mots-clés: sciences économiques, systemes d’éducation supérieure, marché et université, complexes
cognitifs

Delineando complexos cognitivos: a producdo cientifica das disciplinas econémicas na
Ameérica Latina

Resumo: Este documento desenvolve uma abordagem as caracteristicas da produgdo cientifica das
disciplinas econémicas na drea latino-americana. O objetivo é expor umas linhas de entendimento
sobre o estado, os desafios e as dificuldades que tém este tipo de especialistas dentro da estrutura do
sistema de ensino superior. O texto comega expondo alguns argumentos a respeito do estabelecimento
das comunidades universitarias ao redor das ciéncias econdémicas, o desenvolvimento geral da
universidade latino-americana, os mecanismos de interag¢do para o trabalho cientifico em términos
de complexos cognitivos, para, finalmente, propor algumas observagées apoiadas na confrontagdo
de estatisticas sobre a produgdo e impacto das ciéncias econémicas na regido.

Palavras-chave: ciéncias econdomicas, sistemas de ensino superior, mercado e universidade,
complexos cognitivos
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I. Introduccion

Latinoamérica se enfrenta al desafio de la globalizacién en sus dimensiones
cultural y financiera, de manera compleja y cambiante. Mucho se ha escrito
sobre la llamada “competitividad” de nuestras economias, de sus padecimientos
en la llamada década perdida de los ochenta, o de los “felices noventas” senalados
por Stiglitz (2003), pero poco se ha escrito sobre como el campo de analistas
simbolicos latinoamericanos denominados “economistas” enfrentan tal mundo?.
Parece que éstos, absortos en su cuestionable funcion social, se han centrado en
construir realidades de crisis y momentos euféricos, de extension de la Vulgata
economicista®, de idas y venidas entre el sector publico y privado, sin reflexionar
sobre los productos de ellos derivados y su reconocimiento a nivel global.

La conformacion de un sistema universitario disefiado para proveer
de profesionales a unas endebles economias nacionales, donde tanto la
industrializacion, como el proyecto modernizador quedaron aplazadas,
derivaron en el aseguramiento de plazas tecnocrdticas que permitieron
comodidad y estatus a sus profesionales, pero que con el paso del tiempo,

1 Articulo de investigacion, fruto del proyecto de investigacion Historiografia de la educacion con-
table, desarrollado por el Grupo de Estudios Contables de la Universidad Militar Nueva Granada.
Se reconocen las observaciones aportadas por el profesor Orlando Albornoz.

2 La expresion economistas quiere unificar diversas clases de especialistas como economistas,
contadores, administradores de empresas, auditores, censores, actuariales y licenciados socio
administrativos.

3 Las disciplinas implican capacidad de produccion de realidades sociales que han influenciado
la generacion, cada vez mas especializada, dejando a los no iniciados por fuera del campo de
produccion simbolica, en el caso de la economia este fenomeno se ha profundizado con la
globalizacion.
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llevaron a la desvalorizacion de los titulos causada por un mercado profesional
sobre-dimensionado en relacién con el crecimiento econémico real.

Asi mismo, la excesiva atenciéon a un modelo de formacién que buscé la
provision masiva de profesionales, en el marco de una universidad con recursos
escasos, generd estructuras docentes que buscaron la institucionalizacion de
catedras, la atencion a la fuerte demanda estudiantil y la identidad profesional
que, no siempre, fueron de la mano con la investigacion, el desarrollo
innovador y la creaciéon de nuevo conocimiento. En este orden de ideas, algunas
comunidades investigadoras en ciencias econdémicas prosperaron pero no
tuvieron la fuerza y dinamismo de otras disciplinas.

El panorama anterior resulta mas que paraddjico, ya que buena parte de la
matricula estudiantil y de cuerpos de egresados de estudios pre-graduales
(Bachellor), que dan acreditacién para el ejercicio profesional en Latinoamérica,
provienen de estas disciplinas. Es decir, el que existan muchos profesionales de
una disciplina cientifica, no parece ser un factor decisivo en la generaciéon de
nuevo conocimiento, mas bien esto dependeria de otros factores.

Una aproximacion a estos factores es el objetivo central de este documento.
Para ello, realizaremos un acercamiento a algunas discusiones cldsicas en torno
a los factores que son prioritarios en la produccién de conocimiento, a los
mecanismos de reconocimiento y legitimacion de conocimiento, a la estructura
de la universidad latinoamericana, a algunas caracteristicas de los grupos de
investigacion econémica de la regién y a los niveles de produccion alcanzados
por éstos. Finalmente, son presentadas algunas reflexiones en torno a este
tema.

El documento plantea que la regién se encuentra muy lejos de estructurar
“complejos cognitivos” que activen los mecanismos de interaccion para la
produccion cientifica, donde las disciplinas econémicas son sélo un ejemplo
mas de este contexto. Sin embargo, destaca el importante esfuerzo, que un
conjunto de fuerzas sociales (institucionales y cuasi institucionales) vienen
haciendo, con lo que se reconocen importantes avances en la generacion de
infraestructura y en la consolidacion de publicaciones cientificas.

II. Factores para el desarrollo cientifico en el siglo XX

El siglo XX viene marcado por diversos fendmenos que han acarreado una
intensificacion y desarrollo del quehacer cientifico. Recién iniciado el periodo,
las naciones europeas, y en buena medida aquellas que salian de su dominio,
venian adelantando un proceso de alfabetizacion a gran escala. Esto generé
condiciones que, por un lado, “reforzaban” los imaginarios de “identidad nacional”
y, por otro, sentaban las bases para que la circulacién de las ideas fuera una
realidad. Si bien la presencia de una comunidad lectora no implicé que la
misma se convirtiera en una comunidad cientifica, si constituyé un aspecto
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favorable que popularizé en buena medida, el trabajo que desde universidades y
laboratorios diversos grupos de especialistas venian realizando.

La primera guerra mundial y la crisis econémica de 1929 pusieron en
cuestion la continuidad de la sociedad industrial. A la par, la comunidad
politica de los imperios occidentales estarian en peligro de caer en las
manos del comunismo, modelo que desde 1917 los paises soviéticos venian
implementando, no sin violencia. Parecia que el Estado deberia intervenir
en muchos frentes, que la seguridad alimentaria estaba en peligro y que
todo el arsenal de conocimiento industrial era perdido sino se contaban con
herramientas para la gestion de la crisis econémica.

Posteriormente, la entrada del pensamiento keynesiano y la necesidad
de salvaguardar la economia nacional mediante la estimulacion estatal de los
mercados, conllevé grandes consecuencias. Por un lado, el Estado requiri6 de
un grupo de técnicos preparados para poner en marcha enormes instituciones,
que se extendian desde aquéllas dedicadas a la asistencia social, planificacion
economica, extension de servicios publicos, construcciéon de infraestructura,
hasta aquéllas que disenarian el saqueo de los recursos naturales necesarios
para el funcionamiento de la maquinaria industrial de la metrépoli.

Las grandes empresas de capital privado que sobrevivieron a la crisis tuvieron
también que ajustarse a nuevas situaciones. Si bien, la reactivacion del mercado
via demanda agregada impulsada por el Estado les favorecio, la organizacion
misma del mercado de productos y de financiacién, implicé un nuevo contexto.
La sociedad por acciones se convirtié en el modelo dominante, la direccién se
cedi6 a cuadros portadores del conocimiento técnico, para su “administracion
cientifica”, los cuales empezaron a ser formados en escuelas de negocios, bajo
el rétulo de administradores, gestores, managers, tanto en el nivel de la alta
direccion, como en el de los cargos de control subalternos. Se necesité de un
conjunto de técnicos que velaran por el mantenimiento de la produccién y la
propiedad mediante el desarrollo de nuevos productos. Se formaron personas
que disefiaron estrategias de seduccion al cliente, encargados del control y
reduccion de los costos de produccién, en ultimas, de una base social que
genero y control6 nuevos mercados. Tanto Europa como Norteamérica y Japén lo
hicieron a su modo, de tal manera que, a mediados de la tercera década del siglo
XX, ya tenian sus maquinarias aceitadas y a todo motor.

La segunda guerra mundial signific6 el sacrificio de muchas vidas y recursos
sociales. Un mundo bipolar emergi6, donde el predominio de los Estados
Unidos y de la URSS se disputé tanto en el plano politico, como econémico y
cientifico. Ambas ofrecieron una visiéon del mundo diferente, que coincidian en
la necesidad de jugar su legitimidad tanto desde la violencia fisica (la guerra fria
fue un conjunto de multiples y simultaneas mini-guerras en todo el planeta),
asi como en el plano simbdlico (la demostracion de la supremacia cientifica y
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tecnolégica para exponer el dominio del mundo natural y social). Sus proyectos
coincidieron con los que la ciencia occidental habia sefialado en el siglo XIX,
“demostrar que el hombre podia comprender, dominar y manejar todo y a todos los que
lo rodean”.

La investigacion cientifica cambio, convirtiéndose en un campo de lucha.
Cientificos de ambos bloques politicos emprendieron carreras nucleares,
aero-espaciales, electronicas, médicas, farmacolégicas, informadticas, en fin,
en cada campo del conocimiento. Asi mismo, cada campo de ejercicio estatal
demand6é un conjunto de cuerpos de expertos que hicieran realidad las
exigencias y caprichos de los cuadros principales, ya fueran el Estado Mayor
y sus secretarios, en el caso estadounidense, o del Comité Central del Partido
Comunista en la URSS.

Ademads, si bien la economia habia estimulado de alguna manera la ciencia,
s0lo hasta ese momento se le empieza a ver como una herramienta del
mercado, mas alld del papel que habia jugado en el establecimiento de los
estados-nacionales. La empresa (gran capital corporativo) se dio cuenta que
con tener mano de obra altamente calificada no era suficiente para asegurar
su sobreviviencia en el largo plazo; se crearon asi, divisiones, centros de
investigacion y desarrollo con el fin de la reactivar el mercado. Aparecieron mas
y mejores artefactos, los cuales con un menor costo de produccién extendieron
su consumo, siguiendo los patrones de la obsolescencia planeada y percibida.

Se constituyo un nuevo mercado, dirigido por la relaciéon entre investigacion
y desarrollo (I+D), la misma reportaba un aire conservador, puesto que el
primer factor estaba al servicio del segundo, ya que un mercado corporativo
implicaba producir con un sentido limitado a las expectativas y exigencias
creadas al consumidor. En este contexto, se fragué el matrimonio empresa-
universidad, el cual sefialaba un plano colaborativo donde se trabaja y se
financia conjuntamente, ya sea en el laboratorio o en la empresa, de tal manera
que, la empresa recibiera “ventajas competitivas” por la utilizacion de tecnologias
que no estan en el mercado y la universidad recibiera el apoyo para inversiones
en infraestructura que ella, por si misma, no estaria en capacidad de ejecutar.

Los cientificos, como especialistas simbolicos, disefiaron mecanismos de
legitimacion de su trabajo, ya que su productividad requeria ajustarse a algunos
parametros. Asi mismo, la existencia de publicaciones cientificas y profesionales
deberia obedecer a aquellos elementos de diferenciacion de aquellos cuerpos
tecnocraticos que asistian al Estado y la empresa privada, lo que no significaba
no seguir trabajando con ellos. La cienciometria se volvido necesaria y ésta,
siguiendo en buena parte los criterios de analisis planteados por Merton (1984),
se erigi6 como el mecanismo que permitiria otorgar reconocimientos, difundir
la ciencia, controlar el conocimiento circulante, categorizar y generar, tanto
grupos de élite, como otros periféricos.
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Pronto, universidades, investigadores y editores se habituaron a Ia
nueva situacion, generando estructuras funcionales para ello. Los centros
de investigacion se especializaron y combinaron la investigacion bdsica y la
aplicada, en funcién de sus mecanismos de financiacion. La universidad del
“Primer mundo” empez6 a distinguirse por el conocimiento que producia y no
por los profesionales que egresaba. La universidad norteamericana encontré en
la ciencia los mecanismos para capturar un torrente de recursos que estaba en
la industria privada y militar.

De otro lado, las publicaciones estandarizaron sus procedimientos, generaron
lenguajes propios y dieron prelacion a aquellos grupos mas numerosos. Quienes
no se identificaban entonces con la linea editorial hegemonica, de acuerdo a su
disponibilidad de recursos, estuvieron en condiciones para abrir lineas de trabajo
alternativas. Tanto los portadores de los paradigmas hegemoénicos como aquellos
parias, pusieron en juego su prestigio personal y colectivo, siendo una condicion
mas compleja para los segundos. Esta dltima situacion fue mds clara en las
disciplinas sociales.

Finalmente, todos los factores anteriores confluyeron en el predominio
que la difusion y visibilidad de la ciencia norteamericana tendria a partir de
la segunda mitad del siglo XX. La Union Soviética a través de una politica de
excesiva proteccion de la difusion del conocimiento (se conocieron parte de
sus resultados, mas no sus procedimientos) y centralizaciéon de la inversion en
grupos principales, dio un margen de ventaja a su competidor. Europa por su
parte, desarroll6 en la Universidad un esquema de trabajo que se concentré
en generar documentos y productos para los Estados en recuperaciéon, no con
un pacto tan fuerte con la empresa privada como el caso americano, pero si
lo suficiente, como para agenciar temporalmente parte de los preceptos del
Estado de bienestar industrial. Los europeos realizarian excelentes esfuerzos en
disefo industrial, lo mismo que los paises asidticos, factor que capitalizarian al
terminar el siglo.

La caida del muro de Berlin, el desplome del socialismo de la cortina de
hierro, la globalizacion y el emerger de las grandes economias asiaticas,
introdujeron algunos cambios en el modelo de investigacion terminando
el siglo XX. La competitividad y la competencia se abrieron. El desarrollo
de campos altamente especializados y de altisima inversiéon como la nano-
tecnologia, la bio-genética, la investigacion en nuevos materiales, la micro—
electronica y el mejor aprovechamiento de recursos no renovables se volvié
imprescindible para los paises del primer mundo, asi como para aquellos que
les siguen en tal carrera. Estos han sacado provecho del capital simbdlico
acumulado y han ejercido su dominio capturando aquellos recursos y personal
humano mejor cualificados alrededor del mundo. Los medios de comunicacién
y las herramientas electroénicas, incrementaron la posibilidad de busquedas de
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material referencial, abarataron costos y permitieron la formacién de redes de
caracter global (Forero y Jaramillo, 2002). Las universidades asiaticas empiezan
a hacer parte de las grandes ligas y no es sorpresivo que algunas instituciones
coreanas, japonesas o hindies empiecen a rivalizar con aquellas instituciones
de segunda linea del primer mundo.

Zonas globales integradas y nuevos elementos de interaccion han abierto
nuevas divisiones del trabajo investigador y las poli-competencias se vuelven
una necesidad. De esta manera, un buen investigador ya no sélo necesita
competencia en su propio campo de conocimiento, sino que requiere de un
gran manejo de un arsenal de técnicas y herramientas electronicas que si bien
le facilitan el analisis de datos, le consumen esfuerzos en nuevos y constantes
aprendizajes.

Ill. Desarrollo Latinoamericano, Universidad y disciplinas
economicas.

La aparicion de las disciplinas economicas en Latinoamérica es un campo de
estudio que requiere muchos mas esfuerzos argumentales que los que podemos
reunir en este texto, sin embargo, vamos a realizar una breve aproximacion a
partir de lo que podemos considerar como una parte de la evolucién de nuestra
universidad.

Los elementos de las nacientes “disciplinas economicas”, hacia los siglos XVIl y
XVIII, no tuvieron una alta difusion en América Latina. Varios de los desarrollos
de la contabilidad a la veneciana y de la estructuraciéon de fundamentos de la
fisiocracia francesa estuvieron por fuera del alcance y discusién de las familias
americanas por mucho tiempo. Salvo ciertos esfuerzos de algunos Virreyes por
la aplicacion de algunos de estos métodos en la Colonia, el control y difusion
de tales conocimientos quedd limitado a la metrépoli, representada por la
Corona Espaiiola. El modelo de formacion y el establecimiento de Colegios
Mayores tuvieron como marco central capacitar a los criollos en los oficios de la
administracion del estado colonial, teniendo como referente la jurisprudencia,
con lo que la profesion de abogado prosperé en nuevas tierras. La expansion
de la Iglesia también demandoé una alta dosis de formacion clerical, generando
parrocos criollos que tuvieron el mando de algunas cuantas capillas y
parroquias de menor importancia frente a sus similares europeas.

Mientras las discusiones que sientan las bases de las modernas disciplinas
econdémicas empiezan a correr a mediados del siglo XVII en Europa, algunos
criollos propietarios empiezan a relacionarse mejor con el mercantilismo. De la
administracion de la hacienda se empieza a comprender que la administracion
de estancos, la recaudacion de tributos y la exportacion de materias primas y
minerales es fundamental para el sostenimiento de un Imperio en constante
guerra con Francia. Los criollos poco a poco empezaron a identificar el poder
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econdémico a su cargo y empiezan a preocuparse por él. Solo algunas ideas
empiezan a circular en los colegios y la mayoria son adquiridas en tierras
europeas.

Posterior al proceso de independencia, la administracion de las nacientes
republicas quedé en manos de una élite criolla, la cual habia adquirido una
serie de saberes ya sea por la aplicacion practica fiscal durante la Colonia, por
su habilidad para el mundo de los negocios (en particular el intercambio de
materias primas), o por la experiencia cultural a través de viajes al viejo mundo.

Tan solo la entrada del pensamiento de Jeremy Bentham en la temprana
Colombia fue un evento traumatico, y estas discusiones fueron propias de las
escuelas de leyes y derecho (Garcia, 2006). Esto signé visiones del mundo,
de lo que deberian ser las nuevas naciones y del reparto del producto social.
Una élite con el control del Estado y de la provisiéon de las materias primas a
los diversos imperios (el inglés se consolidaba, el americano se fortalecia y el
francés reconocia hasta entonces la industrializacion), se especializé en estas
tareas de la “division social del trabajo” como magistralmente lo expondra Lenin
en 1920 (1972). El contexto no fue propicio para la innovacion, y las formaciones
en ingenieria y ciencias econémicas no fueron de gran auge, salvo en contados
casos de la élite (Safford, 1989).

Elites hacendales relacionadas con la exportacién del café, azicar,
tabaco, oro, pieles, cobre, entre otras, delinean el futuro de las naciones
latinoamericanas (Ariza, Gémez y Ledn, 2006). Las ciudades del siglo XIX
son pequeiias urbes, puertos o puntos de concentraciéon de la exportacion o
de la administracion del Estado. No se constituye un mercado interno fuerte
y el intercambio se limita a aquellas destinaciones que no se producen en las
haciendas. So6lo bien entrado el siglo XX, mediante una primera integracion
comercial gracias al desarrollo de los ferrocarriles, la apertura de carreteras y
la aplicacion de la electricidad, algunas ciudades empezaron a formar mercados
regionales, que posibilitaron la aparicion de empresas de manufactura de
mercancias con cierto componente tecnol6gico.

Las recesiones economicas del periodo entre guerras mundiales, mas el
resultado de las mismas, pusieron a América Latina como parte del proyecto
geopolitico del “Tercer mundo”, en donde los procesos de reconstruccion
mundial dejaron a este bloque en un papel secundario, receptores del proceso
del “desarrollo”. Estas nacientes economias fueron abocadas a la conformacion
de estructuras institucionales que pudieran resistir el nuevo proyecto.
La urbanizacién a gran escala, el desarrollo de mercados nacionales, la
configuracion de un estado planificador, entre otros procesos sociales signaron
los nuevos Estados.

Latinoamérica en las décadas de los cuarenta y cincuenta, tiene que
dar cuenta de las exigencias del mundo bipolar que se establece. El Estado
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industrial y las nuevas empresas nacionales, empiezan a ser construidos y
disefiados, lo que favorecio6 la concentracion del poder a partir de la estrategia
de la inversion diversificada (Ariza, Gomez y Ledn, 2006). Es en este periodo, en
que el poder de la hacienda se pasa a la ciudad. Se requirié, entonces, de unos
cuerpos tecnocraticos capacitados para hacer frente a las nuevas complejidades
organizacionales, asi como para aplicar las herramientas, técnicas, tecnologias y
discursos de la planificacién central que imponia el Primer Mundo.

Si bien algunas escuelas de comercio se habian constituido a finales del
siglo XIX y comienzos del XX, s6lo hasta pasadas las décadas del treinta y
cincuenta, se tendran los elementos idéneos para la fundacién de facultades y
escuelas universitarias plenamente dichas. Este proceso se realizé con diversas
estrategias, entre ellas:

— Las universidades impartieron cursos de economia en las facultades de
Derecho, con miras de entregar titulaciones de abogados con formacion
econdémica o contable.

— El Estado ordend la absorcién de Escuelas comerciales y técnicas en el
seno de la Universidad.

— Los cuerpos de practicantes profesionales se aliaron con Universidades
para ofrecer nuevas titulaciones.

Este proceso fue posible dada la existencia de un cuerpo de “inteligencia’
suficiente para asumir estas operaciones académicas en la Universidad,
reclamar el reconocimiento social de las formaciones e impulsar la demanda de
las mismas en los nacientes parques industriales.

Buena parte de esta inteligencia estuvo conformada por una serie de
técnicos especializados llegados a diferentes paises, en particular de los Estados
Unidos, y que luego de integrar diversas Comisiones de estudio multilateral, del
Banco Mundial o del Banco Interamericano de Reconstrucciéon y Fomento (BIRF),
se quedaron en América Latina, como colaboradores continuos de las entidades
del Estado y participando, a la vez, de los proyectos de consolidacion de nuevas
y diversas facultades de economia (Escobar, 1995). Otros eran practicantes o
ejecutores de un conjunto de actividades comerciales y financieras, tanto del
Estado local, como del capital privado.

Las titulaciones variaron dependiendo de los diferentes paises en que se
desarrollaban. Titulos como los de “economista”, “licenciado”, “doctor”, “contador”,
entre otros, se superponian unos a otros, de tal manera que no fue clara la
diferenciacion disciplinar (Ellis, Cornejo y Cerda, 1962). Asi mismo, diferentes
clases de formaciones se dieron, entre ellas la de formacion en teoria y politica
econémica, la dedicada a la tributaciéon y contabilidad y aquella especializada en
el entrenamiento para la direccién de empresas. Este aspecto aunque de dificil
absorcion dio lugar a mdltiples historias, las cuales se refieren a los procesos de

3
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fundacion y aparicion de las escuelas. Esto es algo que Beltran expone para el
caso de la Universidad de Buenos Aires cuando nos dice que:
El proceso de creacién de la Facultad de Ciencias Econdmicas constituye sin dudas
uno de los mitos fundadores. Se trata de una gesta ilustre de los contadores contra
los abogados de la Facultad de Derecho por el reconocimiento de autonomia de
la disciplina. Habiendo sido pensada la carrera de contadores como la de un técnico
que colaboraba con los abogados, los profesores de Derecho sostenian que los cursos
en economia dictados en esa facultad eran suficientes para abastecer al pais de los
“financistas” que precisaba (Beltran, 2005, p. 470).

Si bien se constituia un marco para el estado docente, la influencia de los
organismos multilaterales y un conjunto de fundaciones norteamericanas,
entre ellas la Fundacién Rockefeller, la Ford Fundation, la Carnigie fundation,
entre otras, participaron en el germen para el desarrollo de diversos centros
de investigacion. El papel de influencia hegeménica fue notable de diferentes
maneras, el control de las universidades significaba el control ideolégico
de buena parte de los técnicos que quedarian vinculados a los Estados, a
la empresa nacional y sucursales de multinacionales. Fueron estrechos los
vinculos entre la Escuela de Chicago y las universidades chilenas o la Fundaciéon
Rockefeller y la Universidad del Valle en Cali (Ellis, Cornejo y Cerda, 1962).
Asi mismo, es necesario reconocer que, al menos al inicio, estos centros de
investigacion aparecieron en las “macro-universidades” de la regién (Dauphine-
Meunier; 1964), es decir aquellas instituciones universitarias, mayoritariamente
publicas, que tuvieron que afrontar una demanda masiva de estudiantes y
egresados, como lo muestra la Tabla 1.

Tabla 1- Afio de apertura de diversos centros de investigacion de disciplinas economicas

Nombre de la institucion fu?ﬂl(;cdign
Centro de Estudios Monetarios Latinoamericano 1949
Instituto de Economia de la Universidad de Chile 1949
Centro de Interamericano de ensefianza de estadisticas econémicas y financieras (Chile) 1952
Comision Econémica para América Latina CEPAL- 1952
Consejo Nacional de Economia, Rio de Janeiro 1953
Centro de Investigaciones Econémicas de la Universidad Catdlica de Chile 1956
Escuela de Estudios econémicos latinoamericanos (Santiago de Chile) 1957
Centro de planificacién econémica (Chile) 1959
Doctorado de la Universidad de Sao Paulo 1959
Centro de Estudios Econémicos sobre el Desarrollo — Universidad de los Andes de Bogota 1960
Centro de Estudios del Desarrollo de la Universidad Central de Venezuela 1961
Centro de Investigaciones para el Desarrollo CID- Universidad Nacional de Colombia 1966

Fuente: elaboracion propia a partir de datos contenidos en Ellis, Cornejo y Cerda (1962).
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La apertura de estas nuevas escuelas siguio, fundamentalmente, las lineas
de formacién americana o francesa. La profesionalizacion era el objetivo
fundamental y en la medida que el apoyo internacional se daba, se podia o
no hacer investigacion. Adicionalmente, el Estado Latinoamericano estuvo
receloso de lo que las facultades producian, se identificaba o promovia aquel
conocimiento que no entrara en contravia con las politicas oficiales. Este
control social, que superaba los margenes del Estado, llevo al cierre en los afos
setenta de diversas escuelas de sociologia e historia y al control ideoldgico de
algunas facultades de economia en la region.

El capital privado nacional identifico que la dependencia de la universidad
publica en la formacién de recursos humanos requeria de cierta inversion para
la formacion de buena parte de la élite nacional y de la clase media emergente
mejor acomodada. Asi, se da un primer impulso a la educacién superior privada,
escenario en el que la Iglesia tuvo un papel fundamental con la apertura de
nuevas instituciones pontificias en todo el continente.

La guerra fria determiné una constante mirada a lo que europeos y
americanos producian; la dicotomia entre el capitalismo americano y el
socialismo soviético implico la formacion ideolégica de sus estudiantes y las
posiciones socio-politicas de sus profesores. Podriamos preguntarnos si fue,
entonces, el establecimiento de estas escuelas un peldaino mds del proceso
euro-céntrico; aunque esta tesis no serd desarrollada aqui, debemos tener en
cuenta las palabras del Profesor Daza en 1964, respecto al establecimiento de la
carrera de economia en la Universidad Nacional de Colombia:

La carrera de economia surgié entre nosotros, como en los demds paises
latinoamericanos como una carrera acomodada a nuestra estructura educativa,
pero surgié principalmente como una necesidad real a nuestros problemas que no
podian resolverse ya con intuiciéon y la generalidad. Cada época tiene necesidades
preponderantes y los estudios se dan al examen y busqueda de soluciones a tales
necesidades. Entre nosotros el estudio de la economia surge cuando comenzamos a
inquietarnos por el logro de una vida mejor material, de un desarrollo mas rapido y de
salvar el abismo que nos separa de los paises mas desarrollados (Daza, 1964).

La crisis de los ochenta signific6 un cambio de orientaciéon en el manejo
de la economia latinoamericana. Las escuelas “monetaristas” y “neoliberales”
empiezan a hacer presion sobre los tipos de conocimientos impartidos en la
Universidad. La tension entre formacién concentrada entre teoria econémica
y economia matemadtica serd constante a partir de este momento. La década
perdida de los afnos ochentas y el colapso del socialismo soviético significo la
apertura hacia una aparente des-politizacion de la economia, lo que escondio
nuevos criterios de hegemonia del mercado. Una nueva Vulgata llevé a los
economistas a construir universos simbodlicos incomprensibles para los “no
iniciados” (Lo Voulo, 2001).
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La Universidad y las disciplinas econ6micas se ajustaron a los nuevos
modelos de mercado (Zarur, 2004). Los “centros de investigacion” se vieron ya
no como institutos para la comprension del desarrollo, sino como estrategias
legitimas para facilitar la financiacién de la Universidad. En este orden de ideas,
se plantedé que la posibilidad de relacién universidad-empresa, podria salvarse
mediante los servicios de consultoria que personal altamente calificado al
interior de la instituciéon universitaria podria prestar. Aparentemente todos
ganaron con esta situacion: el especialista-docente obtuvo una remuneracion
adicional, la empresa pudo contratar conocimiento técnico de alto nivel a
precios competitivos y la Universidad, en particular la publica, solucioné parte
de sus problemas de consecucién de recursos. Siendo una expresion mas de la
privatizacion de la educacion superior de la region.

De esta manera, la universidad docente se expandio, la investigacion se
concentr6 en unos pocos y la globalizaciéon competitiva tomé a la universidad
latinoamericana con una estructura endeble para afrontar la competencia en
creacion y difusion de conocimiento. Las facultades y centros de investigacion
habian desarrollado medios de interaccion de orden pluri-disciplinar, diferentes
a los configurados en el modelo anglosajon. Las publicaciones se crearon
por el dnimo de “distincion” de la Universidad y no alrededor de “problemas de
investigacion”, siguiendo criterios diferentes en la presentacion de documentos
y los cuerpos editoriales se mantuvieron cerrados. Los procesos de publicacion
respondieron mds a invitaciones y compromisos personales que al dnimo de
exponer resultados de investigacion, mucho menos al del sometimiento al
escrutinio de las ideas.

Se generaron asi publicaciones de diverso nivel, con diversas audiencias
y con problemas de calidad editorial (muy diferentes a la calidad cientifica).
La formacién en el extranjero fue muy limitada y, cuando ésta se adquirio,
los incentivos para la insercion a redes internacionales no fueron los mas
afortunados (Forero y Jaramillo, 2002). ElI profesor doctor regresaba al
pais, para asumir cargos administrativos o, para estar al frente de diversos
proyectos institucionales y, en algunos casos, cuando su remuneraciéon no era
lo suficientemente competitiva se trasladaba al sector privado o de planeacion
estatal. De este modo, los tiempos y estimulos para la investigacion no lograron
ajustar este proceso.

Finalmente, en el dltimo cuarto de siglo, la desregulacion del sistema
educativo general llevd a una expansion paulatina de la matricula en este tipo
de formacién. Aparecen nuevas y diversas facultades de ciencias econémicas
con el fin, ya no de formar una élite empresarial o desarrollar el pais, sino de
proveer un mercado de recursos humanos que en el marco de la globalizacion
ajusten los costos de producciéon hacia la baja, con la correspondiente
“desvalorizacion de las titulaciones”. De tal manera que el panorama era complejo
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a mediados de los afios noventa, porque se presentan diversas condiciones
problematicas, entre ellas:

— Los docentes investigadores no tenian, en su mayoria, las condiciones
para realizar procesos de investigacion con la dedicacion debida.

— La financiacion de la investigacion no estuvo plenamente asegurada,
generando falta de continuidad.

— Las publicaciones, salvo buenas excepciones, no contaban con la
calidad editorial requerida, no estaban suscritas a bases de datos, no
eran reconocidas en el dmbito anglosajon y tenian problemas en su
periodicidad.

— La dependencia econdémica del sistema econémico global llevé a
dependencia cientifica. Buena parte de los textos con los que se
aprendian las disciplinas fueron posibles mediante la traduccion
espafola, mexicana o argentina de diversos textos; la produccion
original no fue competitiva.

— Afrontar la exigencia de pasar de la universidad de entrenamiento a
la universidad del conocimiento, significaba un reto que no se podia
enfrentar.

Estos problemas anteriores van a jugar un papel importante en los
mecanismos de produccion y difusion de conocimiento en ciencias econémicas.
Paraddjico, entonces, mientras mds egresados de una disciplina se tienen, el
nivel de produccién y consumo de conocimiento se mantiene mas bien estable,
con tendencia a la baja cuando hablamos de su distribucion per-céapita. La tesis
de que el tamaiio del mercado tiene que ver con el tamaro de la produccion cientifica,
es cierta, pero parcialmente. Por esta razon los mecanismos de produccion y
difusion de conocimiento en las disciplinas econémicas en Latinoamérica deben
ser analizados en términos de “complejos cognitivos”. En las proximas lineas,
integraremos una serie de apuntes en este sentido.

IV. El complejo cognitivo de la produccion de conocimiento
economico latinoamericano

Las disciplinas econémicas son consideradas “ciencias blandas”, puesto que su
produccion se enfoca en el ambito tecnoldgico social y moral, haciendo parte
de las ciencias sociales, por lo que la inversiéon necesaria para su desarrollo
puede variar de acuerdo a los alcances para los cuales fueron integrados.
Deseamos iniciar este apartado con la definicion que realiza Parson de
complejo cognitivo: conjunto de elementos institucionales que tienen la
posibilidad de generar conocimiento pertinente y reconocido. La idea de
complejo cognitivo es un desarrollo funcionalista, generado por primera vez
por Parsons y Platt (Torres, 1995). Ademads, como lo expresa Liz Gordon, estos
tienen “un papel activo en la formacion de habitus de clase”.

92



En especial, creemos que, entender algunos de los factores que intervienen
en la produccion del conocimiento en los campos econémicos, tiene que
ver con el ambiente que la rodea, es decir, con aquellas circunstancias que
se configuran en los complejos que posibilitan y estimulan la producciéon de
nuevo conocimiento, donde la produccion del conocimiento se conecta con los
requerimientos de la sociedad (Albornoz, 2001), donde la Universidad tiene un
papel central.

Creemos que los elementos que permiten el establecimiento de un complejo
cognitivo son:

— Un adecuado orden institucional que promueva la investigaciéon y que

reconozca sus productos.

— Una fuerte integraciéon de lo que producen los centros de produccion
de conocimiento, con los requerimientos de una base industrial que
materialice los desarrollos en tecnologias aplicadas.

— Un alto nivel de formacién de capital humano que soporte y esté
en capacidad de llevar a cabo las tareas de produccion, discusion y
validacion del conocimiento.

— Un colectivo consumidor de las ideas de los investigadores, integrado
por parte de la academia y los cuerpos profesionales.

— Dosis adecuadas de inversion en investigacion y desarrollo que permitan
la continuidad y el impacto global de los trabajos que se realizan.

— Infraestructura necesaria que permita la estructuraciéon de trabajos de
investigacion de calidad.

— Interaccion y retro-alimentacion entre diversas areas de conocimiento.

Como lo indica la Ilustraciéon 1, el complejo cognitivo requiere de
interacciones que hagan posible no sélo la producciéon de conocimiento, sino
también su consumo constante. No creemos que el complejo cognitivo sea
un sistema institucional, sino el conjunto de arreglos formales e informales
entre ambitos institucionales que permiten tener condiciones propicias para
su propio desarrollo. En este sentido, si se tiene mas de cada componente,
en teoria se deberia ser mas solido y funcional, pero, como lo indicaba en el
ejemplo de Reese, tener oxigeno y un fésforo pueden ser los factores necesarios
para el fuego, pero son insuficientes, si se carece de la fuerza que los ponga en
movimiento (Crosby, 1998).

Esto indica que no se trata de un “estado” sino de un proceso, es decir, los
complejos cognitivos se construyen, y en sus fases de construcciéon tienen
unas caracteristicas que permiten observarlos, tienen una historia y estan en
movimiento. Afirmamos, entonces, que América Latina tiene complejos de
conocimiento en construcciéon. Pero, puede ser muy arriesgado hablar de
su existencia para el caso de comunidades especializadas, como lo son los
“economistas” a los cuales nos vamos a referir. Somos auin mds optimistas que
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la vision de Albornoz (2003), puesto que consideramos que existen elementos
que permiten pensar que, a largo plazo, no estamos tan alejados de estructurar

estos complejos.
Arreglo institucional
reglas de juego

produccion

sociedad

empresas
centros de investigacion

universidades

cuerpos profesionales

humanos - | tecnolégicos

gup

inversion social

[lustracion 1- Condiciones y relaciones del complejo cognitivo

Fuente: ilustracion propia

IV.1. El orden institucional

El orden institucional parece el ambito mas importante a revisar en el marco
de la producciéon de conocimiento. En Latino América se han delineado una
serie de “sistemas nacionales de ciencia y tecnologia”, los cuales deberian organizar
y generar las politicas coherentes que estimulen la producciéon, difusién e
impacto de nuevo conocimiento. Pese a ello las condiciones en las que esto
se realiza tienen diferentes caracteristicas. Por ejemplo, estos sistemas estan
integrados en Ministerios en algunos paises y en otros estdn enmarcados en
departamentos, secretarias o unidades especializadas.

El peso normativo es fundamental en América Latina, zona proclive
a la conformacion institucional a partir de la “norma”. Es por esto que,
el que algunos sistemas de ciencia y tecnologia se ubiquen en ambitos
descentralizados supone un “error de origen” para su desarrollo. No quiere esto
decir que en el caso que se constituyan en Ministerios se soluciona el problema,
pero puede tener un impacto mayor, dado que el mismo acontecimiento
implicaria una mayor voluntad politica y mejor asignacién presupuestal.
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Brasil y México han avanzado en tener sistemas de ciencia y tecnologia un
poco mas claros. Las instituciones de investigaciéon conocen los pasos y reglas
con mucha antelacién, asi mismo, se cuenta con reglas de juego claras y los
sistemas de informacion estan bien desarrollados. Brasil se ha convertido en el
modelo de la zona, razoén por la que Argentina, Chile, Perti y Colombia caminan
en esa senda y, si bien han aumentado y mejorado sus sistemas de informacion,
sus reglas de juego atin no son del todo claras. Esto es un punto importante
porque si los actores no tienen “confianza” en el sistema, él por si solo no podra
consolidarse. Este ambito requiere de mayor indagacion, por lo que no nos
extenderemos en este punto.

Vale la pena senalar que, en el caso de las disciplinas econémicas, no existen
ambitos institucionales que promuevan su investigacion. Por el contrario,
existe la sensacion generalizada que los gobiernos otorgan mds importancia
a la investigacion en ciencias duras y que las disciplinas econémicas y sociales
ocupan un segundo rengléon en torno a la distribucién de los escasos recursos
para la investigacion.

Las asociaciones profesionales que pueden jugar un papel importante
en torno a la institucionalizacion de la investigacion son, mas bien, timidas y
poseen estructuras organizativas endebles. En general en Latino América se
esta lejos de una organizacion como la Asociacion Espanola de Contabilidad y
Administraciéon de Empresas (AECA), la cual posee una estructura que facilita
la circulacion de ideas, su difusion, el apoyo y concurso por recursos para la
investigacion y el reconocimiento social; ni hablar de las poderosas asociaciones
profesionales de los Estados Unidos. Las agremiaciones profesionales en
nuestro contexto, en su mayoria, sélo han logrado hacer encuentros de
discusidon periddicos, pero carecen de los recursos para movilizar, premiar
y becar a sus integrantes. Asi mismo, el nivel de integracion de los miembros
nacionales con asociaciones internacionales es limitado, lo que dificulta su
insercion en estas redes, como también compartir o tomar, al menos, posturas
ante los debates realizados en el Primer Mundo.

1V.2. Empresas, mercado e investigacion

La relacién entre las empresas y las unidades de ensefanza e investigacion
de las disciplinas econémicas en la region ha sido mds bien contradictoria. La
exigencia de nuevo conocimiento por parte de la empresa a la universidad es nula;
mas bien la primera tiene la tendencia de ver a la segunda como proveedora de
“mano de obra calificada de baja remuneracion”. Las unidades de extension de las
facultades han terminado siendo oficinas de recursos humanos para diferentes
empresas, lo que a la par ha deslegitimado la labor de la “pasantia” del egresado.

En los dltimos afnos, como lo mencionabamos atrds, los centros de

investigacion han dejado las labores de investigacion para el desarrollo,
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transitando a la realizacion de consultoria. El Estado, también, se ha convertido
en un gran demandante de este tipo de servicios, lo que produce una relacion
paraddjica; por un lado, facilita la estrategia de financiacién de universidades
y de los mismos centros de investigacion, pero, como en algunos casos, ésta
termina siendo la aplicacion de tecnologias ya probadas en casos concretos,
donde la posibilidad de generacién de conocimiento nuevo es nulo. Claro
que existen excepciones, sin embargo, es pertinente hacer procesos de
documentacion de la manera como se viene presentando este fenémeno.

Finalmente, se encuentra que la posibilidad de generaciéon de patentes y de
desarrollo de conocimiento de tipo industrial, en especial en alta tecnologia,
es realmente marginal. En la tabla 2, podemos observar que toda la region en
su conjunto (26 paises), aporta una cuarta parte de las patentes solicitadas en
los Estados Unidos, para el aio 2005. Esto es un indicador del bajo nivel de
interaccion entre empresas-universidades para la ejecucion de actividades de
investigacion y desarrollo.

Si bien la industria quimica, farmacéutica, entre otras, tienen mayor
potencialidad de este tipo de interaccion, se puede decir que la generacion
de tecnologia blanda, como lo son los sistemas de cémputo, administracion y
de contabilidad en Latinoamérica es marginal y se encuentra a espaldas de la
academia. Por ejemplo en Iberoamericana sélo existe un journal especializado
en sistemas de informacién para economia, éste es el “The Internacional Journal
of digital accounting research”, publicado en Espaha y que es, practicamente,
desconocido por las comunidades académicas suramericanas.

Tabla 2- solicitud de patentes industriales en 2005

Solicitud de Patentes Industriales 2005

1.054 Residents
Argentina 4.215 Not residents

5.269 Total
573 Residents
Chile 2.924 Not residents
3.497 Total
91 Residents
Colombia 169 Not residents
260 Total

207.867 Residents
United States 182.866 Not residents
390.733  Total

584 Residents
Mexico 13.852 Not residents
14.436 Total

Continiia...
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Continuacion - Tabla 2

Solicitud de Patentes Industriales 2005

231 Residents
Venezuela 2.054 Not residents
2.285 Total

12.790 Residents
41.741 Not residents
54531 Total

Fuente: datos tomados de la Red para la ciencia y la tecnologia de América Latina www.ricyt.edu.ar

Latin american
and Caribbean

Finalmente, otro aspecto importante es el desarrollo de personal de alto
nivel directivo. En esta materia, son diferentes las instituciones que vienen
trabajando para el ofrecimiento de maestrias de administracion de negocios o
MBAs. Si bien, esta modalidad aparece como importante en la configuraciéon de
recurso humano para la competitividad, la Region no tiene ningtin MBA entre
las 100 principales escuelas de negocios del mundo*, segiin el Ranking de la
Universidad de Dallas (Texas), lo mas preocupante es que el indicador utilizado
es el nimero de articulos publicados en las revistas mds prestigiosas de gestidon.
En ellas la Wharton School de la Universidad de Pensilvania encabeza la lista
con 300 articulos publicados y la dltima del ranking es la Escuela de Negocios
de la Universidad de Missouri con 20 documentos publicados, con un promedio
de 67 documentos publicados entre las 100 primeras.

Esto resulta en cierta medida des-alentador, puesto que los MBAs
latinoamericanos y las escuelas de negocio se han dedicado al reforzamiento
de una tecno-estructura para la empresa global de la regién, pero no realizan
procesos de investigacion visibles. La perspectiva profesionalizante y ejecutiva
domina el panorama; el estudiante de este tipo de formacién estd mas
comprometido con la empresa y su éxito personal, que con la posibilidad de
producciéon de conocimiento. En tltimas, esto es coherente con la alta inversion
que esta formacion exige del estudiante (costo cercano a los 20.000 US$°) y los
sistemas de remuneracion del parque empresarial de la region.

Sin embargo, el auge de este tipo de formacién requiere de mayor atencion
a largo plazo. La publicaciéon América Economia ofrece el ranking de las
mejores escuelas de negocios, en donde se observan los recursos disponibles

4 Datos de 2007, disponibles en http://citm.utdallas.edu/utdrankings/RankingWorldwide static.aspx

5 Promedio aproximado de matricula para el programa de MBA’s, datos de América Economia
(2009), la mas costosa en la ITAM con US$ 46.000, seguida por el EGADE de México con
US$45.000, mientras las mas econdmicas del Ranking son los del ADEN de la Ciudad de Panama
y el de la Universidad Americana de Asuncion del Paraguay con menos de US$8.000. Ver en:
http://www.americaeconomia.com/ranking-mba-2009-nGVYAAZrb4S1tdmqKOuFHQSVPvOuv
891sg4j4nr%2b6Lo%3d-archive.aspx, (consulta, julio 2009).
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y la recepcién de estos egresados por parte del mercado. En el 2007, las
escuelas de negocios de México, Brasil y Chile dominaron el panorama
seguidas por las de Perti y Argentina, como se puede observar en la tabla 3.
Para el ranking de la publicaciéon en 2009¢, se incluy6 un indice de produccion
de conocimiento en el que se tiene en cuenta papers, citas en ISIS, casos
publicados y libros, sin embargo, este ambito puede estar siendo soportado
por docentes, o docentes visitantes y la produccion de los estudiantes atin no
es clara’.

Tabla 3- Ranking de MBAs en Latinoamérica (datos 2008)

Pais Escuelas de negocio Participacion
21%

2
1

México

o®

Costa Rica
Argentina
Bolivia
Brasil
Chile
Colombia
Ecuador
Peru
Paraguay
Venezuela
Uruguay

NS RO oN
R R RE LRSS

—_ = S U WO Y= U= g
N

2

Fuente: Elaboracién propia a partir de datos de América Economia.?

o°

Como se puede observar la relacién empresa y universidad, en el caso de
las ciencias econémicas, tiene un perfil negativo. No se percibe el desarrollo
de estrategias para que sean estas organizaciones jalonadoras de los procesos
de investigacion desde el sistema de educaciéon superior. En este marco la
generacion de conocimiento de alto nivel, via articulos de investigacion o por la
generacion de nuevas tecnologias, se convierte en una materia pendiente.

6 Las cinco principales escuelas de negocio en 2009 segln el ranking de América Economia son:
INCAE de Alajuela/ Managua, PUC de la Universidad Catolica de Chile, el FGV del ESESp de
Sao Paulo, la Universidad de los Andes en Bogotd y el ITAM en México.

7 Como lo senala el informe “en el lustro que va desde 2004 a 2008, las escuelas necesitaron 2,8
profesores full time para publicar un paper ISI. El lustro que comenz6 un ailo después, 2005-2009,
so6lo se necesitaron dos profesores. Esto significa que hubo un aumento de 28% en la productividad
de estos académicos”. Ver en: http://www.americaeconomia.com/277790-Las-mejores-escuelas-
en-produccion-y-difusion.note.aspx.

8 Extraido en junio, 2008 de: http://www.americaeconomia.com/PLT WRITEPAGE~Sessionld~~L
anguage~0~Modality~0~Section~1~Content~31139~NamePage~IntellMbaRankArti~Date View
~~Style~-1.htm
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IV.3. Formacién de capital humano

Uno de los factores que mds incide en el desarrollo de la investigacion
es la formacion de capital humano adecuado, tanto para la realizacion de
investigaciones como para el consumo de estos procesos. Aqui tenemos que
hablar del personal vinculado a los procesos de investigacion, a la cantidad
de doctores que existen disponibles para la investigacion, al nimero de
escuelas de doctorado y a la cantidad de egresados que pueden alimentar
estas comunidades. Debemos indicar que no tenemos cifras especificas para
las disciplinas econ6micas, pero algunos elementos pueden ayudar a hacer
aproximaciones. Asi mismo, si bien la formacion de doctorado no indica que
su produccién académica es de calidad, si permite establecer una relacion
del sacrificio social y el tiempo que el sujeto dispuso en su proceso de
formacion.

Aunque la cantidad de personas dedicadas a la investigacion en toda
Latinoamérica se acerca a las 400 mil, esta cifra debe ser revisada con cuidado.
Hay que tener en cuenta que entre Brasil, Argentina y México se tiene casi el
82% de personas involucradas de la Region, seguidas por, Chile y Colombia con
el 14% del total. Esto indica el gran nivel de concentracion y disparidad entre
regiones (ver tabla 4).

Respecto a los Estados Unidos, Latinoamérica tiene una relacion de ', es
decir, por cada investigador en la regién hay cuatro en el pais del norte. Si se
compara con Espaiia la relacién también es poco halagadora, puesto que seria
de 3, lo que indica que el pais ibérico tendria una cantidad de investigadores
de cerca de la mitad de lo que tiene toda Latinoamérica. Debe tenerse en
cuenta que las personas que estan dedicadas por tiempo completo a la
investigacion es 1/3 o '4 del total reportado; asi, por ejemplo, Argentina posee
menos de 30 mil personas dedicadas en forma exclusiva a la investigacion, Chile
al menos 7 mil y México 33 mil.

Tabla 4- Cantidad de personal dedicado a la investigacion 2006

Pais Personas Participacion
Argentina 62.543 17%
Brasil 157.595 42%
Chile 30.583 8%
Colombia 23.406 6%
México 83.683 22%
Pert 8.434 2%
Venezuela 7.164 2%
Uruguay 4.926 1%

Fuente: paises seleccionados. Datos tomados de la Red para la ciencia y la tecnologia de América
Latina: www.ricyt.edu.ar
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El personal que ocupa las plazas de investigacion también cambia segtln
el contexto. En ese orden de ideas, mientras en México, Brasil y, en menor
medida, en Venezuela, las plazas de investigacion estan ocupadas por doctores,
dado el potencial disponible, para el caso argentino y colombiano estas plazas
estan ocupadas, mayoritariamente, con personal con pregrado o acercandose
a la maestria. Asi mismo, el porcentaje de personas que estdn dedicadas a
la investigacion en ciencias sociales, donde encontramos a las disciplinas
econoémicas, se encuentra entre el 15 %y el 35%.

Tabla 5- Formacion de quienes ocupan plazas de investigacion en América Latina

Argentina Brasil Colombia México Venezuela
Doctorado 23,7% 61,8% 17,2% 91,5% 51,5%
Maestria 9,0% 28,0% 37,6% 5,2% 35,3%
Licenciatura o equivalente 61,4% 10,2% 45,2% 1,3% 13,1%
Otros 5,9% 2,1%
Ciencias sociales 17,7% 10,2% 15,5% 23,0% 37,5%

Fuente: paises seleccionados. Datos tomados de la Red para la ciencia y la tecnologia de América
Latina: www.ricyt.edu.ar
La cantidad de doctores en Latinoamérica también se encuentra por
debajo de los promedios internacionales, aunque lo mdas preocupante seria
que la tasa de crecimiento es muy baja; sélo con excepcion de México y
Brasil, se puede decir que a mediano plazo la situaciéon puede ser mas dificil,
puesto que las tasas de incorporacién de nuevos doctores es también baja. En
ese marco, Brasil y México incorporan altas tasas de personal en la Region,
mientras el caso de Colombia es dramatico, porque sélo 60 personas de todas
las disciplinas alcanzaron el titulo de doctorado en 2006. Esta situacidon se
hace atin mas dramatica en el caso de las ciencias sociales, puesto que solo
18 nuevos doctores entraron al sistema en 2006. Si comparamos la regién con
los Estados Unidos, la relacién es de 1/5; es decir, por cada nuevo doctor en la
Latinoamérica, hay cinco en el pais del norte. En el caso de las ciencias sociales
la relacion es similar.

Tabla 6- Nuevos doctorados egresados en AL y USA (2005)

Argentina  Brasil Chile Colombia México Venezuela Toda AL Estados Unidos
Natural Sciences 225 2105 134 24 301 ND 2875 17 181
Engineering and Tech. 39 1114 24 8 371 ND 1673 6 862
Medical Sciences 40 1682 25 4 102 ND 1901 1222
Agro Sciences 7 1119 3 209 ND 1384 1004
Social Sciences 60 813 21 18 438 ND 1738 8591
Humanities 37 1991 18 3 362 ND 2427 3239
Total 408 8987 222 60 1783 ND 11998 52 855

Fuente: paises seleccionados. Datos tomados de la Red para la ciencia y la tecnologia de América
Latina: www.ricyt.edu.ar
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Una de las causas que explica la situacion descrita es la oferta de doctorados
que existe en la region. Con 213 doctorados para 2002 en la zona, concentrados
estos en México (80) y Brasil (52), la posibilidad de acceso a ellos, por parte
de algunos investigadores, se vuelve mas complicada. Paises como Chile (10),
Colombia (17) y Venezuela (7) poseen una oferta minima. Esto es totalmente
aplicable para las disciplinas econémicas. En Colombia, para el aiio 2002, sélo
existia un doctorado en este campo (U. Nacional)®, Chile tenia 3 (U. de Chile, U.
Catolica, U. de Concepcion) y Venezuela 3 (UCV). De esta manera, la posibilidad
de formacion de recurso humano nuevo con alta especializacion es limitada,
y, como sucede en el caso colombiano, una buena alternativa, sino la mejor,
es buscar la titulacion en el extranjero, siendo Estados Unidos y Espaia los
destinos mas solicitados.

IV.5. Financiacién

La relaciéon entre capital humano y sus posibilidades de accién se ve mediada
por la capacidad de apoyo que pueda tener, tanto financiera, como logistica.
En ese orden de ideas, nos parece importante tener en cuenta una pequeiia
mirada hacia la destinacion del gasto que se hace en ciencia y tecnologia, tanto
en inversion bruta como per cépita.

La inversion en ciencia y tecnologia en Latinoamérica estd muy por debajo
de lo destinado por paises como Estados Unidos y Espana. Los 13 mil millones
de dolares de investigacion de la region palidecen frente al pais ibérico que
destina, €l solo, una cifra cercana a la de todo el continente. Y qué decir frente
a los Estados Unidos, donde la relacion es 1/25, es decir, por cada délar que
Latinoamérica destina a la investigacion y desarrollo, los norteamericanos
destinan 25.

Brasil y México son los lideres de la regién, destinando un monto casi similar
por persona, lo que en términos brutos, por efecto poblacional, sube el gasto
total del gigante del sur. El resto de los paises se encuentra por debajo de la
media que es de 25 délares por persona, Venezuela y Colombia se acercan
mucho, pero su inversion no supera los 15 délares por persona, siendo menos
de lIa mitad de lo que invierten los lideres de la region, esto se puede ver en la
tabla 7.

9 En Colombia han aparecido una serie de doctorados en administracion, ofrecidos en forma directa
(Universidad de los Andes, 2007), o por medio de convenios (Universidad Nacional de Colombia
y EAFIT, 2007 y 2005 respectivamente).
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Tabla 7 - Gasto en I+ D total y per cdpita (2006)

Gastoen I+ D en

Gasto en I+ D en millones de

Pais millones de

. dolares por

dolares habitante
Argentina 845,2 22,36
Brasil 7.290,2 39,58
Colombia 632,4 15,03
Esparia 12.746,1 289,03
México 3.531,0 34,01
Venezuela 333,1 12,52
toda AL 13.539,7 25,76
Estados Unidos 323.546,0 1.091,22

Fuente: paises seleccionados. Datos tomados de la Red para la ciencia y la tecnologia de América
Latina: www.ricyt.edu.ar

V. Produccion cientifica latinoamericana en ciencias economicas

La produccion cientifica en ciencias econoémicas, y en todas las disciplinas,
tiene diversas formas de catalogarlas; una primera division estd en lo que se
considera produccién “gris” y produccién de alto nivel. La produccién gris es
toda aquella que no queda integrada a bases de arbitraje continuo, depende
de estructuras no legitimadas de “reconocimiento” del trabajo cientifico vy,
por lo tanto, se ven mds como estrategias de difusién y popularizaciéon del
conocimiento, tarea que, de todos modos, hace parte del investigador.

Por otro lado, la produccién de alto nivel, es aquella que se realiza en medios
reconocidos, que tiene la potencialidad de ser parte de la “memoria colectiva” de
una disciplina, que posee mecanismos de arbitraje o consulta que la comunidad
considera aportes valiosos. En ese marco, las revistas cientificas se convierten
en los mecanismos mas idoneos para la difusién de la produccién cientifica. Las
revistas de caracter cientifico deben, entonces, procurar un alto nivel de calidad
editorial y del contenido que en ellas circula. La infraestructura para éstas en
Latinoamérica tradicionalmente ha estado vinculada a las universidades y
centros de investigacion.

Para dimensionar en alguna medida el grado de profundidad de una
comunidad cientifica, nos proponemos analizar, en primer lugar, la
infraestructura disponible para la publicacién, luego, analizar los diferentes
indices en los que se puede hacer seguimiento a la comunidad y que permiten
la visibilidad de la produccion, para finalmente, analizar los indices de impacto
mas altos para la produccion de este tipo de disciplinas.

V.1. Infraestructura disponible para la produccién
Existe un conjunto significativo de publicaciones cientificas para la difusion
de conocimientos en las disciplinas econémicas en la region. Estas han venido
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mejorando su calidad editorial y cientifica, en los ultimos afios. Es un trabajo
arduo, puesto que la gestion editorial implica un respaldo institucional y
una serie de actividades que, si bien son vistas con buenos ojos, no revisten
retornos efectivos sobre quienes realizan estas acciones.

Las facultades y centros de investigacion en ciencias econémicas asumieron
estas tareas con el desarrollo de sus unidades académicas. Es por ello que,
la antigiiedad de las mismas es menor, en promedio, a los cincuenta afos.
Entidades con cierta tradicion han logrado sostener publicaciones por encima
de los 30 o 40 voltimenes, constituyéndose en hitos referenciales de la region.
Se puede afirmar que la extension del sistema superior universitario fue un
factor para la aparicion de nuevas revistas.

Una aproximacion al nimero de revistas cientificas y su peso nos lo puede
dar la base de datos Latindex. Este sistema de indexacion gestionado desde la
Universidad Autonoma de México revisa en especial, caracteristicas editoriales,
mas no su calidad cientifica. Latindex funciona como un catalogador, mas no
es una base de datos de consulta por contenidos, sin embargo, este indice es la
puerta de entrada a otras bases de datos, razén por la que nos puede brindar
alguna idea de aquellas revistas que publican en el continente.

De un total de 5.303 revistas cientificas que posee la base Latindex, existen
239 revistas que tratan sobre temas de economia, 77 sobre gestion y 22 de
contabilidad. Esta incluye paises de América Latina, fundamentalmente, aunque
Europa y algunos paises africanos se han venido integrando en los dltimos afos;
esto se puede ver en la tabla 8.

Tabla 8- Base de revistas en disciplinas econdmicas en Latindex (2008)

Latindex economia

Total revistas  Economia Gestion Contabilidad % Economia

Argentina 560 26 7 4 4,6%
Brasil 743 13 18 4 1,7%
Chile 781 31 13 6 4,0%
Colombia 313 23 15 2 7,3%
México 477 29 4 4 6,1%
Venezuela 177 13 9 1 7,3%
Paises seleccionados 3.051 135 66 21 4,4%
Total base 5.303 239 77 22

Fuente: elaboracion propia a partir de datos de http:/www.latindex.unam.mx/buscavan.php

(enero de 2008).

Todas estas revistas se constituyen en vitrinas institucionales para la
difusiéon del trabajo. Sin embargo, dependen de infra-estructura tal como
recursos para la publicaciéon y elementos electrénicos que permitan mantener
los catdlogos actualizados. Existe la medicion de Web-metria que identifica
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aquellas universidades que logran difundir en mejor medida los trabajos de
sus docentes por mecanismos en linea. En este ambito latinoamericano se
destacan las universidades brasilefas, las mexicanas y las macro-universidades
de la region (ver la tabla 9). Este sistema sirve también como indicador de
inversion en visibilidad del conocimiento producido, puesto que en el contexto
electrénico la sola publicacién impresa no llega a tener el impacto y visibilidad
requerida, por lo que la combinacién de estas dos estrategias esta en la agenda
de las diversas universidades.

Tabla 9- Universidades latinoamericanas con mejores recursos web bibliométricos (2007)

Productividad Visibilidad Impacto
UNIVERSITY NACIONAL AUTONOMA UNIVERSITY OF SAO PAULO UNIVERSITY OF SAO PAULO
DE MEXICO

UNIVERSITY OF BUENOS AIRES ~ UNIVERSITY NACIONAL AUTONOMA UNIVERSITY NACIONAL AUTONOMA
DE MEXICO DE MEXICO

FEDERAL UNIVERSITY OF RIO DE  STATE UNIVERSITY OF CAMPINAS  UNIVERSITY OF BUENOS AIRES
JANEIRO

UNIVERSITY OF CHILE UNIVERSITY OF CHILE STATE UNIVERSITY OF CAMPINAS

PONTIFICAL CATHOLIC UNIVERSITY  FEDERAL UNIVERSITY OF RIO DE FEDERAL UNIVERSITY OF RIO DE

OF CHILE JANEIRO JANEIRO
FEDERAL UNIVERSITY OF SANTA UNIVERSITY OF BUENOS AIRES UNIVERSITY OF CHILE
CATARINA
STATE UNIVERSITY PAULISTA FEDERAL UNIVERSITY OF RIO STATE UNIVERSITY PAULISTA

GRANDE DO SUL

FEDERAL UNIVERSITY OF RIO FEDERAL UNIVERSITY OF SANTA
GRANDE DO SUL CATARINA

FEDERAL UNIVERSITY OF MINAS FEDERAL UNIVERSITY OF MINAS
GERAIS GERAIS

UNIVERSITY OF BRASILIA PONTIFICAL CATHOLIC UNIVERSITY
OF RIO DE JANEIRO

Fuente: Elaboracion propia a partir de www.webmetric.org (marzo de 2008).

V.2. Indices de seguimiento en ciencias econémicas

Las publicaciones empiezan la carrera por integrarse a diversos indices.
Estos facilitan la consulta y la visibilidad de los documentos, ademdas permiten
establecer redes de trabajo al reconocer los autores y tematicas que la
comunidad académica desarrolla. Para poder integrarse a dichas redes, las
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publicaciones deben cumplir con una serie de requerimientos y compromisos,
so pena de quedar por fuera de la base.

En América Latina, los bloques productores de conocimiento se han dado
a la tarea de construir diversos indices que posicionen sus publicaciones en
la Region. De esta manera, Brasil ha desarrollado BIREME-LILACS base de
datos en Salud publica, que después derivd en, quizds, la base de consulta
mas importante de América Latina: Scielo. Esta es una plataforma que hace
revision editorial y de los contenidos de las revistas. Para ingresar hay que
seguir un riguroso procedimiento y evaluacién, y perder la calidad es muy
facil. Sin embargo, las mayorias de las publicaciones que conforman la base son
brasilenas, y la insercion de otros paises ha sido mas bien complicada.

En Scielo encontramos hoy dia 437 revistas, de las que sélo 35, es decir
el 8%, pertenecen a las disciplinas econémicas. Este es uno de los mejores
indicadores del estado de las publicaciones, puesto que los requisitos de Scielo
estan a la par de los mas famosos indices (SSN, ISI, Thompson, entre otros).
Notemos que, 135 revistas de disciplinas econémicas hacen parte del catilogo
de Latindex, frente a s6lo 35 que ingresaron a la base brasileiia (Ver tabla 10).

La base Scielo es el ejemplo de como se va construyendo un complejo de
conocimiento. Alli las revistas brasilefias tienen prioridad, razén por la que
la integracion de revistas de otros contextos es mas dificil y no es masiva. En
disciplinas econémicas, vale la pena sefialar que Colombia y Chile tienen un
buen desempeio, incluso sus publicaciones llegan a representar el 14% y el 5%
de las publicaciones totales de estos paises.

Tabla 10- Scielo total y en disciplinas econémicas

Scielo

o°

Total revistas  Economia

Argentina 36 0 0,0%
Brasil 217 23 10,6%
Chile 72 4 5,6%
Colombia 49 7 14,3%
México 19 0 0,0%
Venezuela 44 1 2,3%
Paises seleccionados 437 35 8,0%

Fuente: elaboracion propia a partir de www.scielo.org (enero de 2008).

México se ha apartado del proyecto brasileiio y ha constituido varios
proyectos; el primero Latindex, luego CLASE y en los dltimos anos ha tomado
fuerza la Red para Ciencia de América Latina y el Caribe Redalyc. Esta base
ha integrado meta-buscadores mds amigables que Scielo y se ha propuesto
integrar revistas bajo algunos requisitos, no tan severos como su competidora
brasilena, con el fin de que sea una base de consulta altamente utilizada.
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Redalyc se halla en plena expansion, pero ya cuenta con una base documental
interesante, abriéndole el espacio a diversas instituciones de diferentes paises.

De los paises seleccionados, México ahora toma la delantera con 127
publicaciones en total, que contrasta con las 50 del Brasil. En esta red,
Colombia repunta y, si se toman en cuenta las dos bases, es el pais que tiene
un comportamiento mas regular. Ademds, comparte con México ser el pais que
mas publicaciones posee en disciplinas econdémicas. Si bien en Latindex estan
contenidas en catalogo mds de una centena de revistas en economia, cabe decir
que las revistas contenidas en Redalyc y Scielo en el drea de economia tienen la
cualidad de ser las de mayor visibilidad del continente (ver tabla 11).

Tabla 11- Redalyc total y en disciplinas econdomicas

Redalyc
Total revistas ~ Economia %
Argentina 30 2 6,7%
Brasil 50 7 14,0%
Chile 40 5 12,5%
Colombia 85 12 14,1%
México 127 12 9,4%
Venezuela 39 9 23,1%
Paises seleccionados 371 47 12,7%

Fuente: elaboracion propia a partir de http:/redalyc.uaemex.mx (junio de 2008).

V.3. Produccion e Impacto

La medida de produccién e impacto generalmente mds aceptada es la del
modelo ISI del Institute for Scietific Information. En este indice se indexan
las revistas que se consideran de mayor nivel y calidad cientifica del mundo.
Al finalizar el ano 2005 sélo se encontraban 88 revistas Latinoamericanas,
con la siguiente distribucion: la mayoria eran publicaciones brasilenas;
México, Argentina, Chile y Venezuela tenian entre 5y 15 y Colombia sélo tenia
una revista en este listado (Ver tabla 12). Finalmente, s6lo una revista de las
disciplinas econémicas hace parte de este selecto grupo “Trimestre economico”
de México con 313 trabajos a esa fecha aceptados en la base (Luna-Morales y
Colazo-Reyes; 2007).
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Tabla 12- Cantidad de revistas en el ISI por Latinoamérica en 2005

Revistas en el I1SI (2005)

PAIS N® de
Revistas

Colombia 1
Venezuela 5
Argentina 10
Chile 13
México 18
Brasil 33
TOTAL 80
Resto AL 8
TOTAL AL 88

Fuente: datos tomados de Luna-Morales y Colazo-Reyes (2007).

De acuerdo con lo anterior, la lista de produccion de articulos cientificos en
2005 era encabezada por Brasil, con mas de 15 mil articulos al afio, seguida de
México superando los 6 mil, Argentina con 5 mil, Chile con casi 3 mil, Venezuela
con algo mas de mil y Colombia con 892 documentos (CONACYT, 2006a). En
este horizonte, y teniendo en cuenta la produccién mundial, hay que sefalar
que la region produce menos del 8% del conocimiento mundial, donde Brasil
produce el 1,7% y el resto de los paises se ubican en una tasa menor al 0,8%
del total global (CONACYT, 2006a, 2006b). Este es un espacio dominado por los
Estados Unidos, Japon y el Reino Unido, consolidando visiones hegemonicas del
conocimiento “relevante” (Ver tabla 13).

Tabla 13- Produccion total en el ISI (CONACYT, 2006)

III.7 ARTICULOS PUBLICADOS ANUALMENTE POR PAIS, 1996-2005

Pais 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 Total
Alemania 55470 58.443 63.755 64.242 64.099 65.827 64.333 68.305 63.564 73.734 641.772
Argentina 3.056 3.461 3579 3979 4.237 4352 4597 4.662 4.361 5.182 41.466
Brasil 6.053 6.747 7.983 9.021 9.608 10.622 11.622 12,679 13313 15.777 103.425
Canadd 33.300 31.976 32.063 33.124 32574 32,610 32.888 36.433 35170 41.957 342.095
Colombia 363 440 467 514 599 631 698 693 698 892 5.995
Corea 6.445 7.841 9.819 11.245 12455 14.843 15.810 18.730 19.220 22957 139.365
Chile 1.469 1.548 1.560 1.746 1.827 2,033 2117 2521 2299 2959 20.079
EUA 246.174 244.183 249.424 250.308 247.880 254.548 250.204 267.614 254.740 288.714 2.553.789
Espaiia 16.778 18.148 19.658 20915 21.066 22427 23.144 24.796 24.761 29.038 220.731
Francia 42.103 43464 46.246 47.009 46.074 47247 45.637 49.397 45.025 52236 464.438
Grecia 3.602 3.784 4278 4364 4.607 53271 5.397 6.194 6.207 7290 51.050
Ttalia 26428 27.061 29.060 29.636 29.823 31.759 32037 35579 34392 39.112 314.887
Japén 61.491 62.166 67.804 69.535 68.923 71421 69.982 75.581 68.593 75328 690.824
Meéxico 3282 3.587 4.057 4.531 4.633 4999 5213 5.859 5.885 6.787 48.833
Polonia 7.563 7439 8.128 8.784 9.129 10.021 10418 11.651 11710 13.065 97.908
Portugal 1.795 2047 2310 2862 2970 3.405 3.595 4.161 4.306 5.069 32520
Reino Unido 63.850 62.464 65.634 67.262 68.507 68.732 66.256 70.508 66.584 75.547 675.344
Turquia 3218 3.545 4178 4.865 5.096 6.163 7919 9.896 11.269 13.863 70.012
Venezuela 641 710 797 885 853 931 903 991 901 1010 8.682
Total Mundial 682.064 686.893 712.920 727.057 725.029 743.770 739.938 800.624 766.981 882.860 7.468.136

Fuente: Institute for Scientific Information, 20086.

Fuente: Institute for Scientific Information (2006)
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El grado de produccién de textos en ciencias economicas en estos dmbitos de
alto nivel es de caracter marginal. En particular, al no existir sino una revista de
este tipo en la region, el impacto que se da en la produccion total es minimo,
sin embargo la informacion recopilada nos permite identificar cudles son la
universidades y centros de investigacion mas productivos y con mayor impacto.

La herramienta Ri3'° nos permite hacer la revision por dmbito institucional
de la produccion total de documentos en la dltima década. Realizamos un
ranking con las 10 instituciones que mas producen en cada pais, no siendo
esto posible para el caso colombiano y venezolano. En ella se identifica que
la Universidad de Buenos Aires es la institucion mas productiva con cerca de
140 documentos en 10 anos, seguida por la Universidad de Chile con 136, la
Universidad Federal de Rio Grande du Sul, la Universidad Catélica de Chile y
el Consejo Nacional de Investigaciones Cientificas de Argentina. Colombia y
Venezuela se encuentran bastante rezagadas de sus hermanas de vecindario;
sus universidades mas productivas son la universidad de los Andes de Bogota,
y la Universidad de los Andes de Mérida. En términos generales, Chile es el pais
mas productivo de la region y, de la seleccion, Venezuela tiene el menor niimero
de documentos avalados. Es importante sefialar que Colombia solo tiene 6
instituciones que han logrado colocar un documento en el sistema ISI.

Tabla 14- Produccion en economia en ISI para la tltima década.

Produccion total

Argentina México Brasil Chile Colombia Venezuela
Instituto
Uniy de T 6 Universidad de los
1 [Buenos Aires 140|Autonomo méxico 123|U. de Sao Paulo 14|U. de Chile 136|Andes 30| 24
Consejo Nacional Centro Int. Centr Int.
i j i Maiz U. Federa de Rio U. Catélica de Agricultura Universidad de los
2 |cientificas 99|y Trigo 58de Janeiro 18{Chile 96|Tropiacal (Cali) 12|Andes (Mérida) 16|
U T
L i 6 de Fundacao Getulio Nacional de
3| Torcuato Di Tella 91México 47|Vargas (RJ) 21[U. Austral de Chile 12|Colombia 11|U. simon Bolivar 9|
Universidad de San| U. Catolica de Rio Universidad U. Central de
4 |Andres 30|Colegio de México 46{de de Janeiro 48{U de Concepcio 10|Javeriana Bogota 6|Venezuela 6]
T
Nacional de La Universidad del
5|Plata 22 TEC- Moenterrey 34{U. de Brasilia 60[U de Talca 6|Valle 4|U. de Oriente 1
Ins.Venezolano de
Universidad de San| Universidad de la U. Estadual de U de Santiago de Universidad de Investigaciones
6 |Luis 19|Américas Puebla 31|campinhas 80[Chile 5|Antioquia 3|Cient. (Caracas) 1
[Centro de
Uniy y
Nacional de docencia U. Federal de
7 [cérdoba 11[ecomémica AC 30[Minas de Gerais 80[U de Valparaiso 3| U. de Carabobo 1
Ui
Autonoma
L U. Catolica de U. de los Andes (S
8 |Nacional del Sur 9|Meéxico 23|Brasilia 85[Chile) E INTEVEP
T
Nacional de Universidad U. Federal Rio
9 [Misiones 8|Iberoamericana 8|Grande do Sul 114|U. del Bio-Bio 2]
T Ui
Nacional de Auténoma de U. Catdlica del
10|Quilmes 6{Nuevo Leén [ Norte (Antofagasta)| 2|
Total 435 406 520 275 66 58
Promedio 43,5 40,6 58 28 11 8

Fuente: elaboracion propia a partir de datos en SCImago Research Group (2007).

10 Ranking Iberoamericano de Instituciones de Investigacion, desarrollado por el Grupo de Scimago
y disponible en la plataforma de Universia, ver en: http://investigacion.universia.net/isi/isi.html
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Cuando hacemos el seguimiento por impacto la relacién cambia un poco,
puesto que alta produccion no implica igual grado de impacto''. De esta manera,
las instituciones del drea que mds impacto han conseguido son la Universidad
del Bio-Bio en Chile, la Autéonoma de Baja California en México, la Catélica del
Norte de Antofagasta en Chile, la Autonoma de Yucatdn, dos venezolanas
(INTEVEP e Instituto de Investigaciones Cientificas). En el puesto 12 del ranking
se ubica la universidad Pontificia Javeriana de Bogotd, siendo la que mayor
impacto ha logrado en Colombia, como se puede observar en la tabla 15.

Tabla 15- Las instituciones de mds impacto ciencias econdomicas en Latinoameérica seguin RI3-ISI.

factor
impacto
institucion pais pond. Decad
Instituto muninicipal de invesr. Med
(Barcelona) Espafia 1.487
Universidad del Bio-Bio Chile 1.357
Instituto Superior de Psicologia
Aplicada Portugal 1.269
U. Autonoma de Baja California México 1.222
U. Catolica del Norte (Antofagasta) Chile 1.204
U. Autonoma de Yucatan México 1.196
INTEVEP (Caracas) Venezuela 1.187
Instituto agronomico do Parana
(londrina) Brasil 1,16
U. Federal de Ouro Preto Brasil 1.147
Instituto Venezolano de
Investigaciones cientificas Venezuela 1.139

Fuente: elaboracion propia a partir de datos en SCI mago Research Group (2007).

Finalmente, la base de datos REPEC permite reconocer cudles son los autores
que mayor impacto han tenido en el mundo de las disciplinas econémicas.
Nosotros hemos seleccionado los cinco autores de mayor impacto de cada
pais seleccionado, excepto Venezuela, dado que la herramienta no reconoce
el “Top 20” de este pais. En esta lista, llama la atencién, mas que los autores,
su afiliacién institucional, ya que varios de ellos trabajan con el banco central
de su pais o son funcionarios del ejecutivo, es el caso de José De Gregorio,
Alejandro Micco, Luis Céspedes, y Carlos Posada.

11 Aunque la inclusion en el indice ISI, ya es una muestra del impacto de una publicacion, en rea-
lidad, depende del nivel de citacion que del articulo se hace en otras publicaciones. Es por ello
que, aunque algunas instituciones coloquen con mas regularidad articulos en este indice, el grado
de impacto del documento esta referido mas a las consecuencias mismas de la publicacion en la
comunidad.
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Tabla 16- Autores latinoamericanos con mayor impacto en economia REPEC

Eduardo Levy Yeyati Centro de Investigacion en Finanzas y Mercado de Capitales, Escuela de Economiz  Argentina
Escuela de Economia Empresarial, Universidad Torcuato Di Tella, Buenos Aires Argentina
Carlos Alfredo Rodriguez  Universidad del CEMA, Buenos Aires Argentina
Mariano Tommasi Departamento de Economia, Universidad de San Andrés, Buenos Aires Argentina
Pablo Andrés Neumeyer Departamento de Economia, Universidad Torcuato Di Tella, Buenos Aires Argentina
Andrew Powell Escuela de Economia Empresarial, Universidad Torcuato Di Tella, Buenos Aires Argentina
Rodrigo Reis Soares Departamento de Economia, Pontificia Universidade Catélica do Rio de Janeiro, Ric ~ Brasil
Paulo Klinger Monteiro Escola de Pos-Graduagao em Economia, Getulio Vargas Foundation, Rio de Janeir  Brasil
Marco Antonio Bonomo Escola de Pos-Graduagao em Economia, Getulio Vargas Foundation, Rio de Janeir  Brasil
Jodo Victor Issler Escola de Pos-Graduagao em Economia, Getulio Vargas Foundation, Rio de Janeir  Brasil
Rubens Penha Cysne Escola de Pos-Graduagao em Economia, Getulio Vargas Foundation, Rio de Janeir  Brasil
Jose De Gregorio Banco Central de Chile, Santiago Chile
Ronald David Fischer Centro de Economia Aplicada, Universidad de Chile, Santiago Chile
Klaus Schmidt-Hebbel Banco Central de Chile, Santiago Chile
Alejandro Micco Ministerio de Hacienda, Government of Chile, Santiago Chile
Luis Felipe Cespedes Ministerio de Hacienda, Government of Chile, Santiago Chile
Alejandro Gaviria Centro de Estudios Sobre Desarrollo Econémico (CEDE), Universidad de los Andes ~ Colombia
Facultad de Economia, Universidad de los Andes, Bogota Colombia
Marcela Eslava Centro de Estudios Sobre Desarrollo Economico (CEDE), Universidad de los Andes ~ Colombia
Facultad de Economia, Universidad de los Andes, Bogota Colombia
Jesus Otero Facultad de Economia, Universidad del Rosario, Santa Fe de Bogota Colombia
Alvaro Jose Riascos Mr  Facultad de Economia, Universidad de los Andes, Bogota Colombia
Carlos Esteban Posada Banco de la Republica de Colombia, Bogota Colombia
Ignacio N. Lobato Departamento Académico de Economia, Instituto Tecnologico Auténomo de México México
Centro de Investigacion Econémica (CIE), Departamento Académico de Economia, México
Gerardo Esquivel Centro de Estudios Econdmicos, Colegio de México, México México
Cesar Martinelli Departamento Académico de Economia, Instituto Tecnélogico Auténomo de México ~ México
Centro de Investigacion Econoémica (CIE), Departamento Académico de Economia, México
David Mayer-Foulkes Centro de Investigacion y Docencia Economicas (CIDE), México México
Carlos Urrutia Departamento Académico de Economia, Instituto Tecnélogico Auténomo de México ~ México
Centro de Investigacion Econoémica (CIE), Departamento Académico de Economia, México

Fuente: datos segun consulta en REPEC. http:/repec.org/ y http:/edirc.repec.org/alphabet.html

Finamente, se puede decir que instituciones como el ITAM en México, la
Universidad de Torcuato Di Tella en Argentina, la Fundacion Getulio Vargas en
Brasil y la Universidad de los Andes de Bogota han logrado posicionar algunos
cuadros que se desempenan muy bien en el proceso de colocar documentos
de investigacion con buen impacto. Sin embargo, si vamos un poco mas
despacio, lo que salta a la vista es que no existen las condiciones para que las
comunidades de las disciplinas econémicas puedan hacer saltos productivos
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muy fuertes, asi como tener un mayor impacto global en forma sostenida. Estos
puntos seran analizados en el siguiente aparte.

VI. Conclusiones: algunas interpretaciones sobre la produccion
en ciencias economicas de Latinoamérica

Las comunidades cientificas en América Latina atin padecen condiciones
que no les permiten constituirse en “complejos cognitivos” con la capacidad
de producir y consumir conocimiento de alto nivel. Algunos centros de
pensamiento ubicados en las grandes capitales y ciudades latinoamericanas
vienen construyendo comunidades cada vez mds robustas y que se reflejan en
niveles de produccién; sin embargo, la infraestructura, condiciones y procesos
que deben enfrentar las publicaciones, les impide entrar en las “grandes ligas”
del reconocimiento cientifico. Algunos avances como el fortalecimiento de
las publicaciones existentes, el establecimiento de pautas de produccién y
el reconocimiento de integrarse a redes internacionales, hacen pensar que el
panorama tiende a mejorar (Hurtado, 2003).

Cuando hablamos de la produccion criolla de ciencia en las disciplinas
econémicas, el panorama no es muy halagiieno. Se pueden sefalar algunas
fuertes debilidades de “origen” y de “proceso” que hacen que una de las
comunidades mas influyentes en la sociedad, ademds de numerosa desde
el punto de vista de la profesionalizacién, no logre articular estrategias para
la produccién, difusion y visibilidad de su labor. Entre los errores de origen
tendriamos los siguientes:

— Centros universitarios y formacion concentrada en la capacitacion
profesional, con bajo estimulo real (becas, recursos para movilidad,
bases de datos adecuadas, proyectos de iniciacion cientifica) para el
trabajo cientifico de sus profesores, investigadores y estudiantes. La
baja tasa de financiaciéon para la investigacion es una constante para
todas las disciplinas en América Latina.

— Bajo nivel de formacién de capital humano. La formacién en doctorado
no es la constante en la regién, por lo que las labores de investigacion
estan en manos de magisteres y profesionales, los cuales aunque
pudiesen tener las competencias (capital intelectual), no tienen las
redes y contactos suficientes (capital social), para vincularse con las
“Inteligencias” del primer mundo.

— Equivocada relacion con el aparato productivo. Ante unos parques
industriales, no completamente desarrollados y con una baja demanda
de conocimiento cientifico y tecnoldgico, donde las disciplinas
economicas podrian dar su mejor aporte (creacion de software, disefio
de nuevos y criollos sistemas de gestidn, estudio de las comunidades
y clusters empresariales, con el fin de aumentar la competitividad), las
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instituciones, en especial las universitarias, terminan como proveedoras
de mano de obra calificada de bajo costo.

Erradas perspectivas de formaciéon para las planas ejecutivas. La
formacion de cuerpos directivos concentradas en las capacidades
profesionales y el “enrolamiento”, sacrifican la posibilidad de generar
conocimiento en los MBAs, asi como que estos egresados puedan
gestionar procesos de I+D en las empresas. Este es un camino
doblemente equivocado, porque, por un lado, no hay una relacion
transformativa con la industria a la que se tiene acceso preferencial, ya
que so6lo se estan formando sus cuadros de direccion para la penetracion
de nuevos mercados o para el mantenimiento del control organizacional
o patrimonial, en funcién de cierta “dependencia tecnologica” y, por otro,
se condena a las escuelas de negocios y a este tipo de titulaciones a ser
siempre marginales del sistema global, es decir reproductoras de lo que
sus pares en el primer mundo producen.

Consumo de buena parte de la comunidad de mayores capacidades
y habilidades en cargos administrativos, ya sea en el manejo técnico
del Estado o la empresa privada. En buena medida, porque es la unica
estrategia para el retorno de la inversion en educacién, mas cuando
ante la escasez de doctorados se debe asumir la formacién en el primer
mundo, con lo que una parte de conocimiento adquirido no circula en la
sociedad.

Tardia integracion de las publicaciones cientificas a los mecanismos,
condiciones y reglas del juego de la gran ciencia. Muchas revistas o
journals s6lo empezaron a adquirir un perfil cientifico en los udltimos
anos. Asi, si bien existen centros de investigacion de reconocida calidad,
su publicaciéon quedd sepultada bajo el membrete de conocimiento
“gris”, estando alli valiosos aportes, pero sin el reconocimiento del
primer mundo. Esto provocé el bajo nimero de publicaciones en el
ISI, que en el caso de las disciplinas econdémicas no es menos que
lamentable.

Sin embargo, mas que los errores de origen, preocupan los errores de
proceso que han venido presentandose. Encontramos entre los mas destacados:
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La baja oferta de doctorados en ciencias econémicas en Latinoamérica,
lo que va acompainado con las “irrisorias” tasas de egreso. Aunque
México y Brasil caminan por la senda de la integracién, adn por
debajo de las tasas internacionales, el caso para Colombia, Venezuela
y Argentina es dramatico. Dada la situacién, en estos ultimos, no sélo
no hay recursos humanos para la integracion con las “grandes ligas”,
sino que también peligra el “relevo generacional”, ya que en algunos afios
pueden ser mas los doctores que se retiran del sistema que aquéllos que



ingresan. La ausencia de los mismos, sigue estimulando la formacién en
el extranjero, lo que, si bien es una experiencia altamente edificadora
para quien realiza esta formacion, debilita ain mas las instituciones
nacionales.

— El excesivo trabajo de los centros de investigacion en actividades
de consultoria. Salvo contadas excepciones, se coloca a personal
altamente calificado a realizar tareas de implementaciéon tecnolégica
que no generan aporte significativo al conocimiento y si constituyen un
estimulo econémico interesante que lesiona la investigacion. Se deben
buscar estrategias que equilibren la financiacién con el compromiso de
generacion de nuevo conocimiento.

— Estabilidad y confianza en las reglas de juego. Sigue permaneciendo
la idea de que la investigacion en disciplinas sociales no es prioritaria,
que la disputa por los recursos es feroz, que el aporte al desarrollo
es minimo y que la posibilidad de continuidad y de una carrera
investigativa, tan asimilable a la carrera docente, no es posible.

— Ausencia de revistas sobre problemas concretos en ciencias econémicas.
Siguen emergiendo propuestas institucionales que generan dispersion
y no permiten la construccion de comunidades con identidad
investigativa. Los criterios de fortalecimiento institucional no se
articulan sobre la base de consolidacion de comunidades, sino sobre
aspectos que promueven la diferenciacién funcional.

— Falta de voluntad para una mejor y mayor financiacion de I+D. Salvo
Brasil, ningtin otro pais llega al 1% del PIB en destinacién para la
investigacion; la tendencia en paises como Colombia y Argentina es mas
bien hacia aumentos porcentuales muy marginales'?. Se plantea que se
deben realizar inversiones de cerca del 4% para alcanzar en el mediano
plazo niveles de produccién que sean competitivos, pero con la ausencia
de voluntad politica y falta de atencién a los sistemas de Ciencia y
Tecnologia, la brecha cientifica y tecnolégica tendera a aumentar.

El panorama no es del todo sombrio. Cada vez hay conciencia de la
importancia de la investigacion en ciencias econémicas. Estas son algunas
oportunidades que se vienen concretando:

— Debido a la expansién del sistema superior universitario, nuevos centros

de investigacion en disciplinas econémicas y jovenes investigadores (atin
sin doctorado) vienen apareciendo.

12 El pais de la region que mas gasto en I+D hace es Brasil con 1,02% con relacion al PIB, el pro-
medio de la region es 0,63%/ PIB. Extraido en 2006 - http://www.ricyt.edu.ar/interior/interior.
asp?Nivell=1yNivel2=2yldioma=
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— Las revistas se vienen cualificando, hay redes internas de conocimiento,
que se vuelven, a la vez, escaléon y campo de entrenamiento para el
robustecimiento institucional necesario para aspirar a la integracion en
el circuito investigativo internacional.

— Existen alianzas de cooperacion para el desarrollo de proyectos
conjuntos.

— Se vienen construyendo y adecuando parte de las infraestructuras
digitales necesarias para adecuados niveles de visibilidad institucional
via web.

— La labor investigativa se viene profesionalizando. Algunos docentes-
investigadores demuestran poli-competencias en el manejo de
metodologias e instrumentos de investigacion en forma mas masiva que
en anos anteriores.

Finalmente, quisiera terminar el documento expresando que los indicadores
son la expresion de las condiciones generales de estos “complejos cognitivos en
construccion”. Mas que disefiar estrategias para el aumento de los indicadores, se
debe trabajar en generar las estructuras que soporten el complejo cognitivo. En
el panorama actual, en cualquier momento y desde cualquier instituciéon pueden
aparecer uno o varios documentos de impacto, asociados a la genialidad y alto
nivel del investigador, lo cual genera la ilusion de suficiencia, pero la produccion
no sera sostenible y con el tiempo el efecto serd marginal. Situacién que exige,
entonces, disefar politicas en via del desarrollo de complejo cognitivos en la
Region.

Esto dltimo no garantiza que los indicadores se disparen, sino que sean
sostenibles. Ejemplo de esta contradicciéon es por un lado, la alta produccion
de la Universidad de Buenos Aires con un bajo impacto, y por el otro, el alto
impacto que tienen funcionarios gubernamentales, sin que sea fruto de una
politica universitaria de investigacion. Se debe trabajar, entonces, por aumentar
la produccion y, poco a poco, ajustar la calidad de tal manera que, la insercién
en el club de los mas reconocidos sea un proceso real y efectivo.
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