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| INTRODUCCION

El siguiente articulo puede considerarse como un teorema. Su objetivo estd ex-
presado sintéticamente en el titulo, refiriéndose entonces, a las relaciones 16gi-
cas existentes entre: A) Las teorias ricardiana, marxista y Keynesiana de los
precios y B) La posicién de Ricardo, Marx y Keynes con respecto a dicha Ley.
Se deduce de lo anterior que este articulo no estudia los fundamentos neo—cla-
sicos de la Ley de Say o de sus criticas, aunque lo corriente sea identificar los
términos: ‘““fundamentos microeconomicos’ de tesis macroeconémicasy ‘“fun-
damentos neoclasicos'’ de tales tesis.

En la seccion Il desarrollo el teorema por etapas (Ricardo, Marx y Keynes) Y
paso a enunciarlo al final de dicha seccién.

En la seccion 11l presento un resumen del articulo y sus conclusiones principa-
les. En la dltima seccion procuro sefialar la paternidad doctrinal del articulo.

Il.  ANALISIS
1. Ricardo.
1.1 El modelo de los precios.

El modelo de los precios que estd implicito en Ricardo (1821) y que expondré
a continuacion se inspira en el modelo de Sraffa (1960), aunque presenta dife-
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rencias con éste. Para su planteamiento me baso principalmente en Pasinetti 1977)

aunque utilizo aqui una terminologia algebréica parcialmente copiada de
Sraffa (1960).

En gracia a la mencr complicacion del planteamiento del modelo de precios se
hace abstraccién de la existencia del capital fijo, de las producciones conjuntas
y de la utilizaci6n de recursos naturales (“Tierra’’).

Sea, pues, el siguiente conjunto de precios de K mercancias directa o indirecta-
mente necesarias a la produccién de todas las ) mercancias producidas a ni-
vel social, siendo producidas todas las mercancias mediante la utilizacién de
fuerza de trabajo (trabajo directo) y medios de produccién, producidos ellos
mismos como mercancias:

(Qa Pa +Pa Pb+... +JaPj+Ka Pk + taW) (1+¥) = Pa

(Ob Pa+BbPb+...+ jbPj+KbPk+ TbW (1+ §) = Pb

. . i i } (1.1.1)

(0j Pa+bjPb+ ... +Jj Pj+KjPk+ tjW) (1+¥) =]

(Ok Pa+bkPb +...+JkPj+ Kk Pk+tk W) (1+ ) = Pk

De acuerdo a (1.1.1), los precios (precios “naturales”, haciendo por el momen-
to abstraccién de la naturaleza del numerario) de las diferentes mercancias se
definen por sus elementos integrantes: El valor (precios x cantidades) del capi-
tal consumido en medios de produccién y en fuerza de trabajo, mas la ganancia
“natural’’ obtenida en proporcién al capital invertido, para nuestro caso capital
consumido. Tanto la tasa de salario (W) como la tasa de ganancia (r) son uni-
formes para todas las K industrias. El trabajo, entendido como el ejercicio de la
fuerza productiva de la clase trabajadora, es homogéneo (homogenizacién de
trabajos diferentes) y su cantidad directamente requerida por unidad de la mer-
cancfai (i —a,b,...,j k) esun tiempo ti. Finalmente, el monto del capital
invertido en medios de produccién es, obviamente, el valor (precios x cantida-
des) de las diferentes mercancias consumidas como medios de produccién por

Rev. Lecturas de Economfa b4 Medellin | (2), Mayo  Agosto 1980



unidad de cada bien producido. A_\SI_ para j_a Tercancfa ili=a,b,...,j k)es
necesario consumir las cantidades: Q,b,..- JyK de las mercancias:
a,b,...,j|, k;siendo entonces CLi la cantidad necesaria de Q& para
producir una unidad de i. Y asi sucesivamente.

Si el numerario de (1. 1. 1) fuese exégeno, (1. 1. 1) seria un sistema de k ecua-
ciones y k 4 2 incognitas, a saber: k precios, Wy ¥ . Siel numerario fuese,
por el contrario, una de las k mercancfas incluidas en (1. 1.1) se tendrian por lo
tanto k — 1 precios en términos de una unidad de la mercancia numerario esco-
gida, es decir (K — 1) precios relativos.

Mas aun, el modelo ricardiano de precios considera que W, la tasa de salario en
términos del numerario, se deriva de dos factores, a saber: 1) El conjunto de
los bienes salariales necesarios a la reproduccién de la clase trabajadora y 2) los
precios de los bienes salariales. Asi pues, por unidad de tiempo de trabajo di-
recto:

W =a Pa+/BbPb+...+(jPj+Xk Pk (1.1.2)

donde: ¢ = [O(Q a6, NEEL g iK] es el conjunto
de las cantidades de los bienes a, b, . . . i, k, necesarios a la reproduccion de una
unidad de tiempo de trabajo directo, siendo determinada la composicion de d
(la ““canasta’’ salarial obrera) y la cantidad de cada uno de sus elementos en for-
ma exdgena al sistema de precios, asi fuese variable o constante en el tiempo.
d es, pues, un pardmetro del sistema de precios. Por lo demés olq & 6-5)
etc., pueden ser nulos.

Si adoptamos, en consecuencia de lo discutido anteriormente, a una de las mer-
cancias de (1.1.1). como el numerario Yy escogemos para ello a la mercancia K y
si, ademads, utilizamos la definicion (1.1.2) de W, podemos plantear un sistema
de K ecuaciones (linealmente independientes) y K incognitas: K — 1 precios
relativos y tasa de ganancia, asf:

Sea: P = 1(1.1.3)

(1.1.2) y (1.1.3) en (1.1.1) =>
[50 Pa+ Ea Pb+ ...+J_a Pj+Ro+(o(—an+/—3b Pb+.,.+Zj Pj+
‘Xk)ta] 1+¥)=pa
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[db Pa+bb+...+Jb Pj+Rb+(o(_a Pa+/3b Pb+.. +4jPj +>?x)Eb]
bl (1.1.4)

Eij Pa+ bj Pb+--.’;3j PJ""KJ";@[‘a Po+/3b Pb+.. #(j Pj+XK) tj]
a+¥) =P

E'Jk Pa+DK P +..+JK Pj+Kk+E<a Pa+/3b Pb+.. +4] Pj+Xk) tk]
(1+y) =1

(1.1.4) es, evidentemente, un sistema en el cual las condiciones de produccion
de los K bienes y la canasta de bienes salariales, ambas exogenas al sistema
(1.1.4), determinan los K — 1 precios relativos y la tasa de ganancia.

La utilizacion del algebra lineal permite hacer evidente al lector de poca fé la
afirmacion anterior:

(1.1.4) puede escribirse asi:
P[(1+¥)(A+dt)] =P (11.5)

donde: P=[PQ,Pb,.--, Pj, PK];

Bo, .0, Gk | [
A ba, bb,-.-,Dj, Dk /3b
" Ja, ij,...,\jjo Jk i ZJ ’

— - s o 3 —

Ka, Kb,....Kj, Kk Xk
Bl s 6Bt ot |
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Siendo entonces:

— ST

Qa+ola ta, 0b+a<otb,..., 0j+o(Q tj,0k+ Lo tk
ba+/3b ta, bb+ Bb th,...,bj*3b tj,bk+/3b tk
(A+dt)= :

\‘jo.+(j ta, :j—b+ Zj t—b,...,jj+6—j Ij ,JK + Zj tk
Ko +Xk to, Kb+Xk tb,... Kj+Xktj Kx+XKk tk

- ]

(A+dt) . es, por ende, el conjunto de las condiciones de produccion
de los K bienes y de la reproduccion de la fuerza de trabajo, expresados sintéti-
camente en términos de coeficientes de insumos por unidad de producto, de
coeficientes de trabajo directo y de la canasta de bienes salariales.

1as =y P [ I-01+ % ja+an] = (). 01.18)

donde: 1y 0 son, naturalmente, la matriz identidad de orden K y el vector
nulo respectivamente.

La solucion de (1.1.6) implicaque ¥ esaquellaraiz positiva de minimo valor
de la siguiente ecuacion, derivada de (1.1.6):

determinante de [I'— 1+ ¥ ) (A + dt)] =0 (1.1.7)

La ecuacién (1.1.7) genera una y s6lo una tasa de ganancia & economi-
camente significativa, compatible con un conjunto de precios econdmicamerite
significativos (1).

De (1.1.7) se deduce, entonces, que la tasa de ganancia depende Gnicamente de
(A + dt ), esdecir de los coeficientes de insumos por unidad de producto y
de los bienes salariales requeridos por unidad de producto. Las condiciones de
producciéon de aquellos bienes que no son utilizados directa o indirectamente
en la produccién de los demas bienes (“’bienes de lujo”’) no participan en el pro-
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ceso de determinacion de la tasa de ganancia. Por lo demas, los volimenes tota-
les de producci6n de las diferentes mercancias tampoco juegan ningun papel en
la determinacién de ¥ , puesto que lamatriz (A + dt ) noesuncon-

junto de volimenes de produccion, sino de coeficientes técnicos de produccion
(2). :

l.a determinacion del precio de aquellos bienes que no pertenecen al conjuntc
(@, b, ... j, k), es decir, de los “bienes de lujo’’ es bastante sencilla: sus condi-
ciones de produccién, los precios de los bienes ‘‘necesarios’’ (a, b, . . ., i,k)yla
tasa de ganancia determinan sus precios.

Sea por ejemplo, el bien de lujo j , No requerido directamente o indirecta-
mente en la produccion de todos los demas bienes. Apenas si se requiere del
bien 4 en la produccion de si mismo y quizis en la de algunos otros bienes
de lujo.

Entonces:

(@2 Po+DBLPB+...+ Ty Pj+Ke+ L2 Py +‘,(QP(I+...+;(K)—|:!J(1+§) =
P2(118)

Siendo P Q , Claro esta, el precio de una unidad de j en términos de la

mercancia K.

(1.1.8) =>

[Euz Pa+b2 Pb+..4+ K1 +{{a Pa+...+')_(K)U (7+%) 5 .
T-Ze (173 PL01o)

La ecuacion (1.1.9) nos dice que PR _ esdeterminado por sus condiciones de
produccién((]f, b2 NORE o 2_2 , te ) por la canasta salarial
(g Aty shr -ik) y por la tasa de ganancia ¥.

Si el numerario es la mercancia ,e .Y no la mercancia K, podemos definir:
Pt =1,(1.1.10)
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En tal caso, el sistema:

P[1-(1+%) (A+ dt)]= 0

[ﬁ 2Po+biPb+...+ K2 Pk +12 +@(qPQ+...+'-).(K)tx] (1+X) =1 }(1.1.1.1)

Determina ia tasa de ganancia ¥

y K precios de los K bienes necesarios en

términos de la mercancia de lujo numerario, sin que las condiciones de produc-

cién de esta dltima mercancia (el bien £

1.2 Tasa de salario y tasa de ganancia.

) efecten la determinacion de ¥ .

Puesto que ya sabemos por (1.1.7) que la tasa de ganancia depende solo de

(A +dt

), podemos ahora reconsiderar la relaciéon entre tasa de salario y ta-

sa de ganancia (existente en este sistema de precios) sin caer en falsas deduccio-
nes logicas.

Denominemos, para ello, las siguientes variables asi:

Z

Valor (precios x cantidades) de la produccion total del pe-
riodo de produccion.

Valor (precios x cantidades) del capital invertido y consumi-
do en medios de produccion, por periodo de produccion.

Tiempo total del trabajo directo requerido en la produccion
total de un periodo.

Tasa de salario, en términos del numerario escogido.
Ganancia total por periodo.

Valor (precios x cantidades) del capital total.

1.2.1 4

Aplicando las denominaciones (1.2.1) a la definicion de tasa de ganancia propia
al sistema ricardiano de precios, resulta que:
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b/'___g 3 Z—(X 4+ WT) (122)
K200 s T e

Obviamente la tasa de ganancia ¥ , tal como se define en (1.2.2), es idéntica
a la tasa de ganancia del sistema de precios y que es determinada por (1.1.7).
LT

(122) =» ¥=—— (1.2.3). Antes de comentar {1.2.3) conviere adver-
X/

tir que ni Z ni X son pardmetros con respecto al sistema de precios, como quie-
ra que estos valores pueden variar al cambiar los precios. Mas atin, los cambios
en ¥ pueden causar cambios de precios tales que impliquen cambiosen Z y
en X. Una segunda advertencia conciernea W. Puesto que W es la tasa nomi-
nal de salario, vale decir la cantidad de la mercancia numerario pagada por uni-
dad de tiempo de trabajo, una cierta magnitud dada de W equivaldré a diferen-
tes canastas de bienes salariales si la variacion de la tasa de ganancia conduce a
modificar los precios de los bienes salariales y, por ende, el valor de la canasta
salarial en términos del numerario. Reciprocamente, si es dada la canasta de
bienes salariales, las variaciones en W indicaran meramente variaciones en los
precios de los bienes salariales.

Hechas ya las advertencias anteriores podemos comentar (1.2.3) bajo la 6ptica
ricardiana:

Suponiendo: 1) que sean dadas las condiciones de produccion que inciden so-
bre Z/T « X/T 2), que fuese posible medir z y x con un
“patréon invariable’’ tal que las variaciones de r no alterasen los valores z 6 X,en-
tonces r depende en forma inversa de W y solo de W. (3) Dada la canasta sala-
rial, a mayores precios de los bienes salariales mayor serd w y menor sera, por lo
tanto, r. Dados los precios de los bienes salariales, a mayor cantidad de bienes
salariales, mayor serd W y, en consecuencia, menor serd r.

1.3 Ley de Say.

Puesto que no se trata aqui de hacer un detallado estudio de la ley de Say, sera
suficiente con recordarle al lector algunas pocas ideas al respecto.
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1. Enunciado: La oferta global crea su propia demanda.

2. Implicaciones: a) La produccion global determina la demanda efec-
tiva y, en consecuencia, la expansion de la produccién global determina la ex-
pansién de la demanda efectiva. b) El monto del ahorro global depende de la
producciéon y determina aquel monto de inversion global que sea necesario para
igualarse con el anorro globai. Por lo tanto, ei crecimiento del ahorro total de-
termina un crecimiento de la inversion total suficiente para igualarse con el aho-
rro. ¢) No hay fuerzas economicas que tiendan a hacer insuficiente la demanda
efectiva con respecto a la produccion potencial.

Conclusién: El ritmo de crecimiento del capital (siendo el capital obviamente
el resultado de la serie temporal de la inversion de los ingresos ahorrados), se-
gin la Ley de Say, no depende del nivel o de la evolucién de la demanda efecti-
va, sino de la intensidad del ahorro, dependiendo este de factores de oferta.

Definamos el ritmo de crecimiento del capital por perfiodo de tal manera que su
definicién sea utilizable para interpretar la Ley de Say:

Sean:

C = ritmo de crecimiento del capital por periodo;

Ak = incremento del capital por periodo;
e s AhBire S Ak; {1:8.4)
G = ganancia total por periodo;

Por lo tanto:

AK G.S/6 B8 (1.3.2))
CSlie———Sr———a—— = =
K K K566
G es, por supuesto, r, la tasa uniforme de ganancia. En consecuencia:
K
c = r. S ; parasimplificar, llamemos A= S =%
G g
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cC =ra (1.3.3.)

La ecuacién (1.3.3) se inspira en las formulas de Cambridge sobre la tasa de
acumulacién, pero no hace ningln supuesto sobre “propensiones a ahorrar’’ de
capitalistas o de trabajadores, puesto que -4 no es la propension media a aho-
rrar de los capitalistas. Sirplemente -9 eslo quees: la provorcion existente
entre el ahorro total (venga de donde viniere) y la ganancia total.

Posiblemente no sobra recordarle al lector que r es la tasa de ganancia del siste-
ma de precios y que su determinacion estd dada por (1.1.7).

Estando pues determinada r por (1.1.7), la ecuacién (1.3.3.) nos dice que:
C.1/A=Y
/ (1.3.4.)

donde r es la variable independiente (independiente, pues es determinada por
(1.1.7) ) y (c.#/s ) es la variable dependiente.

As{ pues, un incremento en r causa un igual incremento en ( c.'l/.A ) mientras
que un decremento en r causa un igual decrementoen ( ¢.#/-4 ). En simbo-
los:

cpa=fn, — dCeats 4
d»r ’
C1-C7+7)(A+dt)]=0 (1.3.5.)

Es claro que (1.3.5) es una de las posibles formulaciones de la ley de Say, referi-
da a su aspecto dindmico y para el caso en el cual la economia produzca dos o
mas bienes técnicamente necesarios en la produccién: El ““Salario Real’ (la ca-
nasta salarial) y las condiciones de produccion de los bienes bésicos determinan,
via la tasa de ganancia, la proporcion existente entre la tasa de acumulacién de
capital (c) y la tasa ahorro — ganancia (4 ), de tal suerte que dada la magnitud
de -4  unaumentoen la tasa de ganancia causa un aumento en la tasa de acu-
mulacién de capital, mientras que una disminucién en r causa una reduccién de
la tasa de acumulacién de capital. Reciprocamente, dada r, un aumento de la
“frugalidad”’ ( .4 ) causa un aumento en la tasa de acumulacion de capital, .
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mientras que una reduccién de la ““frugalidad”’ ( -4 ) causa una baja en la ta-
sa de acumulacion (4).

El lector notaré que la formulacion (1.3.5) de la Ley de Say es totalmente com-
patible con la conclusién planteada mas arriba concerniente al enunciado de la
Ley de Say: “El ritmo de crecimiento del capital, segin la Ley de Say, no de-
pende dei nivel o de la evolucién de la demanda efectiva, sino de la intensidad
del ahorro dependiendo este de factores de oferta”’. Los ““factores de oferta”
son, en la teoria ricardiana, la tasa de ganancia (determinada en el nivel de la
produccién) y la voluntad de ahorro, la ““frugalidad’” ( -2 ).

Ahora bien, todos los estudiosos de la Economia saben que Ricardo apoyaba la
Ley de Say. Sin embargo no ha sido corriente, a mi juicio, hacer hincapié en
la coherencia légica existente entre la teoria ricardiana de la tasa de ganancia
para el caso de un sistema de produccion de multiples mercancias y su adop-
cion de la Ley de Say. Menos frecuente aln ha sido, creo yo, afirmar, como me
atrevo a hacerlo ahora, que la adopcion por Ricardo de la Ley de Say era una
consecuencia de su teoria de la ganancia, tanto bajo la versién de un solo bien
basico’’ (el trigo en la version del “Essay on the Influence of a Low Price of
Corn on the Profits of Stock’’, de 1815. Straffa, 1950), como bajo la versién
de varios bienes bdsicos o técnicamente necesarios en la produccion que él pre-
senta en sus “Principios’’ (Ricardo; 1821).

Sin embargo, pienso que Ricardo era consciente de la relacion de causalidad en-
tre su teorfa de la ganancia y de los precios naturales (para el caso de varios bie-
nes bdsicos o técnicamente necesarios) y su adopcion de la Ley de Say. Las si-
guientes frases suyas, consignadas en los ‘‘Principios’’, parecen indicarlo asi:

“De lo que se ha dicho de las utilidades del capital resultard que ninguna
acumulacion de capital reducira permanentemente esas utilidades, a menos
que haya alguna permanente para la elevacién de los salarios . . . M. Say
ha evidenciado en forma muy satisfactoria . . . que no hay cantidad de ca-
pital que no pueda ser empleado en un pafs, porque la demanda est4 limi-
tada Unicamente por la produccién . . .

“No puede, pues, acumularse en un pais cantidad alguna de capital que no
esté empleado productivamente, hasta que los salarios se eleven tanto, a
consecuencia del alza de los artfculos de primera necesidad que, como
consecuencia, queden tan pocas ganancias al capital, que cese el motivo de

Rev. Lecturas de Economia 63 Medellin I (2), Mayo Agosto 1980



acumulacién. Mientras las utilidades del capital sean altas, los hombres
tendrdn motivo para acumular . . .

“De todo esto se deduce que no hay limite para la demanda, que no hay
Ifmite al empleo de capital, mientras este rinda algin beneficio, y que, no
importa cuan abundante sea el capital, no existe ninguna otra razon sufi-
ciente para una baja de las utilidades, sino el alza de saiarios . . . "(Ricar-
do: 1821, pp. 216 vy ss).

2. Marx
2.1 Los precios.

Como es bien sabido, Marx plantea sus tesis referentes a los “‘precios de produc-
cion’’ en el libro 111 de “‘El Capital”.

Puede aceptarse que las ecuaciones (1.1.1.), (1.1.2.}, . .. . (1.1.5.) representan
adecuadamente sus tesis sobre los precios de produccion (Pasinetti, 1977, pp.
126 y ss.) (B), aclarando naturalmente que Marx insistia en considerar que los
precios de produccién no eran mas que ‘‘valores transformados’’. La naturaleza
y la magnitud de los precios y de la ganancia debian ser explicados, finalmente,
por los valores y la plusvalia.

2.2 Tasa de Ganancia.

La concepcién de Marx concerniente a los precios de produccion y a la ganan-
cia debfa llevarlo, consecuentemente, a una explicacién de la tasa de ganancia
en términos de la tasa de plusvalia y de los valores del capital invertido en fuer-
za de trabajo y en medios de produccion. Veamos esta afirmacion en detalle.

Hemos visto que el sistema de precios (1.1.1.) es compatible con la definicion
(1.2.2.) de la tasa de ganancia:

Z-(X+WT) (1.2.2)
X+WT

Siendo r, obviamente, la tasa de ganancia del sistema de los precios de produc-
cion.
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(1.2.2) =>

(Z-X)-TW
TW

X

LD (2.1.1))
TW

+ 1

Marx estaba convencido de que (2.1.1.) era una definicion de la tasa de ganan-
cia en términos de sus dos elementos determinantes, a saber: tasa de plusvalia
y composicion organica del capital.

Segiin Marx:

(Z-X)—-TW=P2R : ganancia total por perfodo = plusvalia

total por periodo ( P2 ); TW = ~~ : ingreso salarial por 21.2)
periodo = capital variable por periodo ( ~~ }; i
X = CC capital en medios de produccion = capital constante por
periodo( C C ).

(21.2)en (2.1.1) =>
RE
75__""_
£LC 4

C
<

(2.1:3.)
Siendo:

PR/~ = tasa de plusvalia,

C C / ~~=composicién orgdnica de capital.

Conviene ahora observar que las definiciones (2.1.1.) y (2.1.3.) suponen que las
tasas pQ / ~- ;b s e coinciden siempre con las tasas

[(Z=X)-TW] - TWyYyX -TW independientemente de las
alteraciones que pueda sufrir r. Ahora bien, tal supuesto no es legitimo. Los
precios de los bienes que son apropiados por los capitalistas, los precios de los
bienes salariales y los precios de los medios de produccidn tienden, en el caso
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general, a sufrir modificaciones bastante complejas como consecuencia de las
variaciones de r. (Sraffa, 1960, cap. 3).

Lo anterior implica que, dadas las condiciones técnicas de produccion de los
bienes bésicos y dada la canasta salarial, es decir lamatriz (A + dt), la igual-
dad (2.1.1.) implica la siguiente relacién causal:

(Z-X)-TW
TW 2 N (2.1.4.),
. 0¥

ey
W

Siendo r determinada por (1.1.7.).

Es claro que (2.1.4.) esta en contradiccion con la creencia de Marx segun la cual
(2.1.1.) y, por ende, (2.1.3.) podia explicarnos el nivel y las variaciones de r, ya
que él considera que’

Po = f(P,E/n—,cc/v),tal que: ;al_ >0; Q s < o (214)
dpL/r” ) Yees/r
‘‘La cuota de ganancia se determina, pues, por dos factores fundamentales,
que son la cuota de plusvalia y la composicion de valor del capital’’ (Marx,
1894, cap. i1, p. 83)

Tanto en su version ilogica de la determinacion de la tasa de ganancia (2.1.4".)
como en una version coherente con su sistema de precios de produccion, vale
decir la version (1.1.7), la teoria marxista de la tasa de ganancia implica que el
salario real (el conjunto de los bienes salariales recibidos por la clase trabajado-
ra) es un parametro del sistema de valores y del sistema de precios y, conse-
cuentemente, un parametro del proceso de determinacidén de la tasa de ganan-
cia, ‘ndependientemente de si el salario real se modifica o no a través del tiem-
po.

Puede entonces decirse que, segun Marx, el proceso de determinacion de la tasa
de ganancia se desarrolla en el campo de las condiciones de produccion, de ex-
plotacion de la fuerza de trabajo y de los costos, considerandose el salario real
como uno de los pardmetros de tal proceso, entendiéndose obviamente que los
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FE DE ERRATAS

Ricardo, Marx y Keynes ante la “Ley de Say’: Fundamentos microeconémi-
cos de esta ley y de su critica.

Pag. 62. Formulacién 1.3.5, léase:

C. Vs £(¥), tal que %\;%L 7,

determinante de [:I—(4 +Y)(A+OH)]= 0

(13.5)

Pag. 66 Laformulacién: ¥= f (PA/Zy cc/w) .. .. esla: (2.1.4)



cambios en ese pardmetro afectan dicho proceso de determinacioén de la tasa de
ganancia. (6)

2.3 Ley de Say.

Siendo correcto lo afirmado en las secciones 2.1. y 2.2, se puede entonces ex-
traer una conclusién: la teoria marxista de los precios y de la tasa de ganancia
solo puede ser compatible con la Ley de Say.

Puesto que las condiciones técnicas de produccion deben considerarse como pa-
rametros de la teorfa de la tasa tle ganancia, basta con agregar a los pardmetros
anteriores uno adicional o, si se quiere, una variable independiente adicional:
La canasta de bienes salariales, tal como lo plantea Marx en sus dos niveles de
analisis: El nivel de los valores y de la plusvalia y el nivel de los precios de pro-
duccién y de la ganancia. (7) Con tales pardmetros la tasa de ganancia es deter-
minada por (1.1.7.).

Asi pues, en la ecuacion (1.3.4.):
(oo o 7,

La teoria de Marx de la tasa de ganancia obliga a deducir que r es la variable in-
dependiente en (1.3.4.) y, por ende, que:

der [1-C2+7ICA+d£)T=0 } (435
C.'I/.A :f( b")

Ahora bien, ya se ha dicho que (1.3.5.) puede considerarse como una formula-
cion de la Ley de Say en su aspecto dinamico para una sociedad capitalista con
miltiple produccién de bienes basicos (técnicamente necesarios directa o indi-
rectamente en todas las producciones), puesto que r es determinada por
(1.1.7.), tanto en la teorfa marxista (l6gica) de los precios, como en la ricardia-
na.

Por lo tanto, si Marx se hubiese obstinado en aceptar todas las consecuencias de
su teoria de los precios y de la tasa de ganancia habria apoyado la Ley de Say

sin lanzarle crfticas, como de hecho lo hizo, a todo lo largo de “El Ca-
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pital’’ y de la ‘’Historia Critica de la Teoria de la Plusvalia’’. Claro esta que en
el campo de la Teoria economica vale mas pecar contra la logica en aras de re-
chazar doctrinas irrelevantes que pecar contra la relevancia en aras de la |0gica.

Sin embargo, Marx no solo cay6 en un error 16gico al plantear simulténeamente
su teorfa de la tasa de ganancia y sus criticas a ia iey de Say; cometio un “peca-
do’’ adicional en lo que respecia a la relevancia general de sus tesis sobre el pro-
ceso de acumulacion y sobre las crisis econdmicas. Este “pecado de relevan-
cia’’, consecuencia del error logico al cual hemos hecho mencién, consistid en
su intento de explicar en lo fundamental las crisis econémicas por problemas
de produccién o por cambios (auténomos) de precics de medios de produc-
cidn y de salarios, a pesar de que al mismo tiempo, vale decir a lo largo de su
obra, criticd la Ley de Say y llamoé la atencion sobre la tendencia periddica ha-
cia la sobre—produccion de mercancias y de capitales. Las siguientes citas de
Marx muestran sus preferencias con respecto a la explicacion de la crisis:
muestran que estuvo inclinado a interpretar las causas econémicas de las crisis
desde el campo de la oferta, es decir, desde el campo de las condiciones de pro-
duccion, de las condiciones de explotacion de los trabajadores y de las variacio-
nes auténomas de costos (8), lo cual lo llevd en algunas ocasiones a demostrar
su admiracion por Ricardo:

“. ... (Cuando tendremos una superproducciéon absoluta de capital?
¢Una superproduccion que se no se refiera sélamente a un sector o a unos
cuantos sectores importantes de la produccion, sino que sea también abso-
luta por su volumen, es decir, que abarque las ramas de produccion en su
totalidad?

(Respuesta) . . . “‘tan pronto como el capital aumentase en tales propor-
ciones con respecto a la poblacién obrera que ya no fuese posible ni exten-
der el tiempo absoluto de trabajo rendido por esta poblacién, ni ampliar el
tiempo relativo de trabajo sobrante . . . ,es decir, tan pronto como el ca-
pital acrecentado solo produjese la misma masa de plusvalia o incluso me-
nos . ... En ambos casos se produciria también una fuerte y subita baja
de la cuota general de ganancia (Nota mia ambos casos: 1) At plusvalia =
0;2) A+ plusvalfa <O ), pero esta vez por raz6n de un cambio en
la composicion del capital que no se debe al desarrollo de la capacidad
productiva, sino a un alza del valor del (Sic. Léase: “‘en ‘vez de: ““del”’)
dinero del capital variable y al correspondiente descenso en la proporcion -

Rev. Lecturas de Economia 68 Medellin | (2), Mayo  Agosto 1980



entre el trabajo sobrante y el trabajo necesario . . . ' (Marx 1894, CXV,
pp 249-50).

En este parrafo Marx dice, segin entiendo, que la ‘‘superproduccién general de
capital’’ (S.K.):

a) A+ PX =0 =i
e SKarD ) . & , tal que se produzca ““fuerte y siibita
b)ar PA<o
baja’' der;
a)" fuerte y subita"/A™ ¥ causada por ( A* PL:o ), debida a
<
2) 58K, = - A+(c/n)‘),,
b)"" fuerte y sibitaA”~ ¥ causada por ( A* P£L 0 ), debida a
Ny

En sintesis, la “'superproduccion general de capital’’ se explica por una “fuerte
y subita’’ caida de r, explicada a su turno por la tesis (2.1.4".), tesis como ya se
demostro solo puede ser compatible con la Ley de Say.

. ... La cuota de ganancia es el resorte propulsor de la produccién capi-
talista, que solo produce lo que puede producirse con ganancia y en la me-
dida en que ésta puede obtenerse. De aqui la angustia de los economistas
ingleses ante el descenso de la cuota de ganancia. El hecho de que la sim-
ple posibilidad de ello inquiete a Ricardo es precisamente lo que demues-
tra su profunda comprensién de las condiciones en que se desenvuelve la
producci6n capitalista . .. Lo que a Ricardo le inquieta es el observar que
la cuota de ganancia, el acicate de la produccién capitalista, condicion y
motor de la acumulacion, corre peligro por el desarrollo mismo de la pro-
duccién . .. (Op. cit., cap. XV, p. 256).

it

La posibilidad general de las crisis es la metamorfosis formal del
mismo capital, la disociacién de la compra y de la venta en el tiempo y en
el espacio. Pero la posibilidad general no quiere decir la causa de la cri-
SiSER T Rd

... Las condiciones generales de las crisis, cuando son independientes de
las oscilaciones de los precios (las cuales, a su vez, pueden hallarse relacio-
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nadas o no con el sistema de crédito . . .), deben investigarse y exponerse
partiendo de las condiciones generales de la produccién capitalista.

“Asi planteado el problema, descubrimos como factor de una crisis:

““La transformacion del dinero nuevamente en capital. Partamos como
premisa de una determinada fase de la produccién o la reproduccion . . .
Como la reproduccion de la materia prima no depende exclusivamente del
trabajo en ella invertido, sino de su productividad sujeta a condiciones na-
turales, puede ocurrir que . . . disminuya la masa del producto de la misma
cantidad de trabajo. En estas condiciones aumentara, por tanto, el valor
de la materia prima y su masa disminuira. Se alterard la proporcion en que
tiene que volver a transformarse el dinero en los diversos elementos inte-
grantes del capital para mantener la produccién en su nivel anterior. Ten-
dré que invertirse una cantidad mayor en materias primas, quedando una
cantidad menor para trabajo y no podra absorberse la misma masa de tra-
bajo que antes . . . En estas condiciones, la reproduccién no podré repetir-
se en la misma escala que antes. Una parte del capital fijo quedara parali-
zada; un cierto nimero de obreros se quedard en la calle. La cuota de ga-
nancia descendera, pues aumentara el valor del capital constante con res-
pecto al variable y el capital variable invertido serd menor ... y se produ-
ce la crisis. Crisis de trabajo y crisis de capital. Se trata, pues, de una inte-
rrupcién del proceso de reproduccion, determinada por la subida de valor
de la parte capital constante que ha de reponerse con el valor del produc-
to..."" (Marx, 1905, I, pp. 40—1. subrayado mio).

2.4 Aclaracion adicional.
Lo que ha afirmado sobre Marx y la Ley de Say merece aclararse aiin mas, da-
das las magnifica altura filos6fico — cientifica de la obra de Marx y el "espeso’’
ambiente emocional y politico en el cual estan inmensas las explicaciones, criti-
cas y contra—criticas concernientes a sus textos.
Afirmo que la teoria de Marx referente a los precios y la tasa de ganancia:

1) No fundamenta su actitud critica frente a la Ley de Say:
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2) Solo es compatible l6gicamente con la Ley de Say, suponiendo que (1.3.5)
sea una formulacion correcta de la Ley de Say (como creo que lo sea), pa-
ra el caso de una economia capitalista.

3) Condujo a Marx a privilegiar los factores propios al campc de las condicio-
nes de oferta como causantes de las crisis econdémicas o de “‘superproduc-
cion’’ en el capitalismo, a pesar de que Marx fué un critico asiduo de la
Ley de Say.

Solo me resta, entonces, defender con un argumento adicional la tesis segin la
cual (1.3.5.) es una representacion adecuada de la Ley de Say para una econo-
mia capitalista.

En el plano puramente légico podria afirmarse que la Ley de Say implica
(1.3.5.) (para una economia capitalista), pero que (1.3.5.) no necesariamente
implica la Ley de Say.

Sin embargo, para que (1.3.5.) no implique la Ley de Say seria necesario de-
mostrar la ‘‘tesis’’ segin la cual, en (1.3.4.):

AC. o A A
ADc Causa A e _é/_)_ (2.4.1),

afindeque( ¢.1/4 ) permanezcaconstante, pues:

G ‘I/.A =r, como quiera que r segin (1.3.5.) es la variable independiente,
la cual no debe variar como consecuencia de la variacion de ¢, de acuerdo a
(1.3.5.).

Empero, ni Marx ni ningdn otro autor ha defendido la “"tesis’’ (2.4.1.), "“tesis”’
arbitraria y carente de apoyo en el campo de la l6gica econémica.

La consecuencia de lo anterior es, a mi juicio, gue (1.3.5.) si implica la Ley de
Say.

3. Keynes
3.1. Precios.

Es bien sabido que la preocupacién central de Keynes (1.936) no era el estudio
de los precios individuales de los productos. Mas ain, los esquemas estandar
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utilizados para ensefiar el abc de la “‘economia Keynesiana’’ hacen abstraccion
de la heterogeneidad de las mercancias y, por ende, del asunto concerniente a
los cambios en los precios relativos o al proceso de determinacién de la tasa de
ganancia en un mundo de producciones heterogéneas.

Keynes mismo, sin embargo, tenia sus tesis sobre el proceso de determinacion
de los precios individuales, tesis que, como lo veremos mas adelante, eran com-
pletamente coherentes con su rechazo de la Ley de Say.

Tal como Ricardo y Marx, Keynes distingui6 entre precio normal o “Precio de
oferta’’ y precio de mercado, precio que solo podria diferir de aquel por breves
momentos. Mas atin, distinguid entre el precio de oferta de corto plazo y el
precio de oferta de largo plazo. Nosotros nos referiremos de ahora en adelante al
precio de oferta de largo plazo, aunque sus tesis sobre el precio de oferta de
corto plazo son también totalmente compatibles con su rechazo de la Ley de
Say. Veamos que nos dice Keynes, en la ““Teoria general’’, al respecto:

“El costo de produccion en periodos largos es igual a la suma prevista para
el costo primo més el costo suplementario; ademas, para que haya una ga-
nancia normal, el precio de oferta de los periodos largos debe exceder al
costo de los mismos, asi calculado, en una suma determinada por la tasa
corriente de interés sobre préstamos de plazos y riesgos comparables, cal-
culada como un porciento del costo del equipo . . . " (Keynes; 1936;
apéndice cap. 6, p. 75. Subrayado mio).

Keynes definié, pues, el precio de oferta de largo plazo como igual a los costos
de produccién de largo plazo (siendo costos primos los de fuerza de trabajo,
materias primas y depreciacién voluntaria, y siendo el costo suplementario “la
depreciacion involuntaria pero no inesperada del equipo’’ (9) mas una ‘‘ganan-
cia normal”’, cuya tasa es, segiin Keynes, exdgena al sistema de determinacion
de los precios individuales de las mercancias, puesto que no es otra que “la tasa
corriente de interés sobre préstamos de plazos y riesgos comparables’’, tasa que
Keynes no derivé, ni mucho menos, de un mercado de bienes.

Puesto que los “‘costos de produccién’’ no son mas que la suma de los precios
de medios de produccién ponderada por sus respectivos coeficientes técnicos
(coeficientes de insumos por unidad de producto) y de los pagos salariales por
unidad de producto, y puesto que los precios de oferta en periodos largos soio
dependen de dichos costos y de una tasa exogena de ganancia, es evidente que
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un sistema Keynesiano de precios de oferta de largo plazo para K mercan-

cias ( K ecuaciones) s6lamente tendra K incognitas: los precios de las
K mercancias, estando dados los coeficientes técnicos de los medios de
producciény los coeficientes técnicos de trabajo directo, y siendo exogenas

a este sistema de precios la tasa nominal de salario y la tasa de ganancia. Por lo
demas, los precios de los K bienes estaran medidos en el mismo numerario en
el cual se mide la tasa nominal (o en numerario) de salario: un numerario que
no es una de las K mercancias.

3.2 El rechazo de la ley de Say, la tasa de ganancia y la tasa de sala-
rio.

En el punto anterior se expuso la tesis Keynesiana segin la cual aquella tasa de
ganancia (para efectos de simplificacion llamémosla i) implicita en los precios
de oferta de largo plazo es exdgena al proceso de determinacion de los precios
individuales de los productos. Ahora bien, si existiera en general una diferencia
entre dicha tasa de ganancia (i) y la tasa media de yanancia ¥ , entonces:

¥=i+g (3.2.1.), siendo q 2 o y pudiendo variar a través del tiem-
po.

Aclarado lo anterior, retornemosa ¥  .segin (1.3.3):C = ¥.A

Pues bien, el rechazo de Keynes de la Ley de Say condujo a que invirtiese el
sentido de la causalidad que Ricardo le daba a (1.3.3.). De acuerdo a Keynes,
el ritmo de acumulacion de capital ( ¢ ) determina ( ¥ . A ):

(5.A)= 3 (3.2.2.),

Pues ( € ) es la variable independiente de (1.3.3.), la cual debe considerarse,
segin Keynes (1936), determinada por las expectativas de rentabilidades a largo
plazo sobre proyectos de inversion, netas de sus costos financieros. En tal caso,
las fluctuaciones coyunturales y los cambios tendenciales de ¢ impondran igua-
les variaciones en (¥ . /3 ). Mas aun, si los empresarios mantienen constante a
¢, un aumento de la “frugalidad’’ que condujese a elevar A | solo causaria
una caida de la tasa de ganancia y, simétricamente, una reducrion de i1 fiugali
dad que implicase la caida de A conduciria al aumento de la tasa de ganan-
cia. Kaldor (1955—1956) resaltd esta tesis como ya presente en Keynes
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(1930). Puede entonces afirmarse, de acuerdo con (3.2.2.), que las variaciones
en ¢ determinan variaciones iguales en r, dado A :

o ey | ’ : :

dc AT >0 (3.2.3.); 6, alternativamente, si se supone que .4 depende tam-
bién positivamente de C (10)

gy eI ~
dc. = A T ge (3.2.3)

En todo caso (3.2.2.) puede considerarse como la “‘ley de Keynes'’ o, al menos,
la “ley anti—Say"".

¢Como es posible, entonces, plantear las relaciones entre tasa de ganancia y tasa
de salario en la economia Keynesiana?

Para responder a esta pregunta partamos de la definicion elemental de la tasa de
ganancia r:

yackdaklnT W (3.2.4),
K
iguald cuyos términos estan definidos en (1.2.1). (3.24) =~
- TW
¥ = — (3.2.5.),
b
Z-X

(3.2.2.) y (3.2.5.) nos dicen que si se presenta una variaciénen ( €. 1/A )
se presentara, por ende, una variacion igual en

W <
C(1-3=25) K/ CZ-X)1

mediante cambios en el grado de distribucion del producto 0 me-

“diante variaciones en la relacion entre el valor del capital y el valor del producto
( K/(Z =X ), bien sea a resultas de cambios de precios derivados de modifi-
caciones de r, o bien sea como resultado de cambios en el grado de utilizacion
productiva del capital fijo, derivados estos Gltimos de las variaciones de la de-
manda efectiva. La introduccion en este momento del argumento concerniente
a variaciones de la demanda efectiva no es arbitraria. Tales variaciones se ligan
directamente a los cambios en la tasa de acumulacion de capital (c).
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Estando claro lo anterior, podemos continuar buscando la relacion entre la tasa
de ganancia y la tasa de salario. De acuerdo a (3.2.1), al variar r (siendo r la va-
riable independiente en (3.2.1.) segin lo que ya se ha dicho sobre su determina-
ciébn) variara (i + q). Puesto que g no tiene porqué variar en forma com-
pensatoria al variar r, entonces i tenderd a modificarse en la misma direccion
que r, salvo que una eficaz politica monetaria se proponga evitarlc, como quie-
ra que, seqin Keynes, las tasas de interés son un asunto monetario y lo que he-
mos definido como i es: “la tasa corriente de interés sobre préstamos de plazos
y riesgos comparables’’ (a los del empresario vendedor) segin nos lo decia Key-
nes en el parrafo citado en paginas atras.

Asi pues, si la politica monetaria logra mantener constante a i, a pesar de los
cambios de r, estos cambios no repercutiran sobre los precios de las mercancias
individuales. Pero, tan pronto como las variaciones de r logren modificar i (via
las presiones de la demanda por dinero), los precios nominales de las mercan-
cias tendran que modificarse. Cambiardn los precios relativos y todos aquellos
tenderan a modificarse con respecto a la tasa nominal de salario, la cual esun
pardmetro del sistema de los precios individuales, vale decir, de determinacion
exobgena a tal sistema.

Dada, pues, la tasa nominal de salario, un aumento en i (la tasa de ganancia apli-
cada en los precios de oferta de largo plazo) aumentara los precios de las

mercancias con respecto a la tasa nominal de salario, es decir, aumentaran los
“precios en unidades de salario’’ para usar esta expresion Keynesiana y, simétri-

camente, una reduccion de i conducird a bajar los precios en unidades de sala-
rio. (11)

Si los precios en unidades de salario suben al subir, r, como consecuencia del al-
za que lograre imponerle r a i, entonces bajaria la capacidad adquisitiva de la ta-
sa de salario nominal en términos de cualquiera de los bienes producidos y, por
ende, la capacidad adquisitiva de la tasa nominal de salario sobre el conjunto de
bienes corrientemente consumidos por los asalariados, es decir la tasa “real’’ de
salario.

Antes de finalizar esta seccion sobre Keynes conviene hacer dos aclaraciones so-
bre las tasas de salario y de ganancia:

1. Aun si el alza de r logra imponer un aumento de i, habria un caso
Keynesiano en el cual no tendria que producirse un aumento en los precios en
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unidades de salario, es decir, una reduccion en la *Tasa real de salario’’. Dicho
€aso no es otro que el propio a una reduccion general en los coeficientes técni-
cos de consumo de capital fijo por unidad de producto, reduccion derivada jus-
tamente de ampliaciones de produccién causadas por ampliaciones de la deman-
da efectiva, en caso de que la insuficiencia de la demanda efectiva se haya visto
acompafiada de sub—utilizacién generalizada del capital fijo. Tal caso no es, sin
embargo, una hipbtesis arbitraria: Precisamente la causa Keynesiana de un
aumento en r es el aumento en la tasa de acumulacién de capital, “‘motor’‘ de la
demanda efectiva. (12)

2. Lla funcién (3.2.2.) y sus derivados (3.2.3.) 6 (3.2.3') no implican
que la economia Keynesiana es el “mundo feliz’’ de los capitalistas, en el cual
la tasa de ganancia puede aumentarse indefinidamente aumentando la tasa de
acumulacion.

Al respecto conviene observar que el alza de r puede conducir, segin (3.2.5), a
reducir la tasa de participacion de los trabajadores en el producto neto social
(es decir, reducir TW=(Z -X)) si la mayor tasa de acumulacion, causa
del alza de r, no logra reducir [K /(Z=X) ] . El mecanismo para tal cambio
en la distribucion seria un alza de los precios en unidades de salario. La reac-
cion de los trabajadores se desatar(a, via aumento en la tasa nominal del salario,
W, imponiéndole asi a los capitalistas una “‘barrera inflacionista’’ a las preten-
siones de estos tendientes a acrecentar la tasa de acumulacion y la de ganancia
(Robinson & Eatwell, 1973, cap. 6).

Por lo demas, de (3.2.5.) se deduce que existe una tasa maxima de ganancia,
R (para utilizar la denominacion que le da Sraffa; 1960), que imperaria aun si
los trabajadores ‘‘vivieran del aire’’. (13)

(3.2.5.) =>
2 e X L TWa nfiWy e i 3.2.6.
Y : K R =R <=>W=o0 ( )

R obviamente no es un pardmetro. Su magnitud puede variar con las varia-
ciones mismas de r, si ello implica cambios en los precios relativos de las mer-
cancias que componen (Z—X) vy de las que componen K. Sin emkargo, (3.2.6.)
permite intuir que las condiciones técnicas de produccién, influyentes por su-
puesto en el proceso de determinacion de! maximo valor potenciai de R, le im-
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ponen un limite superior a la tasa de ganancia. Adicionalmente, una degrada-
cién de las condiciones técnicas de produccién, dada r, tenderia a promover
una reduccién de R, vy si los capitalistas insistieran en sostener el nivel de cy,
por ende el de r, ello conduciriaa la reduccidn de la fraccion del producto que
va a los trabajadores; mas claramente:

{3.25.) y (3.26.) =~

¥ =R [1 TW ]
(Z-X) (32.7.) (14)

(3.2.7.) muestra que las caidas autbnomas de R (autdbnomas con respecto a r)
implican disminucionesen T W /(Z -X ) sires constante.

Ante tal evolucion de los acontecimientos no demoraria mucho en desencade-
narse la oposicién de los trabajadores (15),

4. Enunciado del teorema:

Dada una economfia capitalista con produccion de mercancias heterogeneas, y
dada la formulacion (1.3.5.) de la ley de Say, entonces:

1)  Un sistema de precios normales de mercancfas individuales en el cual la ca-
nasta de bienes salariales sea un parémetro y la tasa de ganancia una varia-
ble enddgena, es compatible con la ley de Say, solo con la Ley de Say e in-
compatible con la “‘Ley de Keynes”, es decir, con (3.2.2.)

2) La “Ley de Keynes’ (3.2.2.) solo es compatible con un sistema de precios
donde la tasa de ganancia sea ex6gena a dicho sistema y la canasta de bie-
nes adquiridos por los trabajadores, por unidad de trabajo, sea endogena a
dicho sistema de precios.

i1l. Resumen y Conclusiones.

Este articulo y sus principales conclusiones pueden resumirse asi: Ricardo se
somete a la logica aceptando la Ley de Say y proponiendo su teoria de los pre-
cios y de la tasa de ganancia.
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Marx no se somete a la l6gica al rechazar la Ley de Say y, paralelamente, propo-
ner su teorfa de los precios y de la tasa de ganancia.

Keynes se somete a la 16gica rechazando la Ley de Say y proponiendo, paralela-
mente, una teoria de precios y una teoria de la tasa de ganancia adecuada a di-
cho rechazo.

IV. Referencias a la literatura.

No conozco ningin escrito que plantee el teorema enunciado en 11—4, cuya de-
mostracién para 3 casos es el objeto central de este articulo. La causa de ello
probablemente estriba en mi poca informacion sobre lo que han escrito los eco-
nomistas con posterioridad a 1960, afio de publicacién de la obra maestra de
Sraffa y que nos ha dado mayor claridad sobre las teorias de los precios y sus
conexiones con la tasa de salario y la tasa de ganancia. Dejo entonces al lector
la tarea de descubrir al autor original del teorema.

Empero, si puedo decir algo sobre la paternidad doctrinal de este articulo. En
primer lugar merece mencionarse una afirmacién de Sraffa que es totalmente
compatible con las tesis de Keynes sobre los precios individuales y con la “Ley
de Keynes'’, es decir, con (3.2.2.):

La eleccién del salario como la variable independiente en las fases preli-
minares se debi6 a que lo considerabamos como consistente en mercancias
de primera necesidad especificadas, determinadas por condiciones fisidlo-
gicas o sociales que son independientes de los precios o del tipo de benefi-
cio. Pero tan pronto como se admite la posibilidad de variacion en la divi-
si6n del producto, esta consideracién pierde gran parte de su fuerza. Y
cuando el salario se considera como ‘‘dado’’ en términos de un patrén mas
0 menos abstracto y no adquiere un significado definido hasta que son de-
terminados los precios de las mercancfas, la posicion se invierte. El tipo
de beneficio,. en cuanto que es una razon, tiene un significado que es inde-
pediente de cualquier precio, y puede ser, por tanto, “‘dado’’ antes de que
los precios sean fijados. Es asi susceptible de ser determinado desde fuera
del sistema de produccion en especial, por €l nivel de los tipos monetarios
de interés. (Sraffa 1980, Cap. !li, pp. 65 y 5€).

Como se aprecia en este parrafo, Sraffa estd mas cerca del circulo de Cambridge
del Siglo XX que del ricardiano del siglo X1X.
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En segundo lugar (y no en importancia) tengo que reconocer mi deuda con los
escritos de Joan Robinson sobre Marx. Por ejemplo cuando escribe:

.. La argumentaciéon de Marx falla al establecer el supuesto de que la
tasa de ganancia tiende a caer, cuando el problema de la demanda efectiva
no se tomaen cuenta . . ."”’

*“ ... En resumen, parece que Marx se lanza por un falso sendero cuando
supone gue es posible encontrar una ley de la ganancia sin tomar en cuen-
ta el problema de la demanda efectiva . . ."”

. .. Es necesario ofrecer una teoria del tipo de ganancia basado en el
principio de la demanda efectiva.

““Marx falla al intentarlo, puesto que él habia desarrollado mientras tanto
la tendencia decreciente de la ganancia, basada en el principio de la eleva-
cién de la composicion organica del capital. En el tercer volumen esta
teoria estd mezclada intrincadamente con la teoria del subconsumo, sin
que se establezca una clara relacion entre estas dos lineas de pensamiento.
La teoria del tipo decreciente de ganancia es una forma de distraer la aten-
cion, e impidié que Marx llevara a buen término la teoria de la demanda
efectiva. ..’ (Robinson, 1942, pp. 62, 64 y 73 respectivamente).

Finalmente, dos articulos, también de Cambridge, deben merecer un lugar des-
tacado en la formulacién de las relaciones entre tasa de acumulacion de capital
y tasa de ganancia bajo la optica Keynesiana: Kaldor (1955—1956) y Pasinetti
(1962).

Post—facio: con posterioridad a la escritura de estas notas lei el articulo de
Joan Robinson titulado: ‘‘Reconsideracion de la teor{a del valor’’ (1965).
Creo encontrar en dicho articulo algunos elementos claves del teorema propues-

to.

Mayo de 1980
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NOTAS

(1) La demostracién de la existencia de una y sélo una tasa de ganancia econom icamente significativa
se haya en Pasinetti (1977, Cap. V y apéndice matematico).

(2) En este modelo de precios, los volimenes de produccion jugarian algin papel indirecto, suponien-
do la existencia generalizada de rendirmientos creclentes o, alternativamente, de rendimientos decre-
cientes debidos al merou cambio en los volumenes de produccion.

(3) 2/7
Sea r=

= :j(W):>
X/ T+W

2 X/T+W)
-E NG 74 AR d2y_ _ 22/7( ACLIE
dW  (X/T+W) dW2  (X/T+W )

(4) Conviene hacer una observacion concerniente a tal formulacién de la Ley de Say: Es legitimo con-
siderar que A4 puede quedar constante al variar r, a menos que se demuestre que siempre que varia
r en un direccion, «® tiene que variar necesariamente en la direccidn opuesta, neutralizado asf el
impacto de r sobre &

(5) Ver, también, el texto de C. Benetti (1976; Cap. 3 pp. 101 y ss; Cap. 4 pp. 126 y ss).
(6) En este parrafo incluyo el término ““costo’’ para referirme a la posibilidad de que los costos de me-

dios de produccién o de fuerza de trabajo se modifiquen por alteraciones autbnomas en los precios
de medios de produccion o de subsistencia (Marx, 1894, cap. V. etc.)

€7) En el nivel de los precios de produccion Marx considera que el salario real (el conjunto de los bienes
salariales) es una variable independiente de la tasa de ganancia. Ver, por ejemplo: Marx, 1894,
Cap. Ill,pp. 71,y 72; pp 75 y ss.; C. IV, p. 116; y ver sobre todo el cap. X|I.

(8) Variaciones autdbnomas de 10s costos con respecto a la tasa de ganancla, vale decir no inducidas por

la tasa de ganancia.

(9) Keynes definié sus conceptos sobre los diferentes elementos del costo de produccion en el cap. 6
de la “Teoria general’’.

(10)  Supuesto que podria apoyarse en la nota 7 del Cap. 10 de Keynes (1936).
(11)  La explicaclén de los cambios de precios con relaciéon a la tasa nominal del salario al variar i nos la
ofrece Straffa (1960, cap. VI y VIil), aunque basadndose en un sistema de precios en el cual la tasa

de ganancia se aplica a todos los elementos de costo a excepcidn del costo salarial.

(12) Esta interpretacibn del crecimiento de r sin caida en la tasa real de salario, en un esquema Keyne-
siano, se inspirajlen Wan  (1971), inspirado &l mismo en los trabajos de Joan Robinson.

(13) Frase de Marx citada por Sraffa para mostrar el origen doctrinal de la tasa R (Sraffa; 1960, apéndi-
ce D).
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(14)

(15)

10.

8

13,

14,

15.

El lector notara que (3.2.7) es formalmente igual a la definicién de Sraffa de la tasa de ganancia
(Sraffa Cap. IV) La diferencia yace en que (3.2.7) no considera que el patron de medida de W y de
los precios sea tal que R no varie al variar r.

Segun Keynes (1936, apéndice al capitulo 19, pp. 265 y ss) existe un limite a la caida del salario

real. El salario real puede caer solo hasta un nivel por debajo del cual los asalariados rechazarian
trabajar.
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NOTA DE LA DIRECCION: Publicamos aqui la Gltima parte del trabajo de los profesores Corchuelo y
Misas. Las partes iniciales de este estudio aparecieron en la revista Teorica y Prdctica NGmeros 12 - 13,
Octubre de 1.978 y 14, Abril de 1.979, Bogota.

En ellas, los autores examinaron: |, La internacionalizacion de la industria colombiana (evolucion y perio-
dizacion del proceso de internacionalizacion a la luz de la inversion extranjera, caracteristicas de la indus-
trias donde se realiza la inversidon extranjera; relaciones entre el capital nacional y el extranjero; internacio-
nalizacidn del producto—mercancia; internacionalizacion del proceso productivo; internacionalizacion del
proceso de circulacion; sustitucion de importaciones; exportacion de manufacturas; internacionalizacion
de las formas de financiaciéon; politicas gubernamentales y proceso de internacionalizacion). 1. El dualis-
mo como resultado del patron de expansion oligopolista.

Agradecemos tanto a Teoria y Practica como a los autores, el que hayan accedido a que se publique la par-
te final de esta investigacion en la Revista del Departamento de Economia.
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