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BB Estubios D DeReco

Procuraremos la seleccion mds exquisita de escri-
tos, sin olvidar que sus colaboradores somos los miem-
bros del «Centro Juridico», que apenas nos iniciamos en
el estudio del Derecho; haremos la pub'flcacmn con foda

puntualidad; ampliaremos el radio de suscripciones y ser--

viremos los canjes can especial cuidado, ya que este esel
mejor, medio de proporcionarnos un benéfico intercam-
bio de~ideas, intenciones y progresos.

De este modo la Revista conservara su prestlglo,
como tnico 6rgano de la Jurisprudencia en Antioquia,
como defensor del Derecho, de la Justicia y de los dé-
biles, y como vocero de los estudiantes en todas sus
causas de repovacion, de unién y de adelanto.

Rescision

(Fragmentos de un alegato presentado por Miguel Moreno Ja-
- ramillo ante el Sr. Juez 20, en lo civil, de Medellin).
‘.. '

La rescisién de la venta por lesiébn enorme es un impor-
tante capitulo del contrato de compraventa.

Creada la rescision por formal mandamiento de los
emperadores Diocleciano y Maximiano, ha perdurado y perdu-
raré en las legislaciones posteriores, porque el espfritu que la
informa es de justicia, de equidad y de proteccién, y porque
es ella una institucién de orden piblico. No puede renun-
ciarse jamds, porque en su mantenimiento estdn interesadas la
moral y las buenas costumbres. Reglamentada por los Papas
Alejandro e Inocencio, fue recibida con beneplécito en los
pafses meridienales de Europa, y se halla hoy consignada, con
ligeras variaciones, en los Codigos de todos los paises civili-
zados.

Establecida en Prusia en favor del comprador Gnicamen-
te; consagrada en Francia en provecho exelusivo del vende-
dor, o admitida en Colombia, con mayor justicia quizds, en
beneficio de uno y otro; recibida en ciertas legislaciones para
los bienes raices y los muabl:_s, o limitada a los primeros, co-
mo en la nuéstra, es lo_eientifico, és lo histérico, es lo indis-
cutible, que la rescision del contrato por le51(Jn enorme fue

creada, y mantenida a través de los siglos, para defender a un

contratante del otro contratante; para proteger al vendedor
necesitago contra el comprador que abusa de una diffcil emer-
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ia; para amparar al comprador irfcauto que, ignorante de
la valfa real de un bién ajeno, lo adquiere a un precio exorbi-
tante; parafavorecer a las dos partes, evitando, en lo posible,
e la una, mas rica o més hdbil o méds astutaysse aproveche
ge la otra, menos capaz, mMenos mtehgvnte 0 menos avisada.
La filosoffa de la rescision por enorme engano—como la
~ de las tatelas, como la dgl suministro de alimentos y como la
de muchas otras instituciones de orden ptblico—es lasnision
de protector y de defensor que muchas veces incumbe al Es-
~ tado.
y Establecido el espiritu de este importante capitulo de la
. (':Ompra.vema me atrevo, con la venia de Ud., a sentar estas
. cuatro tesis:
i Primera.—No procede la accidn de rescision de la venta
or lesion enorme, cuando g!j?fccw de ella st ha dejado al ar-
bitrio de un teveero,
Segunda.—No hay lugar a la aceion rescisoria jw: led
Ldn enorme en la venta de piefaras i olras cosas @ccesorias
un twmuelle, particularmiente st este dnmueble es una come-
wnidad; .
Tercera.—Debe reclazarse la demanda de rescision por
leston enorme en la venla de acciones V¥ derechos en una com-
idad, porque el contralo no liene pcu‘ Hmf.f’ma UN CUCT PO CLEP-
. qta ¥ determinado; y p
Cuarta.—FEn fosﬁrzrm? sobre lesidn enorme, por necesi-
arse en ellos de apreciactones o avalios, o piuc rz’.c i estimarse
bas declaractones de testigos sobre ¢f valor real de las cosas

ididas.

Gl et

La compraventa es un contrato en que una de las partes '
e obliga a dar yna cosa y la otra a pagarla en dinero. Aqué-
a se dice ':fwmg; y ésta comprar. El dinero que.el compra-

" dor da por la cosa vendida se llama /mcra {artlrulo 1.840
el Codigo Cwll)

El precio es de la esencia del contrato de’ compraventa
7 debe ser determinado por los contratantes, valiéndose de
alesquiera medios o indicaciones que lo fijen. ({articulos
.501 y 1.864 ibidem).

Lo ordinario, lo usual, y lo peligroso muchas veces, 6s
~ que las partes acuerden -dlrectament-:, el precio de la venta.
* La fijacién de éste es el punto cardinal del negocio. El ven-
ledor y el cdmprador no discuten generalmente ni sobre la
ondad de la cosa, ni sobre sus circunstanciasy accesorios,
sobre la necesidad que el duefio de ella tenga de enajenar-
ni sobre la utilidad que al presunto comprador le reporta
adquirirla. Estas son apreciaciones personales de los pac-




