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TORIBIO GUERRERO V.

DE LA COMPRAVENTA COMERCIAL

Definicion

El cédigo de comercio no define la compraventa, y por ello
debemos atenernos a la definicién consagrada en el cédigo civil en
su articulo 1849: “La compraventa es un contrato en que una de
las partes se obliga a dar una cosa y la otra a pagarla en dinero.
Aquélla se dice vender y ésta comprar. El dinero que el compra-
dor da por la cosa vendida se llama precio”.

Clasificacion del contrato

Por la presente definicién, observamos que en este contrato
hay dos partes interesadas en su perfeccionamiento: el vendedor y
el comprador. El primero se obliga a dar una cosa, y el segundo a
pagar un precio determinado o determinable; por tanto, es un con-
trato bilateral, porque ambas partes se obligan reciprocamente; es
oneroso, puesto que tiene por objeto la utilidad de ambos contratan-
tes, gravandose cada uno a beneficio del otro; es conmutativo, por-
que el objeto que el vendedor da se mira como equivalente al pre-
cio que el comprador paga; es principal, por cuanto subsiste por
si mismo sin necesidad de otra convencién; y es consensual, porque
se perfecciona por el solo consentimiento de los contratantes.

En la compraventa comercial se distinguen las cosas que son
de su esencia, las que son de su naturaleza, y las puramente acci-
dentales. Son de la esencia: el consentimiento del vendedor y del
comprador; el precio —que debe consistir en dinero— lo que la

. diferencia de la permuta, porque segiin los principios que regulan
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esta materia, las partes se obligan a dar una especie o cuerpo cier-
to por otro; y el objeto sobre qué recae la obligacién de dar; son
de la naturaleza: sanear el vendedor los efectos vendidos’y respon-
der de los vicios ocultos que contengan (art. 246 del C. Co.); ¥y
son puramente accidentales, por ejemplo: el pacto de mejor com-
prador (art. 231 ibidem).

En la compraventa, para qgue una persona se obligue a otra
por un acto o declaracién, se requieren cuatro requisitos:

lo.—Que sea legalmente capaz; 2o.—que consienta en dicho
acto o declaracién y su consentimiento no adolezca de vicio; 30.—
que la obligacién recaiga sobre un objeto licito; 40.—que la obli-
gacion tenga una causa licita (art. 1502 del C. C.).

Diferencia entre la compraventa en derecho francés y en derecho
colombiano

Después de lo dicho respecto al mencionado contrato, veamos
las diferencias existentes entre la compraventa en nuestro Derecho
y la doctrina seguida por el cédigo civil francés.

En Francia el solo contrato sirve para transferir el dominio de
la cosa al comprador; la tradicién es consecuencia del titulo de com-
praventa,

Nuestro Derecho, que en materia de compraventa se aparté
por completo del cédigo de Napoledn, siguié la doctrina del Dere-
cho romano, segin la cual, los contratos apenas producen obliga-
ciones, sélo crean derechos personales; por eso cuando el vendedor
da el objeto convenido al comprador, se forma tnicamente un vin-
culo juridico entre ellos. El comprador —en el caso de que el ven-
dedor no entregue la cosa estipulada— sélamente tiene accién per-
sonal contra éste, ya que en la legislacion colombiana hay que dis-
tinguir entre el titulo traslaticio de dominio y el modo de adquirir
éste.

Pero en donde méas se nota la diferencia entre los dos sistemas
es en la venta de cosa ajena. En nuestro cédigo civil, el articulo
1871 autoriza la venta de aquélla, sin perjuicio de los derechos del
duefio, mientras no se extingan por el lapso de tiempo, disposicién
ésta demasiado légica en nuestro Derecho, porque como dijimos,
los contratos apenas crean obligaciones y por ello el vendedor pue-
de comprometerse a dar un objeto cuyo dominio no le pertenezca.

En el cédigo civil francés —el vendedor— para transferir la
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propiedad de la cosa vendida, es condicién la de que sea duefio de
ella; de lo contrario, la venta sera nula, y como consecuencia de la
declaratoria de nulidad, el comprador puede solicitar la devolucién
del precio. En nuestro Derecho no ocurre lo propio, porque si al
comprador se le turba en la posesiéon pacifica de la cosa, sélo esta
obligado a citar al vendedor para que comparezca a defenderla, y
aun cuando tenga conocimiento de que el objeto entregado no es
de su propiedad, no por ello podra pedir al juez la nulidad del con-
trato, porque la compraventa —titulo traslaticio de dominio— es
cosa diversa a la tradicién —modo de adquirir el dominio—. De ma-
nera, pues, que juridicamente es posible la venta de cosa ajena en
la legislacion colombiana, por cuanto una persona puede obligar-
se a que por otra se ejecute tal o cual hecho, como seria vender lo
que no tiene en propiedad.

En el cédigo civil francés, desde el momento en que se per-
fecciona la compraventa, el comprador puede reivindicar la cosa
en poder de quienquiera que la tenga, esto es, estd investido de la
accién real de dominio. En el cédigo civil colombiane no ocurre lo
mismo, porgue mientras no se haga la tradicién al comprador, éste
s6lo esta amparado por la accién personal, y desde luego, no podra
reivindicar la cosa si estd en poder de otra persona. Mas, si vendi-
da y entregada a otro una cosa ajena, si el vendedor adquiere des-
pués el dominio de ella, se mirara al comprador como verdadero
duefio desde la fecha de la tradicién, y si el vendedor la vendiere
a otra persona después de adquirido el dominio, subsistira el do-
minio de ella en el primer comprador (art. 1875 del C. C.); y en
cuanto a la tradicién, el articulo 752 del mismo, dice: Si el traden-
te no es el verdadero duefio de la cosa que se entrega por él o a
su nombre, no se adquieren por medio de la tradicién otros dere-
chos que los transmisibles del mismo tradente sobre la cosa entre-
gada. Pero si el tradente adquiere después el dominio, se entendera
haberse éste transferido desde el momento de la tradicién.

De esta manera dejamos someramente establecidas las dife-
‘rencias existentes entre ambas legislaciones, la colombiana y la fran-
cesa, que por lo expuesto, son sustanciales en lo que respecta a la
materia de la compraventa.
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CONSDERACIONES GENERALES SOBRE LA COMPRAVENTA
COMERCIAL

Hecho este rapido analisis, pasaremos a hacer algunas consi-
deraciones de caracter general sobre la compraventa comercial, la
que por varios aspectos no guarda analogia con las disposiciones
consagradas en la compraventa civil,

El articulo 20 del cédigo de comercio, en los numerales pri-
mero y tercero, al hacer la “'Calificacién de los actos de comercio”,
dice:

Son actos de comercio, ya de parte de ambos contratantes, ya
de parte de uno de ellos:

Primero.—La compra y permuta de cosas muebles, con animo
de venderlas, permutarlas o arrendarlas en la mirma forma o en
otra distinta y la venta, permuta o arrendamiento de estas mis-
mas Ccosas;

Tercero.—La venta de muebles con intencién de comprar otros
para revenderlos o arrendarlos; o con la de realizar cualquier espe-
culacién mercantil.

De la transcripcion hecha, notamos que ambos numerales se
refieren a la compra y a la venta de cosas muebles, a la intencién
de comprar y de vender, y el numeral tercero en su iltima parte, a
la de realizar cualquier especulacion mercantil, lo que nos lleva a la
siguiente conclusién: para que a la compraventa se la considere co-
mo un acto de comercio, se requieren tres requisitos esenciales:

Primero.—Que el objeto del contrato recaiga exclusivamente
sobre bienes muebles, lo que la distingue de la compraventa civil,
por cuanto en ésta, el contrato puede recaer tanto sobre las cosas
muebles, como también sobre cosas inmuebles;

Segundo.—Que en el comprador exista el 4nimo de vender
las cosas muebles compradas, y que el vendedor tenga la intencién
de comprar los muebles para revenderlos: si no existe este propo-
sito, el acto no se considerara como una compraventa comercial. Lo
propio puede ocurrir si en el animo del comprador sélo existe la inten-
cién de verificar la compraventa civil, pues si luégo vende el ob-
jeto comprado, se considera el acto como una operacién meramen-
te civil, aun cuando el vendedor obtenga beneficios con dicho acto;

Tercero.—Que en la compraventa mercantil las partes, o una
de ellas, se propongan obtener ganancias en las operaciones que
realicen, y ello se explica, porque en el comercio no tienen cabida
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los actos de donacién, por ser ellos contrarios a la esencia misma de
la actividad comercial, la cual tiene como principio basico, el lucro,

Tenemos ademas, que en la compraventa comercial se opera
la interposicién o intermediacién, la cual no se verifica en la com-
praventa civil. Por ejemplo: el fabricante de tejidos que compra la
lana al agricultor para transformarla y confeccionar telas. Para el
agricultor la venta de la lana es un acto meramente civil; para el fa-
bricante la compra de élla es un acto comercial.

Tras estas consideraciones generales, entremos al estudio de
cada uno de los elementos de que se compone la compraventa co-
mercial, y en el transcurso de la exposicién veremos las analogias
y las diferencias que guarda con la compraventa civil, comparando
—hasta donde nos sea posible— ambas disposiciones, para sacar las
respectivas consecuencias, con el temor de equivocarnos por la fal-
ta de experiencia en esta clase de disciplinas, y porque para la con-
feccion de este trabajo nos estamos guiando por las conferencias ex-
puestas por el profesor de la materia, Dr. CARLOS PALACIO CA-
LILE, y bien pudiera suceder que la memoria nos fallase,

Antes que todo, en la compraventa comercial debe conside-
rarse la cosa u objeto del contrato; el precio y forma de determi-
narlo cuando falte el acuerdo de los contratantes y la cosa hubiera
sido entregada por el vendedor; los efectos que produce el contra~
to cuando la cosa se pierde, deteriora o disminuye del valor venal,
una vez perfeccionada la compraventa; y las obligaciones tanto del
vendedor como del comprador.

OBJETO DEL CONTRATO

En lo tocante al objeto del contrato, es preciso tener en cuen-
ta las ccsas que se compran a la vista, al gusto, sobre muestras v
por orden.

“En la compra de una cosa que se tiene a la vista y es desig-
nada al tiempo del contrato sélo por su especie, no se entiende que
el comprador se reserva la facultad de probarla.

Esta disposicién no es extensiva a las cosas que se acostumbra
comprar al gusto” (art. 220).

El inciso primero de este articulo establece la regla general
sobre las cosas que se compran a la vista no estando facultado el
comprador para probarlas. Pero dentro de la regla general se con-
sagran dos excepciones, y son las de que el comprador se reserve ex-
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presamente la prueba de la cosa, o cuando es de uso general com-
prarla al gusto. En desarrollo de las excepciones dichas hablan los
articulos'221 y 222.

“Cuando el comprador se reserva expresamente la prueba, sin
fijar plazo para hacerla, y la cosa comprada a la vista estd sujeta
a las oscilaciones del precio, la compra se reputa verificada bajo
condicién suspensiva potestativa durante el término de tres dias.

Este término se contara desde el momento en que el vendedor
requiera al comprador para que verifique la prueba, y si éste no la
hiciere dentro de él, se le tendra por desistido del contrato” (art.
221).

Para que la compraventa se repute verificada bajo condicién
suspensiva potestativa, el articulo en su primer inciso, exige tres
requisitos necesarios:

Primero.—Que el comprador estipule expresamente que se re-
serva la prueba de la cosa, pues si no lo manifiesta, el contrato se
regira por el inciso primero del articulo 220;

Segundo.—Que en el contrato no se haya fijado plazo para ha-
cer la prueba; y

Tercero.—Que el precio de la cosa esté sujeto a oscilaciones.

Ahora, condicién suspensiva es aquella que suspende la ad-
quisicién de un derecho, mientras no se cumple, y potestativa la que
depende de la voluntad del acreedor o del deudor (arts. 1534 y
1536 del C. C.). Es por este motivo por lo que la compraventa se
reputa verificada bajo condicién suspensiva potestativa, porque el
perfeccionamiento del contrato depende exclusivamente de la vo-
luntad del comprador y de la prueba que éste haga de la cosa.
Mientras aquélla no se verifique, sélo existirA una espectativa de
compraventa durante el término de tres dias.

Respecto al plazo tan corto establecido por el articulo, ello
se explica facilmente por cuanto se conforma con dos de los prin-
cipios que regulan la actividad comercial: la celeridad y la seguri-
dad en las operaciones mercantiles. Por supuesto que las partes po-
dran estipular un plazo mayor que el establecido en este articulo,
pero en tal caso, si el contrato se hace por escrito y el vendedor se
compromete a no disponer del objeto hasta que transcurra el plazo
estipulado, estard obligado a esperar; si falta al compromiso, le
acarreard la sancién establecida en el articulo 187 del cédigo de
comercio, esto es, indemnizar al presunto comprador los gastos que



— 351

hubiere hecho y los dafos y perjuicios que le ocasione la retractacién
intempestiva, o de llevar al cumplido efecto el contrato iniciado.

El inciso segundo establece desde qué momento empieza a con-
tarse el plazo de tres dias. El requerimiento del vendedor es, pues,
lo que definira esta situacién, el cual puede hacerse por carta, con
testigos o ante el juez. Vencido el término de tres dias sin
que el comprador comparezca a probar la cosa, se entendera que
no hay contrato, y desde luego, el vendedor podra disponer de ella.

“Siempre que la cosa vendida a la vista sea de las que se
acostumbra comprar al gusto, la reserva de la prueba se subentien-
de de derecho, e implica la condicién suspensiva, si la cosa fuere
sana y de mediana calidad, a menos que resulte de las circunstan-
cias o de los términos del contrato que la intencién de las partes
ha sido celebrar un contrato puro”. (art. 222).

Lo primero que observamos en este articulo es la diferencia
que existe con el 221, porque en éste la condicién es suspensiva po-
testativa, vy en la del 222 es sélamente suspensiva; por tanto, el
perfeccionamiento del contrato no depende de la voluntad del com-
prador, sino de que la cosa sea sana y de mediana calidad. Por
otra parte, la prueba de la cosa no estd sujeta a estipulacién algu-
na como ocurre en el 221, pues el mismo articulo esta diciendo que
“se subentiende de derecho”; basta que exista la costumbre de com-
prarla al gusto para que el comprador goce de este derecho.

El articulo 1879 del cédigo civil en su inciso segundo trae una
disposicién semejante: “'Sin necesidad de estipulacién expresa se en-
tiende hacerse a prueba la venta de todas las cosas que se acostum-
bra a vender de este modo’’. Pero por el hecho de que las dos
disposiciones sean semejantes, podremos decir que son lo mismo
el gusto civil y el gusto comercial ? FL.a respuesta es negativa, por-
que en el primero, el gusto tiene un caracter exclusivamente indivi-
dual, lo que da lugar a que el contrato se repute verificado bajo
condicién suspensiva potestativa; en cambio el gusto comercial no
hace relacién al del comprador, sino al de los clientes; es decir, de-
terminar el gusto en el comercio significa que la cosa sea sana y
de mediana calidad.

ILa segunda parte del articulo es una excepcién a la primera,
cuando dice: “a menos gue resulte de las circunstancias o de los
términos del contrato que la intencién de las partes ha sido celebrar
un contrato puro’; excepcién ésta que armoniza en todo con una
regla -de derecho comiin: “conocida claramente la intencién de los
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contratantes, debe estarse a ella mas que a lo literal de las palabras”
(art. 1618 C. C.).

“Si el contrato determina simultineamente la especie y la ca-
lidad de la cosa que se vende a la vista, se presume que la com-
pra ha sido hecha bajo la condicién suspensiva casual de que la
cosa sea de la especie y calidad convenidas.

Desconociendo el comprador la conformidad de la especie y
calidad de la cosa que se le entrega con la especie y calidad exi-
gidas, la cosa sera reconocida por peritos” (art. 223).

En primer lugar este articulo establece una presuncién legal a
favor del comprador, lo que quiere decir que es admisible la prueba
en contrario.

En el inciso primero del articulo, como ya no se trata de una
condicién suspensiva potestativa, o simplemente suspensiva, sino ds
una condicién suspensiva casual, se subentiende que el contrato no
queda perfecto hasta que las cosas estipuladas sean de la especie y
calidad convenidas. El comprador para darse cuenta de si los efec-
/tos entregados son de la especie y calidad exigidas, podra recono-
cerlos en el acto de la entrega, o el vendedor se lo exigira, si ello
fuere posible. Si no lo hace se entenderd que renuncia todo poste-
rior reclamo y no sera oido sobre defecto de calidad o por falta
de cantidad (arts. 236 y 250 del C. de Co.).

Sinembargo, puede suceder que el comprador desconozca la
conformidad de la especie y calidad de la cosa entregada con la
especie y calidad exigidas. Para resolver este desacuerdo entre las
partes, el articulo autoriza su reconocimiento por peritos; si éstos
en su dictamen acuerdan que la cosa entregada al comprador se

conforma con la especie y calidad exigidas, debe recibirla, porque

de lo contrario, el vendedor podra pedir la resolucién del contrato,
con indemnizacién de perjuicios, o el pago del precio con los in-
tereses legales, poniendo, ademas, la cosa a disposicién de la Ca-
mara de Comercio para que ordene su depésito y venta en mar-
tillo por cuenta del comprador (art. 244 del C. Co.). Pero se dira
que el vendedor no estd autorizado para solicitar ninguna accién,
puesto que la compra se ha verificado bajo condicién suspensiva ca-
sual de que la cosa sea de la especie y calidad estipuladas. El peritaz-
zo como elemento probatorio, por lo general, no obliga al juez,
quien puede rechazarlo en todo o en parte, pero en el caso con-
templado en este anticulo, es obligatorio tanto para las partes co-
mo para el juez, y el contrato se habrid perfeccionado desde el mo-
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mento en que los peritos dictaminaron que la cosa corresponde a las
condiciones convenidas; por tanto, el vendedor podra ejercer la ac-
cién que le corresponda, si el comprador se negare a recibir los
objetos. Ahora, en el caso de que el dictamen no lo favorezca, es
al comprador entonces a quien corresponde pedir el cumplimiento
o la resolucién del contrato, con indemnizacién de perjuicios.

‘La compra por orden de una cosa designada sélo por su es-
pecie, y que el vendedor debe remitir al comprador, implica, de par-
te de éste, la facultad de resolverla, si la cosa no fuere sana y de
calidad media.

Siendo la cosa designada simultineamente por su especie y
calidad, el comprador tendra también la facultad de resolver el con-
trato, si la cosa no fuere de la calidad exigida.

Habiendo desacuerdo entre las partes en los dos casos propues-
tos, se ordenara que la cosa sea reconocida por peritos™. (art. 224).

Este articulo da a entender que la compra por orden se verifica
cuando el comprador se encuentra en lugar distinto de la residencia
del vendedor, obligdndose éste a enviar los efectos estipulados al
lugar convenido y de conformidad con la especie designada. Signifi-
ca ello que no habra contrato si los efectos no fueren sanos y de me-
diana calidad, es decir, el comprador podra solicitar la resolucién del
contrato.

En el inciso segundo no sblo se designa la especie, sino también
la calidad; y en cuanto a la resolucién del contrato no se habla ya
de que la cosa sea sana y de mediana calidad, puesto que el com-
prador para desvincularse del contrato, tiene que probar que la cosa
entregada no es de la calidad exigida.

El inciso tercero es sglo repeticién del inciso segundo del ar-
ticulo 223, y por eso no nos detendremos en él.

“Cuando la compra fuere ejecutada sobre muestras, lleva im-
plicitamente la condicién de disolverse el contrato si las mercade-
rias no resultaren conformes con las muestras™. (art. 225).

Demasiado claro este articulo, ya que el vendedor estd obliga-
do a entregar lo que reza el contrato y si se sale de los limites con-
venidos, desaparecerad para el comprador el vinculo juridico que lo
unia con el presunto vendedor, en el caso de que los objetos en-
tregados no resultaren conforme a las muestras escogidas.

“*Vendida una cosa durante su transporte por mar, tierra, rios
o canales navegables, el comprador podra disolver el contrato toda
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vez que la cosa no fuere de recibo o de la especie y calidad con-
venidas™. (art. 226).

Contempla este articulo dos casos en los cuales el comprador
puede disolver el contrato:

Primero.—Cuando la cosa no fuere de recibo, esto es, cuan-
do no fuere sana y de mediana calidad. En este caso el comprador
ha designado la cosa sélo por su especie, conformandose esta regla
con la consagrada en el inciso primero del articulo 224;

Segundo.—Cuando no fuere de la especie y calidad conveni-
das. Establece lo dicho en el inciso segundo del articulo 224.

“Comprada y expedida por orden, la cosa vendida, bajo el
pacto de franca de porte se entiende que la compra ha sido verifi-
cada bajo la condicién suspensiva casual de que la cosa llegue a
su destino.

Cumplida la condicién el comprador no podra disolver el con-
trato, salvo que la cosa no fuere de recibo, o de la especie y ca-
lidad estipuladas” (art. 227).

Sobre el significado de la frase ‘‘franca de porte” hubo mu-
chas discusiones en el siglo pasado, porque segiin la interpretacién
que los juristas le dieron, significaba que el vendedor estaba obli-
gado a entregar la cosa al comprador sin pagar éste porte alguno.
Pero la interpretacién juridica que le dan los expositores modernos,
es la de que la cosa llegue al lugar de su destino.

Ahora, la compra se verifica bajo condicién suspensiva casual,
porque hasta que las cosas lleguen al destino convenido no se per-
fecciona el contrato. Respecto al inciso segundo, creemos que no
haya necesidad de agregar nada mas.

“La compra de un bugue o de cualquier otro objeto que ne
existe y se supone existente, se reputa ejecutada bajo la condicién sus-
pensiva, si existiere al tiempo de ajustado el contrato.

Pero si tal compra fuere hecha tomando en cuenta los rieszos
que corre el objeto vendido, el contrato se reputari puro, si al ce-
lebrarlo ignoraba el comprador la pérdida de ese objeto”. (art.
228).

Habla el primer inciso de cosas que no existen, pero se supo-
nen existentes. En este caso, para que el contrato tenga vida es
preciso que las cosas existan en el momento de celebrarse aquél,
“porque toda declaracién de voluntad debe tener por objeto una o
mas cosas, que se trata de dar, hacer o no hacer” (art. 1517 del C.
C.). El cédigo exige, pues, que las cosas existan al tiempo de cele-
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brarse el contrato y por ello dice que se reputard ejecutado bajo
condicién suspensiva, pues, de lo contrario, desaparece todo vinculo
entre las partes. El cédigo civil en el articulo 1870 consagra una
disposicién igual a la que estamos analizando. .

En el segundo inciso, ya no se trata de que el contrato se
repute verificado bajo condicién suspensiva, sino que se reputa sim-
plemente puro, porque lo que'se compra es la suerte, es decir,: el
alea, al tomarse en consideracién los riesgos que corra la cosa. Por
supuesto que no es lo mismo la venta de la esperanza, la que se
considera como un contrato aleatorio y cuyo resultado depende de
hechos inciertos, y la venta de la cosa esperada, en la que el con-
trato se considera verificado bajo condicién suspensiva y sometido
a que aquélla exista en el momento de celebrarse. Pero aun cuan-
do se compre la esperanza, si al tiempo de celebrarse el contrato el
vendedor tenia conocimiento de que el objeto se habia perdido, ¥
no hizo conocer esta circunstancia al comprador, se considera que
de su parte hubo dolo, puesto que vendié lo que en todo o en par-
te considerable no existia, por lo cual, resarcird perjuicios al com-
prador de buena fe (inciso tercero del ant. 1870 del C. C.).

DEL PRECIO

“No hay compraventa si los contratantes no convienen en el
precio o en la manera de determinarlo; pero a pesar de esto, si la cosa
vendida fuere entregada, se presumird que las partes han aceptado
el precio medio que tenga en el dia y lugar en que se hubiere cele-
brado el contrato.

Habiendo diversidad de precios en el mismo dia y lugar, el
comprador deberd pagar el precio medio.

Esta regla es también aplicable al caso en que las partes se
refieran al precio que tenga la cosa en un tiempo y lugar diversos
del tiempo y lugar del contrato”. (art. 229),

El precio debe reunir ciertos requisifos: debe ser determinado
o determinable, pero en ningiin caso puede quedar al arbitrio de
los contratantes; debe ser justo, serio y consistir en dinero. En cuan-
to a que el precio sea justo, es decir, que no haya lesién enorme,
es necesario observar que en el comercio —de conformidad con el
articulo 218 del cédigo de la materia— no se puede rescindir el
contrato por la ante-dicha lesién, porque ello va contra la seguri-
dad y la celeridad en las operaciones mercantiles. En cambio en la
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compraventa civil se establece para en el caso de que el vendedor
reciba un precio inferior a la mitad de la cosa vendida, o para cuan-
‘cuando el comprador dé el doble de lo que ella vale.

Al hacer el estudio de este contrato, vimos que uno de los
elementos esenciales de la compraventa es el precio; pero la dltima
parte del inciso primero consagra una excepcién, v es la de que si
la cosa ha sido entregada, se presume que la venta ha quedado per-
fecta aunque no se haya estipulado precio y el comprador pagara
el precio medio que la cosa tenga en el dia y lugar en que se cele-
bré el contrato. Por supuesto que este articulo no guarda analogia
con el inciso tercero del articulo 1864 del cédigo civil, porque se-
gin éste, si el precio no ha sido determinado y se trata de cosas
fungibles que se vendan al precio corriente de plaza, éste se en-
tendera convenido el dia de la entrega, a menos de expresarse otra
cosa.

Ahora, si la cosa es entregada y hubiere diversidad de precios
en el mismo dia v lugar en el que se celebré el contrato, el compra-
dor debe pagar el precio medio, como también en el caso de que
los contratantes convengan en que se pague el precio medio que
tenga la cosa en un tiempo y lugar distintos del tiempo y lugar en
que se celebré el contrato. En estas circunstancias el contrato se
perfecciona desde el momento en que se haga la entrega aun cuan-
do falte el acuerdo de voluntades con respecto al precio; pero ello
se explica como consecuencia de la rapidez y la seguridad que se
exige en la actividad comercial. Ademsés, esto significa que la de-
terminacién actual del precio no es una cuestién esencial para el
perfeccionamiento de la compraventa, siempre que la cosa haya si-
do entregada.

El articulo 230 autoriza a las partes para que un tercero senale
el precio de la cosa vendida. Este articulo guarda en parte armo-
nia con el 1865 del cédigo civil, al decir: “podra asimismo dejar-
se el precio al arbitrio de un tercero, y si éste no lo determinare,
podra hacerlo por él cualquiera otra persona en que se convinieren
los contratantes”. Si el tercero sefiala el precio, las partes no po-
dran negarse a aceptarlo, por cuanto el arbitramento tiene fuerza
obligatoria para los contratantes, y en el caso de que cualquiera de
ellos lo rechazare, el otro podra solicitar la resolucién del contrato.
Mas si el tercero procedié con dolo, fuerza o error de hecho, las
partes, si a bien lo tienen, pediran la rescisién del contrato por es-
tar viciado el consentimiento. Ahora, si el tercero se compromete
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a fijar el precio y no lo hiciere, como se trata en este caso de una
obligacién de hacer y aguél, que es deudor de la obligacién, esti.en
mora, los contratantes pueden demandar, junto con la indemniza-
cion de la mora, que el tercero les indemnice de los perjuicios re-
sultantes de la infraccién del contrato. (art. 1610 del C. C.)

El articulo 230 contintia diciendo que =i el tercero no sehalare
el precio, sea por el motivo que fuere, el contrato se llevara a efec-
to por el que tuviera la cosa vendida el dia de su celebracién, y en
caso de variedad de precios, por el precio medio.

En esta parte se divorcian las disposiciones -del cédigo de co-
mercio y las del cédigo civil, pues en la compraventa civil, “en caso
de no convenirse en el precio, no habrd venta”; en la comercial, si
la cosa ha sido entrezada por el vendedor vy el tercero no lo fijare,
no por ello dejard de subsistir el contrato, ya que el precio se de-
terminara por el que tenga la cosa el dia de su celebracién.

Por dltimo, a pesar de que el articulo 230 no lo dice expresa-
mente como el 1865 del cédigo civil de que el precio no puede de-
jarse al arbitrio de uno de los contratantes, hay que entender esta
disposicién en la compraventa comercial, puesto que de conformi-
dad con el articulo 1535 del cédigo civil, las obligaciones contrai-
das bajo una condicién potestativa, gue consiste en la mera volun-
tad de la persona que se obliga, son nulas.

El articulo 231, en su primer inciso, consagra el pacto de me-
jor comprador, cuando dice: "La compra celebrada por el precio
que otro ofrezca es condicional y el comprador podra llevarla a
efecto o desistir de ella”.

_Este inciso es de mucha trascendencia, porque podria creerse
que si el comprador desiste del contrato por el precio que ofrezca
un tercero, ello podria acarrearle perjuicio. Por otra parte, se evita
de esta manera cualquier connivencia dolosa entre el tercero y el
vendedor, porque aquél podria ofrecer un precio que en realidad
no correspondiese al valor intrinseco de la cosa, y por ello el arti-
culo —para evitar esta clase de maniobra¥ dolosas— autoriza al
comprador a que lleve a efecto el contrato, o desista de él. Mas pue-
de suceder que el vendedor haya entregado las mercaderias vendi-/
das; en tal evento, el contrato se considerard puro y simple, y el
comprador pagard solamente el precio que aquéllas tuvieren e!
dia de la entregza.

Por dltimo, este articulo se diferencia de los anteriores, porque
el precio no se ha sometido a nadie ni se ha convenido que sea el%
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de plaza alguna, por lo cual se regira, no por el dia del perfeccio-
namiento del contrato, sino por el dia de la entrega de la cosa.

DE LOS EFECTOS DEL CONTRATO

La pérdida, deterioro o disminucién del valor venal de la cosa,
después de perfeccionado el contrato, son de cuenta del comprador,
salvo el caso de estipulacién en contrario, o que hayan ocurrido por
fraude o culpa del vendedor o por vicio interno de la cosa vendida
v no entregada. (art. 232).

El doctor Eduardo Zuleta Angel al hablar sobre la pérdida o
deterioro de la cosa dice: “Este principio encarna una verdadera
anomalia. Lo légico seria, ya que en nuestro Derecho el contrato
s6lo produce obligaciones, que una vez perdida la cosa, desapare-
ciera la contraprestacién del comprador. Por el hecho de vender
uno &l bién, el comprador no se ha constituido en duefio. Por qué va
a perecer la cosa para el comprador, sin yo haber verificado la
tradicién"?.

Para mejor precisar el fundamento juridico de este articulo,
analicemos estos tres aforismos de mucha trascendencia: res perit
domino, res perit creditore, y res perit debitore.

Res perit domino

Para que este principio encaje dentro de la compraventa co-
mercial, es necesario distinguir entre el contrato propiamente dicho
y la tradicién de la cosa que se vende. El contrato sélo crea obliga-
ciones en la persona del vendedor. Para que se verifique la tra-
dicién se requiere que el tradente sea el verdadero duefio de la co-
sa que transfiere. Por ejemplo: si vendo un objeto y al mismo tiem-
po hago la tradicién por uno de los medios establecidos en el ar-
ticulo 239 del cédigo de comercio, la pérdida, deterioro o dismi-
nucién del valor venal de la cosa, corren de cuenta del comprador,
por cuanto él se hizo duefio de élla, desde el instante en que yo le
hice la tradicién.

- Res perit creditore
Cuando el cédigo comercial dice: la pérdida, deterioro o dis-

minucién del valor venal de la cosa, después de perfeccionado el
contrato, son de cuenta del comprador, ha querido expresar que
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tales hechos surgen como consecuencia de la obligacién del contrato
v no como resultado de la transferencia del dominio. En donde maés
claro puede verse esto, es en la venta de cosa ajena, en la cual el
vendedor no puede hacer la tradicién de élla, por no ser duefio, y
si la cosa se pierde etc., una vez perfeccionada la compraventa, el
comprador sufrira las consecuencias de tales hechos, porque una per-
sona puede obligarse a que por otra se ejecute tal o cual hecho, ¥
ese compromiso es valido. Esto es lo que sucede en la compraventa
de cosa ajena.

El articulo 1607 del cédigo civil dice: “El riesgo del cuerpo
cierto cuya entrega se deba, es siempre a cargo del acreedor, a me-
nos que el deudor se haya constituido en mora de entregar o que se
haya comprometido a entregar una misma cosa a dos o mas personas
por obligaciones distintas; en cualquiera de estos casos sera de cargo
del deudor el riesgo de la cosa hasta su entrega”. Pero puede suceder
que el acreedor se encuentre en mora de recibir la cosa, por lo cual,
los riesgos correran de su cuenta, lo que da por libre al deudor de toda
futura responsabilidad. El articulo 243 del cédigo de comercio con-
sagra el caso de que las mercaderias se pierdan para el comprador
si la falta de entrega procediere de caso fortuito.

Res perit debitore. o Res perit venditore

El cédigo de comercio en el articulo que estamos analizando,
considera que la cosa se pierde para el vendedor en tres casos, a
saber:

Primero.—Cuando los contratantes lo hubieren estipulado ex-
presamente;

Segundo.—Si ha ocurrido por fraude o culpa del vendedor; y

Tercero.—Por vicio interno de la cosa vendida y no entregada.
Estipulacion expresa .

En principio, la regla general es la de que la pérdida, deterioro
o disminucién del valor venal de la cosa, son de cuenta del com-
prador, pero por estipulacién expresa, el vendedor puede hacerse
cargo de los riesgos que sufra aquélla, una vez perfeccionado el con-
trato, porque podran renunciarse los derechos conferidos por las
leyes con tal que sélo miren al interés individual del renunciante
y no esté prohibida la renuncia. (art. 15 del C. C.),



Fraude el vendedor

Hay dolo del vendedor cuando ha tenido la intencién posi-
tiva de inferir dano a la persona del comprador o a la cosa com-
prada, como seria el caso del comerciante, que una vez perfeccio-
nada la compraventa, incendiara su almacén a fin de evitar que los
efectos sean entregados al comprador. De su parte hubo dolo al
ejecutar esta accién y como su propésito fue el de danar las cosas
vendidas, el articulo establece que las pierde por el fraude cometido
en perjuicio del otro contratante. Por suupuesto que el dolo
no se presume sino en los casos especialmente previstos por la ley
(art. 1516 del C. C.), y por ello el artiulo 1730 ibidem consagra
que ‘‘siempre que la cosa perece en poder del deudor, se presume
que ha sido por hecho o por culpa suya”; ademés, si se puede im-
plantar dolo al deudor, es responsable de todos los perjuicios que
fueron consecuencia inmediata o directa de no haberse cumplido la
obligacién o de haberse demorado su cumplimiento (art. 1616 del

e,
Culpa del vendedor

Debemos hacer alguna consideracién con respecto a la culpa,
porque cada vez se amplia més este concepto, sufriendo —desde
luego— un verdadero metabolismo juridico, y porque "por medic
de construcciones técnicas se ha desplazado la carga de la prueba a
fin de evitar a la victima la dificultad de alcanzar la reparacién”.

[La‘ culpa Agquiliana era un concepto demasiado simplista que
no alcanzaba mayores dificultades para su interpretacién. Pero del
siglo XIX en adelante, los expositores del Derecho vienen hacien-
do un andlisis mas profundo sobre la materia, hasta llegar a la fé1-
mula siguiente: ‘“La culpa es un error de conducta en que no ha-
bria incurrido una persona avisada colocada en la misma circuns-
tancia externa en que lo estuvo el autor del dano”.

Por la presente definicién, observamos que la culpa no es ya
una falta, como lo dice el articulo 63 del C. civil, sino un error de
conducta. Y]

El art. 1604 del cédigo civil establece en su primer inciso la
regla general sobre la responsabilidad del deudor en los contratos;
el segundo inciso lo hace responsable del caso fortuito cuando éste
ha sobrevenido por su culpa; y el articulo 1606 del mismo dice:
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cionamiento del contrato; en materia comercial, pueden ser poste-
riores, pues el articulo 232 se refiere a “‘vicios internos de la cosa
vendida y no entregada”, lo que equivale a decir que de los vicios
posteriores al contrato, responde el vendedor —siempre que la co-
sa no haya sido entregada—. Esto no ocurre en la compraventa ci-
vil, porque el vendedor responde sélamente de los vicios preexis-
tentes o coetineos a la compraventa y no de los posteriores, salvo
el caso de que el contrato se haya verificado bajo condicién sus-
pensiva.

Segundo.—"Ser tales, que por ellos la cosa vendida no sirva
para su uso natural, o sélo sirve imperfectamente, de manera que
sea de presumir que conociéndolos el comprador no la hubiera com-
prado o la hubiera comprado a mucho menos precio”. Este segcundo
requisito es cuestién que apreciara el juez de conformidad con las
pruebas que presenten los litigantes en el juicio.

Tercero.—"No haberlos manifestado el vendedor, y ser tales
que el comprador haya podido ignorarlos sin negligencia grave de
su parte, o tales que el comprador no haya podido facilmente co-
nocerlos en razén de su profesién u oficio”. Este numeral no deja
de tener su excepcional importancia por cuanto si el vendedor pro-
cedié con dolo, o el comprador puso el cuidado que ain las per-
sonas negligentes o de poca prudencia suelen emplear en sus pro-
pios negocios, en el primer caso el vendedor respondera de los
vicios por haber obrado de mala fé; en el segundo caso, el com-
prador sélo podra alegar la excepcién de que no le fue facil conocer
los vicios por ser ajenos a su profesion u oficio, pues si los conocid
y pretendiera hacer efectivas, o la accién rescisoria, o la actio quan-
ti minoris, el vendedor rechazaria esta excepcién.

Acciones que tiene el comprador

Vistos los requisitos que la ley exige para que un vicio inter-
no pueda considerarse como tal, veamos las acciones que tiene el
comprador para hacer efectivos los derechos concedidos en el ar-
ticulo 1914.

Los vicios rdhibitorios dan derecho al comprador para exigir
o la rescisién de la venta, o la rebaja del precio, segiin mejor le
pareciere (art. 1917 del C. C.).

Si el vendedor conocia los vicios y no los declaré, o si los vi-
cios eran tales que el vendedor haya debido conocerlos por razén de
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su profesién u oficio, serd obligado no sélo a la restitucién o a la
rebaja del precio, sino a la indemnizacién de perjuicios: pero si el
vendedor no conocia los vicios, ni eran tales que por su profesién u
oficio debiera conocerlos, sélo serd obligado a la restitucién o a
la rebaja del precio. (art. 1918 del C. C.).

Si la cosa viciosa ha perecido después de perfeccionado el con-
trato de venta, no por eso perderd el comprador el derecho que
hubiere tenido a la rebaja del precio, aunque la cosa haya perecido
en su poder y por su culpa. Pero si ha perecido por efecto del vicio
inherente a élla, se seguirdn las reglas del articulo precedente. (art.
1919 del C. C.).

Ahora, si la accién rescisoria ha prescrito, el comprador ten-
dra todavia derecho a pedir rebaja del precio e indemnizacién de
perjuicios, segilin las reglas precedentes. Pero si los vicios ocultos no
son de la importancia que se expresa en el niimero segundo del ar-
ticulo 1915, no tendra derecho el comprador para la rescisién de
la venta, sino sélo para la rebaja del precio. (arts. 1924 y 1925

del C. C.).
DEL CASO FORTUITO

Antes de entrar al analisis pormenorizado del articulo 233, vea-
mos someramente lo relativo a la concepcién moderna del caso for-
tuito.

El articulo primero de la ley 95 del 90 lo define asi: Se lla-
ma fuerza mayor o caso fortuito, el imprevisto a que no es posible
resistir, como un incendio, naufragio, etc.

Por la definicién dada se deduce que la doctrina antigua es-
tablecié una clasificacién mecanica de hechos constitutivos de caso
fortuito: naufragios, incendios, terremotos, etc. lo que permitié a
los expositores modernos crear —como reaccién a este criterio—
una doctrina mads cientifica que se acomodara a la evolucién del
Derecho, a las necesidades modernas y a la justicia social. De mo-
do, pues, que si alguien alega el caso fortuito, debe probar estas
cuatro circunstancias:

Primera.—Que el hecho no sea imputable a la persona que lo
alega para eximirse de responsabilidad;

Segunda.—Que el acontecimiento no haya sido motivado f‘;i:rr
culpa de la persona que cause el dafio. En este caso no se trata de
saber si hubo culpa ni excluir la nocién del caso fortuito como re-
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sultado de la culpa. Si hubo una culpa anterior, suficiente para pro-
ducir el dano, desaparece el caso fortuito; _

Tercera.—Que el acontecimiento no haya podido ser previsto,
es decir, que no se presente con caracteres suficientes de ser pre-
visto, pues si el hecho se presenta con tales caracteres, entonces el
causante del dafio no podra alegarlo; y

Cuarta.—Que el hecho sea de tal naturaleza, que el agente se
haya visto completamente imposibilitado a rescindir el caso fortuito.

En Derecho civil, por regla general, nadie responde del caso
fortuito, salvo que el deudor se constituya en mora de entregar la
cosa debida; que el caso fortuito socbrevenga por culpa del deudor,
o que éste se haya comprometido a entregar una misma cosa a dos
o mas personas por oblizaciones distintas, y pereciere ésta.

Articulo 223.—"Aunque la pérdida, deterioro o disminucion
del valor venal sobrevinientes a la perfeccién del contrato proven-
gan de caso fortuito, serdn de cargo del vendedor:

Primero.—Cuando el objeto vendido no sea un cuerpo cierto
determinado con marcas, nimeros o cualesquiera otra sefiales que
establezcan su identidad y lo diferencien de otro de la misma es-
pecie;

Segundo.—Si teniendo el comprador, por convencién, el uso
o la ley, la facultad de examinar y probar la cosa, pereciere ésta o
se deteriorare antes de darse por contento de élla;

Tercero.—Cuando las mercaderias, debiendo ser entregadas
por peso, medida o niimero, perecieren o se deterioraren antes de
pesadas o medidas, a no ser que fueren compradas a la vista y por
precio alzado, o que el comprador hubiere incurrido en mora de
concurrir al peso, numeracién o medida.

Esta regla se aplicard también a la venta alternativa de dos o
mas cosas fungibles, que deban ser entregadas por peso, nimero o
medida;

Cuarto.—Siempre que la venta se hubiere verificado a condi-
cién de no entregar la cosa hasta vencido un plazo determinado o
hiasta que se encuentre en estado de ser entreﬂada con arreglo a las
estipulaciones del contrato;

Quinto.—Si el vendedor incurriere en mora de entregar la co-
sa vendida, estando el comprador dispuesto a recibirla;

Sexto.—Si en las obligaciones alternativas pereciere fortuita-
mente una de las cosas vendidas. Pereciendo las dos y una de ellas
por hecho o culpa del vendedor, éste debera el precio de la dltima
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que perecié, siempre que la eleccion le corresponda. Si ésta no per-
teneciere al vendedor, y una de las cosas hubiere perecido por ca-
so fortuito, el comprador debera contentarse con la que exista; mas
si_hubiere perecido por culpa del vendedor, podra solicitar la en-
trega de la existente o el precio de la perdida’.

El articulo trascrito hace responsable al vendedor de la pér-
dida, deterioro o disminucién del valor venal de la cosa, sobrevi-
nientes al perfeccionamiento del contrato como consecuencia del ca-
so fortuito. Esta regla es algo excepcional, porque en derecho civil,
una vez perfeccionado el contrato de venta, cesa toda responsabi-
lidad del vendedor, y los riesgos son de cuenta del comprador, sal-
vo el caso de que la venta se verifique bajo condicién suspensiva. De
modo, pues, que existen diferencias sustanciales —en cuanto al ries-
go— entre la venta civil y la venta comercial, por cuanto en la pri-
mera —perfeccionado el contrato— el vendedor no responde de la
pérdida, deterioro o disminucién de la cosa vendida aun cuandc
no se la haya entregado, excepto que la compraventa se repute ve-
rificada bajo condicién suspensiva; en la segunda, responde hasta
del caso fortuito, subsiguiente al perfeccionamiento de la compra-
venta, siempre que los efectos vendidos no hubieren sido entregados.

Numeral Primero.—No se trata en este inciso de la venta de
un cuerpo cierto, esto es, el vendedor no se ha comprometido a
dar determinada cosa; su obligacion es de género, y de conformi:
dad con el aforismo romano de que ‘‘genera non pereunt”’, el ven-
dedor responde del caso fortuito, aforismo que esti corroborado
con el articulo 1567 del cédigo civil: “la pérdida de algunas cosas
del género no extingue la obligacién, y el acreedor no puede opo-
nerse a que el deudor las enajene o las destruya mientras subsistan
otras para el cumplimiento de lo que debe”. Ahora, si la venta se
refiere a cuerpo cierto o a una especie determinada en que se pue-
da establecer perfectamente la identidad del objeto, las circunstan-
cias varian, porque en cuyo caso la pérdida, deterioro o disminucién
del valor venal —como consecuencia del caso fortuito— son de car-
go del comprador.

Numeral Sezundo.—FEn virtud del articulo 222 del cédigo de
comercio siempre que la cosa que se vende a la vista sea de {as que
se lacostumbran comprar al gusto, la reserva de la prueba se suben-
tiende de derecho, e implica la condicién suspensiva si la cosa fuere
sana y de mediana calidad, a menos que de las circunstancias o de
los términos del contrato se deduzca que la intencién de las partes
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ha sido celebrar un contrato puro.

Por lo visto, el numeral éste autoriza al comprador para exa-
minar y probar la cosa en tres casos: por el uso, por la convencién
y por la ley, pero sélo nos detendremos en el primero, o sea, por
el uso, porque el cédizo de comercio consagra algunas reglas en los
articulos segundo y tercero, las que debemos tener en cuenta para
mejor precisar el articulo que venimos examinando.

La costumbre puede ser praeter legem, secundum legem, pero
né contra legem (art. 8 del C. C.), y cuando es general y conforme
a la moral cristiana constituye derecho a falta de legislacién positiva
(art. 13 de la Ley 153 del 87). Pero para que la costumbre tenga
la misma autoridad que la ley, es preciso que no la contrarie expre-
sa o tAcitamente, y que los hechos que la constituyen sean unifor-
mes, publicos y reiterados por un largo espacio de tiempo (art. 2o.
del C. Co.). ,

Ahora, como en la practica podrian presentarse dificultades pa-
ra saber si tal o cual hecho constituia costumbre, el cédigo judicial
v la ley 28 del 31 previeron el caso. El primerc dice que la costum-
bre se prueba con el dicho de siete testizos habiles que afirmen su
existencia (art. 700); la segunda consagra que la costumbre mer-
cantil, podra también comprobarse con la certificacion expedida por
el Presidente de la Camara de Comercio (art. 20).

Comeo la costumbre puede ser local, general e internacional, es
indispensable que se tenga presente esta circunstancia a fin de sa-
ber si el comprador esta autorizado para examinar y probar la cosa
que va a vendérsele (art. 30. del cédigo de comercio).

Numeral Tercero.—Para el desarrollo de este inciso, analice-
mos lo que al respecto dice el articulo 1877 del cédigo civil: “Si se
vende una cosa de las que suelen venderse a peso, cuenta o me-
dida, pero senalada de modo que no pueda confundirse con otra
porcién de la misma cosa, como todo el trigo contenido en cierto
granero, la pérdida, deterioro o mejora perteneceri al comprador,
aunque dicha cosa no se haya pesado, contado ni medido con tal
que se haya ajustado el precio. Si de las cosas que suelen venderse
a peso, cuenta o medida, sélo se vende una parte indeterminada,
como diez hectolitros de trigo de los contenidos en cierto granero,
la pérdida, deterioro o mejora no pertenecerd al comprador, sino
después de haberse ajustado el precio y de haberse pesado,
contado o medido dicha parte”. El primer inciso de este ar-
ticulo es consecuencia légica del contrato de compraventa, porque
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en virtud del articulo 1857 del cédigo civil, la venta se reputa per-
fecta desde el momento en que las partes estdn acordes en cuanto
al precio y en cuanto al objeto, y como la cosa ha sido determina-
da claramente, la pérdida o deterioro son de cuenta del comprador,
aunque el vendedor no haya verificado la entrega, salvo el caso de
que la venta se haga bajo condicién suspensiva.

El segundo inciso es cosa diferente del primero, porque los con-
tratantes no han determinado el precio ni el objeto por su peso,
cuenta o medida, y por lo tanto, ni se justifica que perezca para el
comprador cuando atn no se ha perfeccionado la compraventa.

El articulo 233 en este numeral establece dos excepciones, es
decir, la cosa vendida por su peso, cuenta o nimero ha de perecer
para el comprador:

Primero.—Cuando ha comprado a la vista y por precio al-
zado; y

Segundo.—Cuando ha incurrido en mora de concurrir al peso,
medida o numeracién.

En cuanto a la mora del comprador para concurrir al peso, nu-
meracién o medida, no habiéndose estipulado precio alguno, es de
equidad que él corra con los riesgos de la cosa, y en tal caso el ven-
dedor puede exigirle el valor que ésta tenga el dia en que se per-
dié. Pero el comprador serd obligado a pagar en estas condiciones
el lucro cesante? Depende de las pruebas presentadas en el juicio,
pues si el vendedor logra establecer que tuvo mejores propuestas,
las que no acepté por tener pendiente un compromiso, creemos que
el juez obligard al comprador a indemnizar dicho perjuicio. Mas
puede suceder que ni el vendedor ni el comprador ocurran al peso,
numeracién o medida de la cosa, en cuyo caso, los riesgos de ésta
son de cargo del vendedor.

Contintia diciendo este numeral que el vendedor responde del
caso fortuito en las ventas alternativas de dos o mas cosas fungibles
que deban ser entregadas por niimero, peso o medida.

“Lias cosas muebles se dividen en fungibles y no fungibles. A las
primeras pertenecen aquellas de que no puede hacerse el uso con-
veniente a su naturaleza sin que se destruyan'’, es decir, para que
una cosa pueda considerarse fungible se requiere que se consuma
con el primer uso. Y “‘obligacién alternativa es aquella por la cual se
deben varias cosas, de tal manera que la ejecucién de una de ellas
exonere de la ejecucién de las otras (art. 1556 C. C.). Por supuesto
que hay que distinguir esta clase ide obligaciones, de las facultati-
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vas en las que el deudor debe cumplir su obligacién con un objeto
determinado, salvo el caso que el acreedor le conceda la facultad
de pagar con esta cosa o con otra que se d’esignaré expresamente
(art. 1562 ibidem). Por otra parte, los efectos de una y otra obli-
gacién son distintos en cuanto a que los objetos perezcan, pues en
la alternativa, si todas las cosas perecen sin culpa del deudor, la obli-
gacion se extingue; si es por su culpa, deberi el precio que elija él
o el acreedor, st la eleccién corresponde al uno o al otro. En las
obligaciones facultativas, el acreedor sélo puede exigir el cumpli-
miento de la obligacién con la cosa a que el deudor esta directamen-
te obligado, y si aquélla perece sin culpa de éste y no habiéndose
constituido en mora, el acreedor no podrd pedir otra cosa, lo que
equivale a quedar extinguida la obligacién para el deudor.

El numeral sexto el articulo 233 dice que si en las obligaciones
alternativas pereciere fortuitamente una de las cosas vendidas, seran
de cargo del vendedor. Si perecen las dos y una de ellas por hecho
o culpa del vendedor, debera éste el precio de la tltima que pere-
cié, siempre que la eleccién le corresponda. Si dicha eleccién no le
perteneciere, y una de las cosas pereciere por caso fortuito, €l com-
prador deberd contentarse con la que exista; pero si hubiere pere-
cido por culpa del vendedor, podra solicitar la entrega de la exis-
tente o el precio de la perdida.

Numeral cuarto.—Fn virtud del articulo 1602 del cédigo civil
todo contrato legalmente celebrado es una ley para los contratan-
tes, y por consiguiente si el vendedor se reserva el derecho de con-
servar la cosa hasta que se venza un plazo o hasta que se encuen-
tre en estado de entregarla, ello es perfectamente valido, porque los
contratantes lo estipularon asi.

En cuanto al plazo, el articulo 1551 del cédigo civil dice que
es la época que se fija para el cumplimiento de la obligacidén, pero
como hay plazos que tienen el valor de condiciones (art. 1552 del
mismo), es preciso hacer alguna observacién en lo que respecta al
cédigo civil, pues en el comercial no hay problema alguno porque el
numeral cuarto expresamente dice que el vendedor responde de la
pérdida, deterioro o disminucién del valor venal de la cosa cuando
la venta se hubiere efectuado bajo condicién de no entregarla hasta
vencido un plazo determinado. En la compraventa civil si el objeto
no se ha perdido totalmente y al cumplirse la condicién la cosa su-
fre deterioro o disminucién, el comprador debe recibirla en el es-
tado en que se encuentre y no tiene derecho para solicitar del ven-
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dedor que le rebaje el precio, salvo que los deterioros o disminu-
ciones provengan de culpa suya.

Pero del hecho de que algunos plazos tengan el valor de con-
diciones, no se puede concluir que aquéllos y las condiciones sean
una misma cosa, puesto que las obligaciones a plazo tienen vida pro-
pia desde el momento en que se perfecciona el contrato, pero su
ejecucién se suspende momentidneamente; en las obligaciones con-
dicionales, hasta que el acontecimiento futuro puesto como condi-
cién se verifique, el acreedor no puede exigir el cumplimiento de
aquéllas, y todo lo que el deudor haya pagado antes de efectuarse
la condicién suspensiva, podra repetirlo, lo cual no ocurre en las
obligaciones a plazo, ya que lo gue se paga antes de cumplirse éste.
no estd sujeto a restitucién, excepto en los casos en que tenga el
valor de condicién.

Numeral Quinto.—Nada mas equitativo y justo que el vende-
dor responda del caso fortuito cuando se encuentre en mora de en-
tregar la cosa estando el comprador dispuesto a recibirla. Ademés,
“siempre que la cosa perece en poder del deudor, se presume que ha
sido por hecho o culpa suya".

Pero cuando estd el vendedor en mora de entregar? En la com-
praventa comercial se contemplan tres casos:

Primero.—Si transcurridas veinticuatro homas de perfecciona-
do el contrato, no ha hecho la entrega de los efectos vendidos:

Segundo.—Si después de perfeccionada la compraventa, con-
sume, altera o enajena y entrega a otro las mercaderias no siéndo-
le facil entregar otras equivalentes en especie, calidad y cantidad; ¥y

Tercero.—Cuando no entrega los efectos vendidos en el plazo
estipulado.

En la compraventa civil el vendedor serd considerado moro-
so cuando no entrega la cosa inmediatamente después de perfeccio-
nado el contrato, o a la época prefijada en él. Cuando analicemos
las obligaciones del vendedor v del comprador, tendremos ocasién
de volver sobre este tema, y veremos las consecuencias que acarrea
al vendedor.

Fuera de estos casos especiales de mora que consagran el cé-
digo civil y el cédigo de comercio en el tratado de la compriwen-
ta, existe una general, la cual se refiere a toda clase de obligacio-
nes, y es la del articulo 1608 del cédigo civil:

“El dendor estd en mora:

Primero.—Cuando no ha cumplido la oblizacién dentro del
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término estipulado; salvo que la ley, en casos especiales, exija que
se requiera al deudor para constituirlo en mora;

Segundo.—Cuando la cosa no ha podido ser dada o ejecutada
sino dentro de cierto tiempo y el deudor lo ha dejado pasar sin dar-
la o ejecutarla;

Tercero.—En los demas casos cuando el deudor ha sido judi-
cialmente reconvenido por el acreedor.

De esta manera damos por terminado todo lo relativo a los
efectos del contrato de compraventa. Entraremos ahora al estudio
de las obligaciones del vendedor y del comprador.

DE LAS OBLIGACIONES DEL VENDEDOR Y DEL
COMPRADOR

Antes de analizar el contenido de este Capitulo, diremos algo
sobre generalidades de los contratos mercantiles y el modo como
se perfeccionan.

De conformidad con las reglas generales del derecho, en todo
contrato hay que considerar: la oferta, propuesta o policitatio; la
aceptacién pura y simple, o condicional; el momento de su celebra-
cién y el lugar donde se entiende celebrado.

En todo contrato también se consideran: la gestacién, la cele-
bracién y el cumplimiento.

Cuando se entiende perfeccionada la compraventa? De acuer-
do con las reglas comunes del Derecho, siempre que los contratantes
convengan en el precio y en la cosa, salvo los casos en que la ley
exige escritura publica, como seria la venta de los bienes raices y
servidumbres y la de una sucesién (art. 1857 del C. C.). Esta dis-
posicién se extiende a la compra-venta comercial, excepto en la
venta de una nave, en la que se requiere el otorgamiento de escri-
tura publica.

El cédigo de comercio en el Titulo “DE LOS CONTRATOS Y
OB{LIG.ACION-ES. EN GENERAIL", consagra las reglas comunes pa-
ra el perfeccionamiento de los contratos mercantiles, las cuales ana-
lizaremos y las haremos extensivas exclusivamente a la compraventa
comercial.

El articulo 183 dice: los comerciantes pueden obligarse ver-
balmente, por escritura ptablica o privada, o por péliza autorizada
por un agente intermediario, a menos que la ley exija una determi-
nada solemnidad como requisito esencial para la validez del con-
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trato. De manera, pues, que si la compraventa se hace verbalmente,
el comprador debe aceptar la propuesta en el mismo acto en que
se le haga; si es por escrito, la aceptard o rechazari dentro de las
veinticuatro horas siguientes a la oferta, si se encuentra en el mismo
lugar del domicilio del vendedor, o a la vuelta del correo, si se
hallare en lugar distinto. Pero el proponente podra arrepentirse en
el tiempo medio entre el envio de la propuesta y la aceptacién, ex-
cepto cuando se hubiere comprometido a esperar contestacién o a
no disponer del objeto del contrato, sino después de desechada o
transcurrido un determinado plazo. Si no cumple lo pactado y re-
tira intempestivamente la propuesta, debe pagar dafios y perjuicios
al presunto comprador, ya que de su parte hay culpa, que no es la
contractual, ni mucho menos la Aquiliana, sino la establecida en el
articulo 187, o sea, la pre-contractual. J

Sobre el perfeccionamiento del contrato, estando las presuntas
partes en diversos lugares, se han expuesto dos teorias: “La de la
aceptacién pura y simple”, que es la consagrada por nuestro cédigo
de comercio en su articulo 188, y “La de la informacién o la del
conocimiento”.

La primera de las teorias consiste en que el oferente hace la
propuesta al tercero que se encuentra en otro lugar, y el contrato
no se entiende perfeccionado hasta en el acto de expedida la res-
puesta, pura y simplemente por el tercero.

En la segunda teoria el contrato se entiende perfecto cuando
el oferente recibe la contestacién del tercero.

Estos dos sistemas, desde sus puntos de vista cada uno, tienen
gran importancia en cuanto a saber cual de los contratantes corre
con los riesgos de la cosa vendida. Para esclarecer ambas doctrinas,
pondremos un ejemplo, a fin de que se vea la responsabilidad en
cada caso.

Hoy doce de agosto propongo a Pedro, que se encuentra en
Quibdé, venderle mil pares de calzado, marca Royal, por la suma
de $ 5.000.00. Pedro me contesta el 15 del aludido mes aceptando
mi propuesta, pero la carta sélo la recibo el 18 del mismo. Supon-
gamos que en el transcurso del 15 al 18 de agosto muere Pedro y
los mil pares de calzado se gueman en un incendio habido en mi
almacén. En tales circunstancias, para quién se pierden 168 mil pa-
res de calzado?

En la teoria de "La aceptacién pura y simple”, los pierde Pe-
dro, porque desde el momento en que me contesté la propuesta a-
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firmativamente, el contrato quedé perfecto, aunque no haya yo re-
cibido su contestacién atn, y si los herederos de Pedro desconocen
la validez de la compraventa, puedo ejecutarlos para hacer efec-
tivos los § 5.000,00. porque los efectos, en este caso, se pierden
para el acreedor.

En la otra teoria, la pérdida corre de mi cuenta, puesto que yo
tuve conocimiento de la respuesta afirmativa de Pedro el 18 de agos-
to, época en la cual mi presunto comprador habia ya muerto y los
objetos habian desaparecido a consecuencia del caso fortuito y, por
consiguiente, no habiéndose perfeccionado el contrato, los herede-
ros de Pedro quedan libres de todo vinculo juridico.

Después de lo dicho respecto a generalidades de los contratos
mercantiles, entremos en seguida a estudiar cada uno de los arti-
culos del presente Capitulo. _

“Perfeccionado el contrato, el vendedor debe entregar las co-
sas vendidas en el plazo y lugar estipulados.

No estando sefialado, el vendedor debe tener los efectos ven-
didos a disposicién del comprador, dentro de las veinticuatro horas
siguientes a la celebracién del contrato.

A falta de designacién del lugar para la entrega, se hara en
el lugar donde existian los efectos al tiempo de perfeccionada la
compraventa’ (art. 234).

De conformidad con el inciso primero del articulo 1882 del
cédigo civil, el vendedor es obligado a entregar la cosa vendida in-
mediatamente después de perfeccionado el contrato, o a la épocza
prefijada en él. Este articulo es mucho més restringido en el cédigo
civil que en el comercial, porque en éste si no se ha sefialado plazo
para la entrega de los efectos, el vendedor debe ponerlos a dispe-
sicibn del comprador dentro de las “‘veinticuatro horas” siguientes
a la perfeccion del contrato; en la compraventa civil, el vendedor
debe hacer la entrega “inmediatamente” después de celebrada si no
se ha estipulado plazo.

En cuanto al lugar de la entrega, ésta debe hacerse de confor-
midad con lo estipulado por los contratantes, pero si éstos no di-
jeren nada sobre el particular, entonces la ley suple este silencio, y
la entrega se hard en el lugar en donde existian los efectos al tiem-
po de perfeccionada la compraventa. Pero si las partes estin en
diversos lugares, la entrega debera hacerse en la residencia del que
acepté la propuesta pura y simplemente, o en la residencia del que
la acepté condicionalmente —si la venta se verifica por escrito—.
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Mora del vendedor para entregar

Al analizar el articulo 233 numeral quinto, vimos que en la
compraventa comercial hay tres casos en que se puede considerar
al vendedor en mora de entregar los efectos vendidos:

Primero.—Cuando no hace la entrega en el plazo convenido;

Segundo.—Cuando no habiéndose estipulado plazo, el vende-
dor no entrega los efectos vendidos dentro de las veinticuatro ho-
ras siguientes al perfeccionamiento del contrato; y

Tercero.—Si después de perfeccionada la compraventa, con-
sume, altera o enajena y entrega los objetos a otra persona, no sién-
dole facil dar otros equivalentes en especie, calidad y cantidad.

En tales casos qué acciones tendrid el comprador para hacer
cumplir el contrato?

Si se estipulé plazo, el articulo 248 del cédigo de comercio le
concede dos acciones: o solicitar el cumplimiento del contrato o la
resolucién del mismo, con indemnizacién de perjuicios, porque “en
los contratos bilaterales va envuelta la condicién resolutoria en el
caso de que uno de los contratantes no cumpla lo padtado™ (art.
1546 del C. C.). De donde se deduce: como el vendedor esti en
mora de entregar los efectos vendidos, el comprador puede de-
mandarlo para solicitar del juez que le haga efectivo el derecho con-
sagrado en el articulo 248, esto es, que el vendedor entregue lo es-
tipulado, si ello fuere posible, y que le indemnice los perjuicios oca-
sionados por la mora. Si no desea la efectividad del contrato, le
queda otra accién, y es la de pedir que se declare la inexistencia de
la venta, a fin de que las cosas vuelvan al estado en que se encon-
traban antes, ademas de los perjuicios.

Pero qué clase de perjuicios pagara el vendedor?

El cédigo civil en su articulo 1613 habla de dos: el danc e-
mergente y el lucro cesante. El 1614 ibidem los define asi: "se en-
tiende por dafio emergente el perjuicio o la pérdida que proviene
de no haberse cumplido la obligacién, o de haberse cumplido im-
perfectamente, o de haberse retardado su cumplimiento; y por lu-
cro cesante, la ganancia o provecho que deja de reportarse a con-
secuencia de no haberse cumplido la obligacién, o de haberse cum-
plido imperfectamente, o retardado su cumplimiento” Es clarofque
como el articulo 248 se limita a transcribir la doctrina establecida
en el 1346 del cédigo civil, la indemnizacién del dafio emergente y
del lucro cesante, se subordinan a las pruebas que presente el com-
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prador en la demanda. Por ejemplo: Yo, que soy comerciante, es-
tipulo con Pedro entregarle dentro de un mes 100 pares de calza-
do, a razén de $ 3,00 cada uno. Pedro, que tiene en su almacén 80
pares los vende a $ 2,50 cada uno confiado en que recuperara esta
pérdida eventual, porque dentro de cuarenta dias habra una fiesta,
lo que le permitira venderlos a $ 4,00 cada uno. Si no cumplo lo es-
tipulado, Pedro podréd solicitar la resolucién del contrato, con in-
demnizacién de perjuicios, ya que pasada la fiesta, los calzados re-
bajaran en el mercado. En tal caso, habrd lugar al dafio emergen-
te, es decir, a cobrar $ 40,00 que perdié al vender los 80 pares
que tenia en su almacén, y al lucro cesante, o sea, $ 100,00 que fue-
ron los que dejé de ganar.

Si el vendedor no entrega los efectos vendidos dentro de las
veinticuatro horas siguientes de perfeccionado el contrato, se apli-
cara la misma regla del articulo 248. Pero si una vez perfecciona-
da la venta, el vendedor consume, altera o enajena los efectos ven-
didos, o los entrega a otro, entonces se le sancionara de acuerdo
con el articulo 242, o sea, que entregue otros equivalentes en espe-
cie, calidad y cantidad, o que abone al comprador el valor de las
cosas a juicio de peritos.

En cuanto a la primera accién, creemos que esto es sélo po-
sible cuando se trate de obligaciones de género, porque “‘el acreedor
no puede oponerse a que el deudor enajene las cosas o las destruya
mientras subsistan otras para el cumplimiento de la obligacién™, y
si las mercaderias vendidas no hubieren sido individualizadas, el ven-
dedor cumplird su obligacién entregando otras sanas y de mediana
calidad. Pero si se trata de especie determinada o de un cuerpo cier-
to, nos parece que solo es posible hacer efectiva la segunda accién,
en cuyo caso corresponderd a los peritos fijar el precio, tomando en
consideracién el uso que el comprador se proponia hacer de la cosa
y el provecho que esperaba obtener del contrato.

Podra decirse que la accién del articulo 242 no se diferencia
en nada de la del articulo 248. Pues ello no parece asi, porque la
consagrada en el 248 permite al comprador solicitar la resolucién
o el cumplimiento del contrato, con indemnizacién de perjuicios, y
la del articulo 242, si el vendedor cumple la obligacién entregando
otras equivalentes en especie, calidad y cantidad, no indemnizara
perjuicios, lo que es muy explicable ya que en materia comercial no
hay abuso de confianza.

Ahora, si el vendedor por hecho o culpa suya ha retardado la
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entrega, podra el comprador, a su arbitrio, perseverar en el con-
trato o desistir de él, y en ambos casos con derecho para ser in-
demnizado de los perjuicios seglin las reglas generales (art. 1882

del €. 'C).

Mora del comprador para recibir

Puede suceder que no sea el vendedor quien esté en mora de
entregar los efectos vendidos, sino que sea el comprador quien esté en
mora de recibirlos. Al vendedor le quedan dos caminos: o solicitar que
se resuelva el contrato, con indemnizacién de perjuicios, o que se
pague el precio con los intereses legales; y para evitar que recaiga
sobre él la responsabilidad de los riesgos, pondra a disposicion de
la Camara de Comercio los efectos para que ordene su depdsito y
venta en martillo por cuenta del comprador. Respecto a los intere-
ses legales a que hace referencia el articulo 244, hay que observar
que no se refiere a los del articulo 1617 del cédigo civil, o sea, el
seis por ciento, sino a los consagrados en el articulo 219, esto es,
a los intereses mas altos én el mercado.

En el caso de que el vendedor no desee poner los efectos a
disposicion de la Camara de Comercio, lo podra hacer por su pro-
pia cuenta, haciendo el pago por consignacién y cumpliendo los re-
quisitos establecidos en el articulo 13 de la ley 95 del 90 con el
fin de que el comprador no le excepcione luégo alegzando que “‘en
los contratos bilaterales ninguno de los contratantes estd en mora
dejando de cumplir lo pactado, mientras el otro no lo cumpla por
su parte, o no se allane a cumplirlo en la forma y tiempo debidos”.
Verificado el pago por consignacién o depositados los efectos en la
Cémara de Comercio, cesara toda responsabilidad para el vende-
dor, y si la cosa pereciere, serd de cuenta del comprador, por ha-
berse constituido en mora de recibirla.

En la compraventa civil, si el comprador se constituye en mo-
ra de recibir, abonaré il vendedor el alquiler de los almacenes, gra-
neros o vasijas en gue se contenga lo vendido, y el vendedor que-
dari descargado del cuidado ordinario de conservar la cosa, y sélo
sera ya responsable del dolo o de la culpa grave. Por tantq existe
sustancial diferencia entre la mora de la compraventa comercial y
de la compraventa civil, y ello se debe a que en el comercio se im-
pone como requisito esencial, la rapidez en todas las operaciones.
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Entrega de las mercaderias

Como el articulo 236 guarda estrecha relacién con el 250 y
con el 251, los transcribiremos para englobar todo el analisis.

En el acto de entrega, puede el vendedor exigir del comprador
el reconocimiento integro de la calidad y cantidad de las mercade-
rias, si ello fuere facil, atendidos su naturaleza y empaque (art. 236).

Entregadas las mercaderias vendidas, el comprador no sera oi-
do sobre defecto de ecalidad o falta de cantidad, toda vez que las
hubiere examinado al tiempo de la entrega y recibidolas sin previa
protesta (art. 250). \ .

Cuando las mercaderias fueren entregadas en fardos o bajo
cubierta, que impidan su reconocimiento y el comprador hiciere una
formal y expresa reserva del derecho de examinarlas, podra recla-
mar, en los tres dias inmediatos al de la entrega, las faltas de can-
tidad o defectos de calidad, acreditando en el primer caso que los
cabos de las piezas se encuentran intactos, y en el segundo que las
averias o defectos son de tal especie, que no han podido ocurrir en
su almacén por caso fortuito, ni ser causados dolosamente sin que
aparecieran vestigios del fraude (art. 251).

El articulo 236 exige, pues, que el comprador examine las mer-
caderias en el momento de la entrega, si es facil hacer a la vista el
reconocimiento. Ello tiene mucha importancia para evitar al ven-
dedor futuras complicaciones, porque si el cédigo de comercio no
hubiera contemplado el caso, el comprador, pasado cierto tiempo,
podria hacer reclamos injustos, lo que se prestaria a connivencias
dolosas, e iria contra la seguridad y la rapidez que exigen los actos
comerciales. Por eso el comprador debe examinar las mercaderias
en el momento de la entrega para saber si se conforman a la can-
tidad y calidad estipuladas; si no quiere hacerlo, el vendedor se lo
exigira a fin de eximirse de cualquier eventualidad futura.

El articulo 250 para confirmar lo dicho en el 236, establece
una presunciéon de derecho a favor del vendedor, es decir, no se
admitira al comprador la prueba en contrario.

Ahora, si no es facil hacer a la vista el reconocimiento por es-
tar empacadas las mercaderias, el comprador debe hacer la formal
y expresa reserva del reconocimiento, dentro de los tres dias si-
guientes a la entrega, porque de lo contrario, se entenderd que re-
nuncia a todo ulterior reclamo. De alli que el comprador, una vez
que tenga en su poder los objetos vendidos, debe examinarlos y en

—
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el caso de que no estén conformes con lo estipulado, buscard dos
testigos, por lo menos, para que éstos constaten los hechos. Por su-
puesto que el articulo 251 se refiere a la venta hecha entre comer-
ciantes que se encuentren en residencias diversas y siempre que las
mercaderias hayan de transportarse de un lugar a otro.

“Si en el tiempo medio entre la fecha del contrato y el mo-
mento de la entrega hubiere decaido el crédito y la fortuna del com-
prador, el vendedor no estara obligado a entregar la cosa vendida,
aun cuando haya dado plazo para el pago del precio, si no se le die-
re fianza que lo asegure a su satisfaccién (art. 237)".

Este articulo consagra la misma doctrina del inciso cuarto del
articulo 1882 del cédigo civil: “Pero si después del contrato hubie-
re menguado considerablemente la fortuna del comprador, de mo-
do que el vendedor se halle en peligro inminente de perder el pre-
cio, no se podra exigir la entrega aunque se haya estipulado plazo
para el pago del precio, sino pagando o asegurando el pago.” La
tnica diferencia no sustancial entre los dos articulos, es la de que
el articulo 237 agrega la palabra “crédito” que no contiene el cé-
digo civil, y el inciso cuarto del jarticulo 1882 contiene la frase “‘sino
pagando o asegurando el pago” no contenida en el cédigo de co-
mercio. Por lo demas, el articulo en mencién exige un requisito pa-
ra que el vendedor se niegue a hacer la entrega de la cosa vendida,
y es el de que el crédito y fortuna del comprador hubieren men-
guado considerablemente, de modo que ponga al vendedor en con-
dicién inminente de perder el precio. Pero el vendedor por propia
cuenta no puede tomar la determinacién de hacer la entrega de los
efectos vendidos, porque nadie puede hacerse justicia por si mismo:
ademas, dicho articulo establece una modalidad esencial y es la de
que el vendedor tiene que probar, primero, las circunstancias de que
la fortuna y el crédito del comprador han menguado, y como con-
secuencia de ello, que se expone a perder el precio; por tanto, es al
juez a quien corresponde hacer la declaracién, a peticion de las par-
tes interesadas. Si se comprueba el mal estado econémico del com-
prador, el juez apreciara los hechos y en conformidad fallard en
favor del vendedor, o no. Pero como consecuencia del fallo favora-
ble la ley le concede al vendedor el derecho de retener los efectos
vendidos, y para que el comprador exija de nuevo la entrega, es
requisito indispensable que asegure el pago, regla ésta que estd con-
firmada por el numeral segundo del articulo 2374 del cédigo civil,
cuando dice: Estdn obligados a prestar fianza a peticién del acree-
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dor, el deudor cuyas facultades disminuyan en términos de poner
en peligro manifiesto el cumplimiento de su obligacién. Ahora, co-
mo el articulo 237 establece una fianza legal, el comprador puede
sustituirla por una prenda o por una hipoteca (art. 2363 del C. C.)
para asegurar el pago.

Observaremos por ultimo que el articulo 237 consagra una de
las pocas excepciones a la regla general de que el pago de las obli-
gaciones no puede exigirse antes de expirar el plazo, st no es al deu-
dor en quiebra o que se halle en notoria insolvencia (art. 1553 No.

lo. del C. C.).

Tradicion de la cosa vendida

La expedicién que hace el vendedor de las mercaderias al do-
micilio del comprador o a cualquier otro lugar convenido, importa
la tradicién efectiva de éllas.

[La expedicién no implicara entrega, cuando fuere efectuada
sin animo de transferir la propiedad, como si el vendedor hubiere
remitido las mercaderias a un consignatario, con orden de no entre-
garlas hasta que el comprador pague el precio o dé garantias sufi-
cientes (art. 238).

Esta contemplando este articulo los modos que equivalen a la
tradicién de la cosa vendida, pues las obligaciones del vendedor se
reducen a dos: la entrega o tradicién y el saneamiento de la cosa
vendida (art. 1880 del C. C.).

Para que se verifique la tradicién se requiere, por una parte,
que el tradente sea duefio de la cosa y que tenga la facultad e in-
tencién de transferir el dominio, y por otra, que el adquirente ten-
ga capacidad e intenciéon de adquirirlo. Por ello el inciso segundo
del articulo es una excepcién al primero, porque en el vendedor fal-
ta el 4animo de transferir la propiedad hasta tanto que el compra-
dor consigne el precio o asegure el pago, requisito sin el cual, es
inoperante la tradicién de los efectos vendidos; por consiguiente, la
venta se habra verificado bajo condicién suspensiva.

En seguida el articulo 239 consagra la manera como se hace
la tradicién:

Primero.—Por la transmisién del conocimiento, carta de por-
te o factura, durante el transporte de las mercaderias por mar o
por tierra;

Segundo.—Por la fijacién que hace el comprador de su marca
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en las mercaderias compradas con conocimiento y aquiescencia del
vendedor:

Tercero.—Por cualquier otro medio autorizado por el uso cons
tante en el comercio.

El articulo 272 del cédigo de comercio define la carta de por-
te diciendo que es el documento privado que las partes otorgan pa-
ra acreditar la existencia y condiciones del contrato y la entrega de
las mercaderias al porteador; por tanto, la carta de porte tiene dos
finalidades en el comercio: servir de medio probatorio de las obli-
gaciones contraidas por los contratantes y como medio de hacer la
tradicién de las cosas vendidas.

En cuanto al numeral tercero, hay que estudiar en cada caso
que se presente, cual es el uso constante en el comercio, pues si en
Medellin se acostumbra hacer la entrega a una empresa de transpor-
te, por insinuacién del comprador, desde el momento en que el ven-
dedor haga la respectiva entrega de los efectos vendidos a la em-
presa, se operara, ipso jure, la tradicién, lo que equivale a decir que
los riesgos son de cuenta del comprador desde que se haga la en-
trega.

Calidad de depositario en el vendedor

Mientras que el comprador no retire y traslade las mercade-
rias, el vendedor es responsable de su custodia y conservacién a la
ley del depésito (art. 240).

En relacién con este articulo, ocurre con mucha frecuencia que
el comprador, una vez perfeccionada la compraventa, deje los efec-
tos vendidos en poder del vendedor para que los guarde; en ese
caso cesara toda responsabilidad del vendedor como consecuencia
del contrato de compraventa, pero no en su calidad de depositario,
porque siempre queda obligado a responder de la culpa grave si no
se ha estipulado nada sobre el depdsito; mas si se ofrecié espon-
taineamente, o ha pretendido se le prefiera a otra persona para de-
positario, o si tiene interés personal en el depésito, respondera de

la culpa leve (art. 2247 del C. C.).
Prelacion de crédito a favor del vendedor

Estando las mercaderias en poder del vendedor, aunque sea
por via de depédsito, éste tiene preferencia sobre ellas a cualquier
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otro acreedor del comprador, por el precio e intereses legales (art.
241).

Consagra este articulo un privilegio a favor del vendedor, es
decir, la ley le concede la prelacién de crédito sobre los demas a-
creedores del comprador, con respecto a las mercaderias que tenga
en su poder, porque ‘‘sobre las especies identificables que pertenez-
can a otras personas por razén de dominio y existan en poder del
deudor insolvente, conservaran sus derechos los respectivos duefios
(art. 2489 del C. C.)". Si se trata de un comerciante que ha sido
declarado en estado de quiebra, esto es, que hubiere cesado en el
cumplimiento de sus obligaciones mercantiles, el vendedor podra
ejercer accién-de dominio sobre los géneros vendidos al quebrado
a pagar al contado, cuyo precio o parte de él no hubiere satisfecho,
siempre que estén embalados en el almacén del quebrado y que pue-
dan distinguirse especificamente por las miarcas y los ntimeros de
los fardos o bultos, como también sobre las mercaderias que el que-
brado hubiere comprado al fiado, mientras no se le hubiere hecho
la entrega material de ellas en sus almacenes, o en el paraje con-
venido para hacerla, o que después de cargadas de orden y por cuen-
ta y riesgo del comprador, se le hubieren remitido las cartas de por-
te o los conocimientos (Decreto 750 de 1940 art. 40 No. 5 vy 6).

Ahora, si las mercaderias hubieren bajado de precio, de mo-
do que el vendedor no pueda cubrirse todo el valor de los efectos
vendidos, por el resto que se le adeude, tendrd derecho a concu-
rrir con los otros acreedores del comprador, crédito que estard con-
dicionado a que se le reconozca el mayor interés corriente de la
plaza.

‘Del saneamiento de la cosa vendida

El vendedor esta obligado a sanear los efectos vendidos, y a
responder de los vicios ocultos que contengan, conforme a las re-
glas establecidas en el Titulo De la compraventa civil (art. 246).

Hay saneamiento por evicciéon cuando el comprador es priva-
do del todo o parte de la cosa comprada, por sentencia judicial.
Pero para que pueda hacerse efectiva esta accién, es indispensable
gue la eviccién tenga una causa anterior al contrato, salvo el caso
de que las partes estipulen lo contrario; mas si de parte del vende-
dor ha habido mala fe, serd nulo todo pacto en que el comprador
lo exima del saneamiento.

Cuando al comprador se le demande la cosa vendida, debera
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citar al vendedor para que comparezca a defenderla; si éste no opo-
ne medio alguno de defensa en el juicio y se allana a reconocer el
saneamiento, el comprador puede seguirlo por su propia cuenta, pe-
ro si no citare al vendedor para que comparezca a defender la cosa,
o haya dejado de oponer alguna excepcién suya, no sera obligado
al saneamiento, como cesara también la obligacién cuando por su
culpa perdié la posesién, y como consecuencia de ello se siguié la
eviccion, o hubiere sometido el juicio a arbitramento, sin consenti-
miento del vendedor, y fuere vencido. '

La accion de saneamiento, a que esti obligado el vendedor,
comprende la restitucién del precio, aunque la cosa valga menos al
tiempo de la eviccién; las costas legales del contrato de venta que
hubieren sido satisfechas por el comprador; el valor de los frutos
que el comprador hubiere sido obligado a restituir al duefio, y las
costas que hubiere erogado a consecuencia y por efecto de la de-
manda, salvo que siga el juicio por su propia cuenta, pues en tal
caso, no tendra derecho a que el vendedor reconozca estos gastos;
el aumento del valor venal que la cosa evicta haya tomado en poder
del comprador, atin por causas naturales, o por el mero transcurso
del tiempo.

Esta regla tiene las siguientes limitaciones:

Si el menor valor de la cosa proviene de deterioros de que el
comprador haya sacado algiin provecho, se hara el debido descuen-
to en la restitucién del precio. Pero si la cosa ha aumentado de va-
lor, que provenga de mejoras ttiles o necesarias, hechas por el com-
prador, el vendedor reembolsard dicho aumento, salvo en cuanto el
que obtuvo la eviccion haya sido condenado a abonarlas. En el ca-
so de que se trate de ventas forzadas hechas por autoridad de la
justicia, el vendedor no respondera de la eviccién que sufra la cosa
y su obligacién se limitara a la devolucién del precio que produjere
la venta.

{Ahora, puede suceder que por estipulacién expresa el vende-
dor no se haga responsable de la eviccién; mas ello no lo exime de
la obligacién de restituir el precio que hubiere recibido, aunque la
cosa se haya deteriorado o disminuido de cualguier modo su valor
aun por hecho o culpa del comprador, excepto en cuanto éste hu-
biere sacado provecho del deterioro. Pero si el comprador sabia
que la cosa no pertenecia al vendedor o si expresamente se hizo car-
go de la eviccidén, cesard para éste la obligacién de restituir el pre-
cio.
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El comprador tiene dos acciones: Si la eviceién no recae sobre
toda la cosa vendida y la parte evicta es tal, que sea de presumir
que no se habria comprado la cosa sin ella, habrd derecho a pedir
la rescisién de la venta. En virtud de esta rescision, el comprador
sera obligado a restituir al vendedor la parte no evicta, y para esta
restituciéon sera considerado como poseedor de buena fe, a menos
de prueba contraria; y el vendedor, ademéas de restituir el precio,
abonara el valor de los frutos que el comprador hubiere sido obli-
gado a restituir con la parte evicta, y todo otro perjuicio que de la
eviccién resultare al comprador. Si la parte evicta no es de tanta
importancia y el comprador no quiere pedir la rescisién del contra-
to, el vendedor sélo sera obligado al saneamiento de la eviccién
parcial.

De la falta de entrega por caso fortuito

Si la falta de entrega procediere de la pérdida fortuita de las
mercaderias vendidas, el contrato quedara resuelto de derecho, y el
vendedor libre de toda responsabilidad (art. 243).

En primer término, este articulo estd empleando inadecuada-
mente la palabra rescisién, por cuanto aqui no se trata de los vicios
de que puede adolecer el consentimiento, esto es, el error, la fuer-
za y el dolo, sino de que el vendedor no pudo cumplir el contrato a
consecuencia de un caso fortuito, y desde luego, no es que se res-
cinda el contrato, sino que 'se resuelve de derecho, porque en los
contratos bilaterales va envuelta la condicién resolutoria en caso de
no cumplirse lo pactado por uno de los contratantes, es decir, se
exingue la obligacién del vendedor, puesto que el caso fortuito le
impidié dar cumplimiento al contrato.

Pero por el hecho de que se resuelva la venta, quedara el com-
prador exento de la obligacién de pagar el precio? Precisamente es-
ta es la cuestién que trataremos de resolver, porque la disposicién
del articulo 243 puede interpretarse en el sentido de que por el he-
cho de quedar libre el vendedor de toda responsabilidad, desvincu-
la al comprador de la obligacién de pagar el precio, ya que no se
hace la entrega de la cosa.

Para resolver la cuestién, es preciso distinguir entre si la ven-
ta se ha perfeccionado (que es la interpretacién légica y cémo debe
entenderse el articulo en mencién), o si solamente se trata de una
propuesta de venta. Si lo primero, el articulo 232 del cédigo de
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comercio consagra la regla de que la pérdida de la cosa, después
de perfeccionado el contrato, es de cuenta del comprador, lo que
quiere decir que si los contratantes convinieron en el precio y en
el objeto, aunque no se haya hecho la entrega, la venta habra que-
dado perfecta desde ese momento, y por tanto, los riesgos serdn a
cargo del acreedor. (Esto, siempre que el vendedor no hubiere to-
mado a su cargo la pérdida de la cosa, o no se haya constituido en
mora de entregar, o que el caso fortuito no haya sobrevenido por
fraude o culpa suya, o que la pérdida no provenga de vicio inter-
no de la cosa vendida y no entregada, o que la venta se haya ve-
rificado bajo condicién suspensiva). Por ello el articulo 243 hay que
interpretarlo —en el primer supuesto— de acuerdo con las reglas
comunes del derecho y de conformidad con el articulo 232, esto es,
que el vendedor puede exigir la contraprestacién del comprador, o
sea, que éste le reconozca el precio de la cosa perdida.

Si lo segundo, es decir, cuando sélamente se trata de una pro-
puesta de venta, en tal evento la circunstancia habria hecho variar la
situacién del comprador, porque la cosa se pierde para su verdadero
duefo, que en el caso contemplado, es el vendedor, y desde luego,
el comprador no queda vinculado con aquél, lo que equivale a no es-
tar obligado a pagar el precio de la cosa perdida.

Obligaciones del comprador

" Puesta la cosa a disposicion del comprador, y dandose éste
por satisfecho de ella, debera pagar el precio en el lugar y tiempo
estipulados.

No habiendo término ni lugar sefalados para el pago del pre-
cio, el comprador debera hacerlo en el lugar y ‘tiempo de la entre-
ga, y no podra exigirla sino pagando el precio en el acto de hacerla
o dando las convenientes garantias (art. 247).

De conformidad con la primera parte del articulo 247, debe
entenderse que el comprador se da por satisfecho cuando la cosa es
sana y de mediana calidad, y en cuanto @al lugar y tiempo de hacer-
se el pago, los contratantes pueden estipular todo lo que tengan a
bien sobre este punto.

La segunda parte constituye una excepcién a la regla dada en
el articulo 1646 del cédigo civil, porque en éste se hace diferencia:
Si no se ha estipulado lugar para el pago y se trata de un cuerpo
cierto, el pago se hard en el lugar en que dicho cuerpo existia al
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tiempo de constituirse la obligacién. Pero si se trata de otra cosa,
se hara el pago en el domicilio del deudor. Por supuesto que esta
excepcion no solo estd consagrada en el cédigo de comercio, sino
también en el inciso primero del articulo 1929 del cédigo civil que
dice: El precio deberd pagarse "o en el lugar y tiempo de la en-
trega, cuando no ha habido estipulacién”. De tal suerte que este ar-
ticulo v el 247 del cédigo de comercio no hacen diferencia de la
entrega de cuerpo cierto, especies indeterminadas y obligaciones de
género.

Se dira que el articulo 1929 del cédigo civil deroga el 1646.
No, porque el 1929, que es una disposicién de caracter especial pa-
ra la compraventa, ‘tiene prelacién sobre la del 1646, que establece
una regla general para toda clase de obligaciones.

Respecto a la tltima parte del articulo que dice: el comprador
no podra exigir la entrega sino pagando el precio en el acto de ha-
cerla o dando convenientes garantias, hay que interpretarla de con-
formidad con el articulo 237 del cédigo de comercio, esto es, cuan-
do el crédito y la fortuna del comprador hubieren menguado con-
siderablemente, de modo que el vendedor se halle en inminente pe-
ligro de perder el precio.

El comprador que contratare en conjunto una determinada
cantidad de mercaderias, no estd obligado a recibir una porcién ba-
jo promesa de entregarle posteriormente las restantes.

Pero si el comprador aceptare las entregas parciales, la venta
se tendra por consumada en cuanto a las porciones recibidas, aun-
cuando el vendedor no le entregue las restantes. _

En este caso, el comprador podrd compeler al vendedor a cum-
plir integramente el contrato, o a indemnizarle los perjuicios que le
cause el cumplimiento imperfecto (art. 249).

El primer inciso es sélo consecuencia de que el comprador es-
ta obligado a entregar lo que reza el contrato, y confirmacién de
una regla de derecho comin de que el deudor no puede obligar al
acreedor a recibir por partes lo que se le deba, salvo el caso de
convencién en contrario. De alli que la ley autorice al comprador
a no recibir una porcién de los efectos vendidos bajo la promesa de
entregarle las restantes después.

Pero el segundo inciso establece una excepcién al primero, por-
que si el comprador opta por recibir las entregas parciales, la venta
se tendrd por consumada en cuanto a las porciones recibidas, aun-
cuando el vendedor no entregue las restantes. Se pensard que esta
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regla contraria principios fundamentales en cuanto se refiere a las
obligaciones en general. Pero no es asi, porque el mismo articulo le
concede al comprador el derecho para no recibir por partes lo que
se estipuld, lo cual equivale a renunciar ese derecho, y de conformi-
dad con principios generales, se podra renunciar los derechos con-
feridos por las leyes, con tal que miren sélo al interés individual de!
renunciante y no esté prohibida la renuncia. Como el comprador es-
pontaneamente acepta las entregas parciales de los efectos vendi-
dos, es de suponer que tacitamente acepta el contrato en tales con-
diciones, y desde luego, quedard perfecto en cuanto a las porcio-
nes entregadas.

El tercer inciso establece una sancién para el caso de que el
vendedor cumpla imperfectamente el contrato, es decir, debe pa-
gar perjuicios. Esta regla se aparta completamente de la disposicién
que trata del pacto resolutorio, porque segin éste, si uno de los con-
tratantes no cumple lo pactado, el otro tiene dos acciones: o solici-
tar la resolucién, o el cumplimiento del contrato, con indemnizacién
de perjuicios. En cambio en este articulo si el vendedor cumple in-
tegramente el contrato quedari eximido de pagar perjuicios, y si
lo cumple imperfectamente, el comprador no podra solicitar la re-
solucién de la venta, sino tinicamente indemnizacién de perjuicios.
Esto tiene su razén de ser, porque en el comercio se impone la ce-
leridad y la seguridad en las operaciones mercantiles.

e o W

Damos por terminado el presente trabajo, no antes sin dejar
de reconocer las deficiencias y la falta de orden en su desarrollo,
pues debido a la ninguna practica, es de suponer —como sucede a
todo principiante— que los primeros trabajos estén plagados de
errores, y mas si se tiene en cuenta que para la elaboracién de esta
monografia nos guiamos por las conferencias dictadas por el pro-
fesor de la materia, Dr. Carlos Palacio Calle, y bien pudiera suce-
der —como lo manifestamos al principio— que la memoria nos
fallase y no nos permitiera apreciar con toda exactitud y precisién
los conceptos emitidos por el profesor. Hicimos el esfuerzo que es-
tuvo a nuestro alcance a fin de abarcar todo lo relativo a la com-
praventa comercial. Comentamos cada uno de los articulos con eri-
terio propio y tal como los entendemos sin miramiento a que estén
o mo de acuerdo con los expositores de la materia, y quiza a ello
se deban los errores cometidos.




